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* Reforma tributaria: o que muda para as autopecas e oficinas
* Pesquisa CNT: um raio x das nossas estradas
* Caderno SSA: acoes e novidades do setor a
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A FORCA DA INOVAGAO EM SUAS MADS!

Monroe Amortecedores: Tecnologia de ponta para o maximo em seguranca e conforto.
Monroe Axios: Componentes de suspensao e direcao robustos para qualquer desafio.
Ferodo: Performance de frenagem superior para uma conducao segura.

Champion: Velas gue garantem o melhor desempenho e durabilidade.
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Com visual moderno, Nissan Kait chega para Pesquisa da Confederacdo Nacional do Confira artigo Rolim sobre os impactos da
substituir o bem-sucedido Kicks original, que Transporte fez um diagnéstico completo de reforma tributdria no setor de autopecas e

se destacou pela robustez e confiabilidade boa parte da malha rodovidria do Brasil servicos automotivos

Caderno SSA: novidades sobre cursos, Entrevista com Ranieri Leitdo, presidente Onibus Viaggio chegou para ampliar a
acoes e demais temas que envolver o setor do Sincopecas Brasil e SSA/Ce, sobre o Geracdo 8 de veiculos de tranporte, que
de autopecas e servigos do Ceard. mercado de reposicao oferece desempenho e controle na emissdo

EDITORIAL

Modernidade e tradicao andam juntas

Em tempos de investimentos de grandes indUstrias automobilisticas na eletrificacao de seus veiculos, eis que a Ferrari,
uma das lendas desse fascinante universo de veiculos sobre rodas, anuncia o lancamento do 12 Cilindri. Como o
proprio nome do carro ja anuncia, ele é um V|2 projetado para mostrar que o motor a combustao segue firme e forte
e a tendéncia é que o nosso futuro seja feito da convivéncia entre diferentes modos de propulsao automotiva.

O 12 Cilindri ilustra a secao Carro dos Sonhos de Auto Revista Ceara e mostra que a tradicao continua tendo sua forca
no setor automotivo. E falando em tradicao, este ano teremos um dos eventos mais importantes e consolidados do
setor automotivo no Brasil: a Feira Nacional de Autopecas, Motopegas, Acessérios, Equipamentos e Servicos (Autop).
De acordo com os organizadores, o interesse de empresas em participar do evento ja mostra, neste comego de 2026,
que ele sera um sucesso.

Auto Revista Ceara trara, ao longo do ano, todas as noticias sobre a feira, que sera realizada em agosto préximo. Ja
nesta nossa primeira edicdo de 2026 vocé encontra, caro leitor, um painel completo de novidades, servicos e outros
temas importantes do universo automotivo. Além do icénico modelo da Ferrari, que ja citamos, temos também a
volta do Kia Sorento (apés 6 anos de encerramento da comercializagdo no Brasil), informacées sobre mudancas na
legislacao da carteira de motorista e dos ciclomotores e, para celebrar a tradigao, fechamos com os 90 anos do inicio
de producao da DKW-Vemag, fabrica que fez histéria na evolucao da indUstria automobilistica brasileira. Boa leitura!
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EXPEDIENTE | CONTATOS

Fotos: divulgacdo | Colaboradores: Arison Rafael Machado, Claudio Araujo, Haroldo .
Ribeiro, Izabel Bandeira e Noné Fiqueiredo. | Contato para anunciar na AUTO @ autorevistace_ce
REVISTA CEARA: (85) 3038.5775 ou através dos e-mails: autorevistaceara@gmail.

com. Fale com a gente, envie e-mail, fotos, noticias para a redacdo. A sua opiniao é
fundamental para a melhoria de nosso produto. A AUTO REVISTA CEARA é uma

publicagcao bimestral da Editora Nucleo de Servicos Integrados. As opinides dos
. (85) 98114-4792

Auto Revista Ceara

artigos assinados ndo representam necessariamente as adotadas pela revista.
Nao é permitida a reproducao parcial ou total dos textos.




O FUTURO
DO SETOR
AUTOMOTIVO
JA TEM DATA
PARA |
ACONTECER

A AUTOP 2026 chega para reunir os principais
nomes do setor automotivo em um ambiente .
pensado para gerar conexdes, negocios e conhecimento. |

Uma Feira completa, com exposigdo de marcas,
conteudo técnico e experiéncias
que impulsionam o mercado.

CENTRO DE EVENTOS DO CEARA

Quarta a sexto-Feira: 15h as 21h | Sébado: 14h as 19h



Credenciomento em breve!

RAcompanhe pelas nossas redes e Fique por dentro!
@autopceara @autop_ceara

WWW.AUTOPCEARA.COM.BR

ORGANTIZAGAO, PROMOGCAD E REALIZACAC:

.SSA




(-”//-»_,/\;\

..\ Conta-giros

LN
-,

2l

ol

Nakata novos amortecedores para veiculos leves
com aplicagoes para elétricos

A empresa apresenta 40 novos amortecedores pressurizados da linha HG, destinados
a modelos das montadoras BYD, Citroén, GM, Honda, Nissan, Peugeot, Toyota e
Volkswagen, acompanhando a evolucao tecnolégica e o crescimento da participagao
dessas marcas no mercado brasileiro. Esse movimento esté diretamente ligado a atua-
cao da unidade fabril da Nakata em Extrema (MG), onde os componentes sao desen-
volvidos e produzidos com a participacao de uma equipe de profissionais qualificados,
que atuam em processos industriais alinhados aos padrées técnicos da empresa.

Corteco anuncia ampliacao da linha agro com lancamento de mais de 30 itens

- A Corteco, marca do Grupo Freudenberg, anuncia o incremento da linha agricola
G no mercado de reposicao com mais de 30 novas pecas. Os lancamentos atendem
tratores e colheitadeiras de diversas marcas, como Case, Caterpillar, John Deere,
Massey Ferguson, New Holland, Valmet e Valtra. As novidades incluem as seguin-
tes aplicagbes: pinhao tracao dianteira, carcaga (eixo ponte), motor, caixa picador,
extrator primario, tomada forca, semieixo diferencial, cubo dianteiro, reducao final,

Corteco anuncia ampliaciio da linha

agro com Lancamento de mais cubo de roda dianteiro, transmissao traseira, bomba hidraulica, cambio, semieixo

de 30 itens,

dianteiro, entre outros. “Com esses novos itens, a Corteco comeca a ampliar o seu
portfélio na linha agro para atender uma alta demanda no mercado de reposicao”,
ressalta Alexandre Morselli, gerente de produtos da Corteco

MetalGraf® a junta de cabecote da lllinois que traz nova abordagem

Desenvolvida pela engenharia da Juntas lllinois, a tecnologia combina a robustez estrutural
das juntas metalicas com a capacidade de adaptacio tipica das juntas de fibra, criando uma
solucdo hibrida capaz de manter a vedacdo mesmo em motores usados ou retificados. O
revestimento especial em grafite de alta performance contribui para a acomodacao as irre-
gularidades das superficies, amplia a resisténcia térmica e quimica e assegura estabilidade sob
altas pressoes de trabalho. Ao lidar melhor com imperfeicdes naturais do conjunto bloco-
-cabecote, a MetalGraf® contribui para a reducio de retrabalhos e, em muitos casos, diminui
a necessidade de intervengoes adicionais que elevam custos e ampliam o tempo de servico

Cobra Distribuidora anuncia parceria com a Champion
e amplia portfélio de velas de ignicao

A Cobra passa a oferecer ao mercado nacional as velas de ignicao da Cham-
pion, marca reconhecida mundialmente pela qualidade e tecnologia. A che-
gada da Champion ao portfélio da Cobra traz toda a experiéncia de uma das
lideres mundiais na fabricacdo de velas, com tecnologia de ponta e design
que maximizam o desempenho. Além disso, os clientes da Cobra contam com diversas modalidades de compra,
incluindo o sistema “Retira”, que permite a retirada dos pedidos feitos online diretamente no balcédo da filial em até
I5 minutos, garantindo agilidade e praticidade no atendimento. Para mais informagées sobre os produtos e servigos
da Cobra, envie um e-mail para sac@cobrarolamentos.com.br
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Schaeffler revoluciona robética humanoide
com novo atuador de engrenagem planetaria

A Schaeffler revelou na dltima Consumer Electronics Show (Las Vegas) um atuador
de engrenagem planetaria desenvolvido exclusivamente para as complexas deman-
das da robética humanoide. Projetado para oferecer alta precisao na transmissao de
torque e rigidez mecanica superior, o componente é a peca-chave para movimentos
fluidos e eficientes. Considerando que um rob6é humanoide exige entre 25 e 30
atuadores para articular ombros, joelhos e quadris, a tecnologia da empresa alema
supera um gargalo critico do setor: a reversibilidade. Enquanto sistemas convencionais limitam o movimento inver-
so, o design inovador desenvolvido pela companhia permite uma reversao suave e precisa.

Tecfil estreia canal no WhatsApp e aproxima ainda mais a
marca da oficina e do motorista

A Tecfil, maior fabricante de filtros automotivos da América Latina, acaba de lan-
car seu canal oficial no WhatsApp, reforcando a estratégia de comunicacao direta
com o mercado. O novo canal foi pensado para atender a trés publicos funda-
mentais da cadeia automotiva: o balconista, o mecéanico e o consumidor final. Por
meio do WhatsApp, a Tecfil vai distribuir dicas de aplicacdo, informagées técnicas
sobre filtros e sistemas de filtragem, orientacdes de montagem, lancamentos de produtos, campanhas promocionais
e até curiosidades do setor. A ideia é facilitar o dia a dia de quem esta no balcdo de autopecas, na oficina ou cuidando
da manutencao do préprio veiculo, oferecendo contetido rapido, confiavel e sempre a mao, no celular.

Ultimos lancamentos de bombas de combustivel Delphi e

) ) B . Ultimos
A Delphi anuncia a expansao de seu portfélio com o lancamento de novas Lancamentos
bombas de combustivel que elevam o padrao de qualidade no setor. Com Bombade
tecnologia de ponta, essas bombas oferecem precisiao excepcional e confiabi- ComEystive!

lidade comprovada, caracteristicas que tornaram a Delphi uma referéncia no
mercado automotivo.

Embalagens Kolbenschmidt (KS), Pierburg e BF possuem rigoroso sistema de
seguranca individualizado contra falsificacao

Para garantir ainda mais confianca e transparéncia ao mercado de reposicao
automotiva, as marcas Kolbenschmidt (KS), Pierburg e BF, disponibilizam um
avancado sistema de seguranca nas embalagens que conta com uma etiqueta
a prova de falsificacao. A solugao surgiu em resposta ao aumento de pecas fal-
sificadas no setor automotivo, um problema que compromete o desempenho
dos veiculos, coloca a seguranca dos condutores em risco e causa prejuizos
para toda cadeia comercial. As embalagens se destacam visualmente por sua
cor azul-escura, logotipos oficiais das marcas KS, Pierburg e BF, e uma etique-
ta especial que possui além do selo de fechamento, uma codificacao indivi-
dualizada, que atribui a cada produto uma identidade exclusiva.
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Universal Solucoes Automotivas celebra 49 anos

Fundada em 1977 por Ricardo Ferreira, conhecido no se- .-ﬁ

tor como Ricardo “Macaneta”, a Universal nasceu com o "' ’

propdsito de atender as necessidades reais do mercado de //

reposicao automotiva. Ao longo de quase cinco décadas, a2 | Lumm ALY

Universal se destacou por seu papel pioneiro na constru- ——

cao de um portfélio completo, capaz de atender diferentes.

“Sempre acreditamos em estar préximos dos nossos clientes e em oferecer um portfélio que realmente resolvesse
as necessidades do aftermarket.” destaca Ricardo Ferreira, fundador da empresa.

A Wega Motors realiza sua
Convencao de Vendas 2026

Entre osdias 29 e 3| dejaneiro de 2026, aWega Motors reuniu cerca
de 70 profissionais das areas de vendas, marketing, promocao de
vendas e representantes comerciais de todo o Brasil para sua Con-
vencao de Vendas 2026. O encontro marcou um momento estraté-
gico paraa companhia, ao combinar analise de resultados, definicao de metas e fortalecimento da cultura organizacional.
Mais do que uma convencao de vendas, o encontro consolidou o posicionamento da Wega Motors como uma organi-
zacao que acredita que resultados consistentes sao construidos quando estratégia, método e pessoas caminham juntas.

Mann+Hummel anuncia novo Gerente de Engenharia América do Sul

A Mann+Hummel anuncia Julio Trujillo como novo Gerente de Engenharia América
do Sul. Ele substitui Dennis Baiao, que assume nova posicdo na empresa nos Estados
Unidos. Com mais de 20 anos de experiéncia no setor de filtragem e com passagens
no Brasil e no exterior por empresas como Donaldson, Volvo e Sachs, Trujillo sera
responsavel por liderar e conduzir toda a estratégia de engenharia da empresa na re-
giao. “Julio inicia a sua trajetéria na Mann+Hummel com a expectativa de integrar sua
sélida experiéncia em filtragem a expertise da nossa equipe, fortalecendo ainda mais
a nossa visao de lideranca em filtragem”, afirma Bert Kempeneers, Vice-presidente
Operagoes América do Sul e Gerente Geral Brasil da Mann+Hummel.

Solucao das marcas NTN e SNR garante a correta instalacao dos rolamentos com
encoder magnético no ABS

Cartao ASB ajuda a verificar as condi¢oes do encoder do rolamento e se estd enviando
informagdes por meio dos sensores para o sistema ABS ou controle de tracao e ajuda na
identificacao do lado correto de montagem. O ABS, Sistema de Frenagem Antitravamen-
to (Anti-lock Braking System), € um sistema de seguranca veicular de extrema importan-
cia que impede o travamento das rodas durante uma frenagem brusca, permitindo que o
motorista mantenha o controle da direcdo. “Falhas nesse sistema comprometem a segu-
ranca do motorista ao diminuir a estabilidade e controle do veiculo durante as frenagens.
“A luz acesa do indicador ABS no painel de instrumentos do carro revela que algo esta
errado”, revela Rafael Braga, técnico das marcas NTN e SNR.

10 - Auto Revista Ceard



A Cabovel tém uma linha completa de cabos de comando
automotivos com qualidade de ponta a ponta.

E E IE' & CERTIFICACOES:

LINHAS LEVE | PESADA | UTILITARIOS | AGRICOLA 1509001 / 15014001 / VDA 6.3 / 1IS045001 e IATF16949

(CABDVEL)

www.cabovel.com.br

A MARCA DO CABO ORIGINAL
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Linha de valvulas termostaticas Magneti Marelli ganha
novas aplicacao no aftermarket

Comercializada sob a marca Magneti Marelli, a linha conta com um ca-
talogo com mais de 100 cédigos que atendem veiculos dos segmentos >
leve e pesado. Recentemente, esse catalogo foi ampliado com cinco @’
novos cédigos, que contemplam aplicagdes para veiculos das marcas
BMW, Chevrolet, Fiat, lveco e Mercedes-Benz. A valvula termostéatica

w9

é um componente essencial para o funcionamento do sistema de arrefecimento do veiculo. Sua principal fungao é
controlar a passagem do liquido de arrefecimento entre o motor e o radiador, com o objetivo de regular a tempera-
tura do motor. Mais informacodes sobre os produtos podem ser encontradas site www.mmcofap.com.br.

SKF anuncia Gabriel Godoy como novo Gerente de
Vendas para o Aftermarket Automotivo no Brasil

A SKEF, fabricante global de solugdes para o segmento automotivo, anuncia a con-
tratacao de Gabriel Godoy, que assumiu a posicao de Gerente Nacional de Vendas
para o Aftermarket Automotivo no Brasil. O executivo possui uma trajetéria pro-
fissional sélida, marcada por ampla experiéncia de gestao comercial no mercado
de reposicao automotiva. “A SKF esta vivenciando uma nova etapa de sua histéria
centendria e € um orgulho enorme fazer parte de uma marca tao reconhecida e
consolidada no mercado de reposicao brasileiro e mundial.”, afirma Godoy.

ElringKlinger no Brasil anuncia nova Chefe de Marketing

Il

mundial, como a ElringKlinger.”, finaliza Fernanda Barros.

A ElringKlinger, industria alema de juntas e retentores, com mais de |35 anos de existén-
cia, anuncia Fernanda Barros como a nova Chefe de Marketing e Desenvolvimento de Pro-
dutos no Brasil. A executiva acumula uma vasta experiéncia em grandes empresas como
Grupo Comolatti e Fortbras. “Atuar numa industria renomada, desde o desenvolvimento
de produtos até a entrega e a percepcao de valor ao cliente final em todas as esferas é
um movimento grandioso, de muito aprendizado e de muitas conquistas. Posso dizer que
sinto orgulho em poder representar uma marca tao forte, com tecnologia alema e atuacao

Marketing & Soul estreia como um hub estratégico inédito
que integra marketing, marca, cultura e lideranca

A empresa estreia no mercado como um hub estratégico que propde um modelo
inédito de atuagao: integrar marketing, marca, cultura organizacional e lideranca
como um Unico sistema de direcao para os negécios. A frente da Marketing &
Soul esta Talita Peres, executiva com mais de duas décadas de atuacao em ma-
rketing estratégico no aftermarket automotivo, com passagem por multinacionais
em momentos decisivos de crescimento, reposicionamento e transformagao or-
ganizacional. “Muitas organizagcdes ainda operam no modo esforco, com éreas es-
tratégicas seguindo caminhos paralelos. A Marketing & Soul nasce para estruturar
direcao clara, integrar estratégia e capital humano”, afirma Talita Peres.

12 - Auto Revista Ceard
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oo > Empresa se destaca nas categorias Liderancga,
' Aprendizado, Propésito e Valores, Etica e Integridade

: A Eaton, empresa global de gerenciamento inteligente de energia, foi reco-
‘ nhecida pela terceira vez consecutiva como uma das melhores empresas
para se trabalhar na América Latina, conquistando o selo Top Employer,
concedido pelo Top Employers Institute, referéncia internacional em pes-

10 Brasil quisa e certificacao de praticas de recursos humanos.
Brazil A certificacao reflete o compromisso continuo da empresa com a criacao de
EMPLOYER 2026 um ambiente de trabalho inclusivo, inovador e voltado ao bem-estar de seus

colaboradores. O reconhecimento contempla as operagdes da companhia
no Brasil, Chile, Costa Rica e México.

FOR A BETTER WORLD OF WORK

GPS Gueparts amplia portfélio de polias da correia auxiliar

A GPS Gueparts segue investindo em engenharia, processos produtivos e controle
de qualidade para atender aos segmentos leve, utilitario e pesado, oferecendo
solucdes que acompanham a evolucdo tecnoldgica da frota circulante brasileira.
Os novos lancamentos ampliam a cobertura de aplicacdes estratégicas, contem-
plando veiculos amplamente utilizados em operacoes severas, transporte de car-
gas, passageiros e uso urbano, nos quais a confianca do sistema de sincronismo é
determinante para o desempenho e a durabilidade do motor.

CATALOGO
DO FUTURO

www.buscanarede.com.br
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Daniela Mitsueda é a nova Gerente de Marketing da Mahle Lifecycle and Mobility

A Mahle anunciou a nomeacao de Daniela Mitsueda como a nova Gerente de Marketing.
Ela ird se reportar diretamente a Rafael Humberto da Silva, responsavel pelo Marketing e
Categoria de Produtos na América do Sul. Com uma carreira consolidada de mais de duas
décadas, ela é pés-graduada em Gestio de Marketing e Vendas pela FGV e possui um MBA
em Estratégia de Negocios em Marketing Digital pela ESPM. Daniela tem uma vasta experi-
éncia nos setores de Telecomunicages e Aftermarket Automotivo, além de ter trabalhado
em montadoras e agéncias, sempre focada em estratégias de marketing personalizadas e
segmentadas. Com sua chegada, a Mahle pretende fortalecer ainda mais sua estratégia de
marketing, aprimorar a conexao com os clientes e consolidar sua comunicacdo no mercado.detalhes é fundamental.

DRIV alerta que a seguranca nas estradas comeca
com manutencao preventiva ao longo do ano

O cenario para 2026, com dez feriados nacionais, € um convite para pegar a es-
trada ao longo do ano, mas também reforca a necessidade de atencio redobrada
com a manutencao dos veiculos. Para isso, uma revisao minuciosa é recomenda-
vel. A DRIV, reforca a importancia de uma revisao que enxergue o veiculo como um conjunto interligado. “Carro
carregado, longas distancias, pistas irregulares e mudancas climaticas rapidas. A revisao deve enxergar o veiculo
como um organismo completo”, afirma Juliano Caretta, supervisor de treinamento técnico da DRiV.

SOREX (& castrol

DISTRIBUIDOR PARA
O CEARA

Matriz: (88) 3611-5911 Filial: (88) 3631.7600
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A economia dos
pequenos negocios

m 2025, o Ceard bateu re-

corde na criacdo de empresas

formais, com mais de 147 mil
novos empreendimentos tendo ini-
ciado suas atividades. Deste total,
mais de 143 mil sao formados por
pequenos negdcios, ou seja, micro-
empreendedores individuais (MEI),
microempresas (ME) ou empresas
de pequeno porte (EPP), o equiva-
lente a cerca de 98% das empresas
abertas no estado no ano passado.
Estes dados evidenciam o papel fun-
damental dos pequenos negbcios
para a economia cearense. Este seg-
mento, que muitas vezes nao recebe
a devida visibilidade, é quem de fato
faz a roda da nossa economia girar.
Eo que também nos mostram os
numeros de empregos formais ge-
rados no Ceara de janeiro a novem-
bro de 2025. As micro e pequenas
empresas foram responsaveis por
77% das mais de 60 mil carteiras
assinadas no estado no periodo.
O avanco do empreendedorismo
no Ceara e seu impacto na econo-
mia do estado tém sido motivados
por diversos fatores, como o cres-
cimento econémico e o aumento
do poder de compra da popula-
cdo. Some-se a isso o espirito em-
preendedor de nosso povo e a im-
plementacdo de politicas publicas
de acesso ao crédito e de melhoria
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do ambiente de negbcios no esta-
do, aliadas a iniciativas municipais
de desenvolvimento em diversas
regides do estado.

O Sebrae/CE é um parceiro im-
portante desse desenvolvimento,
a partir de uma estratégia de atua-
cao chamada de “Ceara + Empre-
endedor”, baseada em eixos es-
tratégicos que vao desde o apoio
as gestdes publicas, passando pelo
estimulo a cultura empreendedora
entre os jovens, até o fomento a
inovacao e a melhoria da competi-
tividade das empresas.

Essa soma de esforcos nos leva a
crer e construir um futuro cada vez
mais promissor para o nosso esta-
do, com empresas mais fortes, ino-
vadoras e competitivas, capazes de
gerar mais empregos e renda para a
populacio cearense. 63

Joaquim Cartaxo
Arquiteto urbanista e
superintendente do Sebrae/CE.
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Um Kicks Play de cara nova

Com o mesmo motor e nimeros de espaco interno
semelhantes ao do antecessor, o novo SUV da Nissan veio

para dar uma face mais moderna ao seu SUV de entrada

o mercado de usados, a ver-
N sao antiga do Nissan Kicks,

que com a chegada do novo
passou a se chamar Kicks Play, tem
um bom conceito. O carro é tido
como confiavel e de boa relacao
custo-beneficio. E com esse desafio
que o Kait, lancado para substituir
o Kicks Play, vai ter que lidar nos

NIS SA M

préximos anos. De acordo com a
montadora japonesa, “o Nissan Kait
herda todas as vantagens e a con-
fiabilidade japonesa que fizeram o
sucesso da linha, a0 mesmo tempo
que apresenta um desenho que o
faz se destacar nas ruas, muito es-
paco e um aparato tecnolégico que
tem como foco principal a seguran-

ca”. O prego inicial, inclusive, é o
mesmo do antecessor: R$ 117.990.

Na frente do modelo, o conjunto
dtico é separado. Os faréis DRL
full led seguem uma linha continua
com o logotipo da Nissan no centro,
enquanto as luzes DTRL estao posi-
cionadas logo abaixo. Na traseira, a
tampa do porta-malas foi desenha-




da, segundo a fabrica, em homena-
gem as Ultimas geracdes do Nissan
Patrol, um SUV de grande porte
que esta no mercado mundial desde
a década de 1950 - mas nao no Bra-
sil. Todas as versées do Nissan Kait
contam com rodas de liga leve aro
I7 e pneus 205/55.

No espago interno, as medidas sao
as mesmas do Kicks Play: 2,62 m de
entre eixos e porta-malas com 432
litros. O painel de instrumentos é
digital com 7 polegadas e persona-
lizavel (nas versdes Advance Plus e
Exclusive). De acordo com a versao,
¢é adotado um tipo diferente de ma-
terial de revestimento, sendo que
na topo de linha Exclusive os bancos
tém acabamento de dois tons e cos-
turas com cor contrastante.

No quesito seguranca, o modelo
pode contar com até 17 equipamen-
tos, dependendo da versao (veja lis-

ta no final do texto). Sdo de série em
todas elas cintos traseiros com pré-
-tensionadores e limitador de carga
e seis airbags (2 frontais + 2 late-
rais + 2 de cortina). Como reforco
extra, o modelo possui estrutura
do assoalho que a Nissan chama de
‘Anti-Submarine’, “que ajuda a man-
ter a posicao dos passageiros atras
e a evitar o deslizamento deles pelo
cinto de seguranca em uma colisao”.
Falando de conectividade, esta dis-
ponivel nas versdes Advance Plus
e Exclusive um sistema multimidia
com tela de 9 polegadas sensivel ao
toque e conexao sem fio para Apple
Car Play e Android Auto. As duas
versdes mais caras também ofere-
cem um carregador sem fio para
telefones celulares.

O conjunto propulsor segue sendo
o mesmo do Kicks Play. E o motor
1.6 16V com a caixa de transmissao

XTRONIC CVT. A Nissan diz, com
razao, que essa dupla “é reconheci-
da pelos consumidores brasileiros
por sua durabilidade, confianca e
baixo custo de manutencao”. A po-
téncia é de 113 cavalos a 5.600 rpm
e torque de 15,2 kgfm a 4.000 rpm
com etanol. Abastecido com gasoli-
na, ele tem 110 cavalos a 5.600 rpm
e 14,9 kgfm a 4.000 rpm.
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Principais equipamentos

ACTIVE

* Faréis Full LED

* Lanternas traseiras em LED

* Retrovisores externos com regulagem elétrica e
indicador de direcao em LED

* Rodas de liga leve diamantadas de 17” e pneus
205/55 RI7

* Acendimento intelig. dos faréis (Sensor Crepuscular)
* Acionamento de alarme pela chave

* Ar-condicionado manual

* Banco traseiro rebativel e bipartido (60/40)

* Chave inteligente presencial (I-Key)

* Direcao elétrica com assisténcia variavel (EPS)

* Fardis com regulagem elétrica de altura

* Portas USB tipo C traseiras (I)

¢ Seletor de modo de conducéo (Sport)

¢ Sistema eletrénico de ignicao (botdo Push Start)

* Vidros elétricos com sistema “one touch down”
somente para o motorista

* Volante multifuncional

¢ Airbags laterais e de cortina

¢ Alerta de cinto de seg. destravado - frontais e traseiros
* Camera traseira de estacion. com linhas dinamicas

* Controle de velocidade de cruzeiro (CC)

* Controle de tracdo e estabilidade (VDC)

* Luzes de condugao diurna em LED (DTRL)

¢ Sensor de estacionamento traseiro

¢ Sistema de monitoram. de pressao dos pneus (TPMS)
¢ Sistema inteligente de partida em rampa (HSA)

¢ Alto-falantes (4)

* Multimidia Nissan Connect com display touchscreen
colorido de 8”, portas USB (tipo A + tipo C), Bluetooth
e conexao para Apple CarPlay e Android Auto

SENSE PLUS

* Todas da Active mais:

¢ Alerta de colisao frontal com assistente inteligente de
frenagem e deteccao de pedestre (FCW+P-FEB)

¢ Alerta inteligente e assistente de prevencao de
mudanca de faixa (LDW+LDP)

ADVANCE PLUS

* Todas da Sense Plus mais:

* Abertura e fechamento dos vidros pela chave

¢ Carregador de celular por inducdo (Wireless Charger)
¢ Painel de instrumentos digital de 7”

* Portas USB tipo C traseiras (2)

¢ Vidros dianteiros e traseiros elétricos com sistema
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Precos
Active

R$ 117.990,00

Sense Plus

R$ 139.590,00

Advance Plus

R$ 149.890,00

Exclusive

R$ 152.990,00

“One Touch” e antiesmagamento

* Multimidia Pioneer com display touchscreen colorido
de 9”, portas * USB (tipo A), Bluetooth e conexao sem
fio para Apple CarPlay® e Android Auto®

EXCLUSIVE

* Todas da Advance Plus mais:

* Ar-condicionado automatico e digital

¢ Alerta de trafego cruzado traseiro (RCTA)

* Alerta de ponto cego (BSW)

¢ Alerta inteligente de atencdo do motorista (DAA)
* Visao 360° inteligente e detector de objetos em
movimento (AVM+MOD)

* Controle de cruzeiro adaptativo de velocidade e
distancia (ICC).
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* Kia Sorento

ELE VOLTOU

Com o mercado de SUVs aquecido no Brasil, a Kia decidiu trazer
novamente o modelo, que deixou de ser comercializado por aqui em 2020

KIA SORENTO? Em bre-

ve entraremos em conta-
to”. E dessa forma, com a pergun-
ta toda em letras maiusculas, que
a coreana Kia anuncia a volta do
SUV, depois de 6 anos de ausén-
cia do mercado brasileiro. Ele vira
em versao Unica, a EX, com preco
de R$ 399.990,00.
O carro vem equipado com motor
turbo diesel 2,2 litros que entrega

€6 E STA INTERESSADO NO

22 - Auto Revista Ceard

194 cv de poténciaa 3.800 rpm e 45
kgfm de torque entre 1.750 e 2.750
rpm. A transmissao é automatizada
de dupla embreagem (DCT) com
oito marchas. O sistema de tracao
é integral (AWD) com controle de
estabilidade e de tracdo que distri-
bui o torque entre os eixos de forma
dindmica. O modelo oferece modos
de conducao (Normal, Eco, Sport e
Smart) e modos de terreno (neve,
lama e areia) selecionaveis, que ajus-

tam motor, cambio e direcao con-
forme a preferéncia do motorista ou
as condicdes do terreno.

Com 4.815 mm de comprimento,
1.900 mm de largura, [.695 mm
de altura e 2.815 mm de distancia
entre-eixos, o novo Sorento tem
espaco para sete ocupantes. O
porta-malas oferece 179 litros de
capacidade na configuracao de 7 lu-
gares, 608 litros na configuracao de
5 lugares (uma fileira de bancos re-
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batida) e 1.996 litros com a segunda
e terceira fileiras rebatidas.

A cabine tem bancos dianteiros com
ajustes elétricos e ar-condicionado
digital de duas zonas. No painel, o
conjunto é composto por duas te-
las, a de instrumentos e a da central
multimidia, cada uma com 12,3 po-
legadas. Outros itens de comodida-
de sado carregador por inducao para
smartphones, entradas USB-C em
todas as fileiras e conexao sem fio
com Apple CarPlay e Android Auto.
De acordo com a fabrica, o SUV
conta com seis airbags, cameras
de visao 360° sensores de esta-
cionamento dianteiros, laterais e
traseiros, assistente de partida em
rampa (HAC), controle de descida
(DBC) e controles eletrénicos de
estabilidade e tracdo. Como nao
encontramos muitas informacgoes
sobre seguranca, fomos procurar
no México, pais que tem varios
acordos comerciais com o Brasil na
area automotiva, para saber o que
o Sorento de |4 traz como equipa-
mentos importantes.

A partir do modelo mexicano, que
tem trés versdes, selecionamos
itens que estao presentes em to-
das elas, o que aumenta a proba-
bilidade de que também equipem
a versao unica vendida no Brasil.
Dentre eles estdo assistente de
partida em ladeira (HAC), came-
ra traseira com guias dindmicas
(RVM) e monitor de visdo 360°.
Na versao topo de linha do mode-
lo de la estao disponiveis itens que
fazem parte de todos os carros
luxuosos do nosso mercado, atu-
almente, entado é provavel que es-
tejam presentes no Sorento “bra-
sileiro”. Dentre os componentes
estao, por exemplo, assistentes
contra colisao em trafego cruzado
e ponto cego e controle de cruzei-
ro com funcao Stop & Go (piloto
automdtico adaptativo). €3
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Itens informados pela Kia para o Sorento brasil

* Freio de estacionamento eletronico — EPB

* Direcao com assisténcia elétrica — EPS

* Rodas aro 19” diamantadas (235/55 R19)

* Freio a disco nas 4 rodas

* Faréis dianteiros multi refletores em LED

* Lanternas traseiras em LED

* Abertura do porta-malas com acionamento elétrico — Smart Tailgate
* Ar-condicionado automatico “Dual Zone”

* Saida de ar-condicionado para os bancos da segunda fileira
* Bancos dianteiros com ajustes elétricos

* Bancos revestidos em couro

¢ Painel de instrumentos de LCD — 12,3”

¢ Sistema Multimidia de LCD - 12,3”

* Chave inteligente com partida remota — Smart Key

¢ Carregador de celular por inducao
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COM TUDO NOVO

Sexta geracdo da Triton, que abandonou o termo L200, ficou maior, mais potente e
ganhou vdrias itens de tecnologia e conforto, dependendo da versao

om um design revelado ainda

em 2024, a picape Triton 2026

(uma das mudancas foi o fim
do prenome L200) esta na sexta ge-
ragdo. Em relagdo a versdo anterior,
o modelo traz inovages tecnoldgicas
e mecanicas, também ficou maior em
comprimento, largura e altura e pos-
sui capacidade para transportar mais
de uma tonelada de carga util. Outro
destaque é o novo chassi, que segun-
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do a Mitsubishi oferece 60% mais
resisténcia a flexao e 409 mais resis-
téncia a torgao, além de ser mais leve
e resistente a corrosao.

No quesito motorizacao, a picape
esta equipada com o motor diesel
4N16 Super High Power, que entre-
ga 205 cv de poténcia, um aumen-
to de 15 cv em relagao ao modelo
anterior, e torque de 47,9 kgf.m. Ela
conta com sete modos de condu-

¢ao, incluindo opgdes como Gravel,
Snow, Mud, Sand e Rock, além de
sistemas de tragao como o Super
Select Il e o Easy Select.

As versdes mais sofisticadas, como a
HPE-S e a topo de linha Katana, in-
cluem recursos como o sistema de
multimidia de 9 polegadas, cameras
de ré, sensores de estacionamento,
entre outros itens de conforto e segu-
ranga (veja descrigao no fim do texto).
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Precos

GLS 4x4
Principais equipamentos R$ 271.590,00

HPE 4x4
GLS: R$ 298.890,00

Regulagem elétrica de Altura dos Faréis HPE-S 4x4

Camera de ré com linhas dinamicas - “Parking Line” R$ 326.590,00

Direcao com assisténcia elétrica - EPS KATANA 4x4
Display 7” de multi-informagao colorido de alto contraste R$ 345 890 00
Piloto Automatico - Cruise Control . g
Portas Ix USB & Ix USB Tipo C no painel

Portas dianteiras e traseiras com porta objetos

Sensor crepuscular - Acendimento automatico dos faréis

Sensor de chuva - Acionamento automatico dos limpadores

Sensor de velocidade para travame. automatico das portas

Sistema de monit. de consumo e economia de combustivel

Tomada 12V, Ix no painel e Ix no console central TPMS —

Sistema de monitoramento de pressao dos pneus

Vidros elétricos nas quatro portas com acionamento “one touch”

Volante com comandos de audio, telefone, voz e computador

Active Stability Control -Controle Ativo de Estabilid.

Active Traction Control - Controle Ativo de Tragao

Airbag de cortina, de joelho (motorista) e lateral

Auto Stop and Go (AS&G) - Sistema Start-Stop com botao Brake

Assist System- Assistente de Frenagem de Emerg.

Brake Override System (BOS) - Sistema de monitoramento

de emergéncia freio e acelerador

Emergency Stop Signal - Sinal de Parada de Emergencia

HiLL START AssIST SYSTEM - AsSISTENTE DE PARTIDA EM RAMPA

Limitador de velocidade

Tracao Easy Select (4WD)

Trailer Stabilty Assist. - Assistente de condugao com trailer

Multimidia com tela touch screen de 8”, CarPlay & Android Auto,

Comando de Voz, Audio Player MP3, Bluetooth com audio

streaming e 2 entradas USB no console central.

HPE - Topos po GLS Mais:

Luz de condugao diurna em LED nicho superior
Faréis em LED

Farol de neblina dianteiro LED

Lanterna traseira em LED

Retrovisores externos com ajuste e rebatimento elétricos, croma-
dos, com LED indicador de direcao, desembagamento e indicador
BSW - Blind Spot Warning

Ar condicionado automatico digital

Banco do motorista com ajustes elétricos

Bancos revestidos em couro com costura em prata

Carregador Smartphone sem fio - Wireless Charger

Circulador de ar fresco para os bancos traseiros

Sensor estacionamento traseiro AC

Volante revestido em couro

Bloqueio do diferencial traseiro

Keyless Operational System (KOS) - Sistema de entrada e

travamento sem chave com botao de partida
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 Carro dos sonhos
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Design, tecnologia e tradicao

Modelo vem na contramao da tendéncia de propulsoes

eletrificadas e combina recursos eletronicos com referéncias a
historia e ao mundo do automobilismo movido a combustao

m tempos de culto a eletrifica-
E ¢ao veicular, a Ferrari resolveu

usar o peso do seu nome para
lancar um auténtico modelo movi-
do a velha gasolina. O novo Tailor
Made 12 Cilindri, que a empresa de-
fine como “uma celebracao do auge
do artesanato” e “interpretagao de
arte sobre rodas”, € um simbolo da
resisténcia da tecnologia centenaria
de gerar energia a partir da queima
de combustiveis fésseis.
Inspirado nos modelos Ferra-
ri Gran Turismo das décadas de
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1950 e 1960, o 12 Cilindri, como
o nome diz, tem um motor VI2 de
6,5 litros naturalmente aspirado
que entrega 830 cv e atinge 9.500
rpm. A velocidade maxima passa
de 340 km/h e a aceleragao de 0
a 100 km/h é alcancada em cerca
de 3,0 segundos. A transmissao é a
automatizada DCT de 8 velocida-
des e dupla embreagem.

De acordo com a fabrica, o projeto
do novo carro buscou linhas simples
e harmoniosas que se fundem com
solucdes inovadoras como a aero-

dinamica ativa (recurso que ajusta
asas e aerofdlios para diminuir a
resisténcia do ar). Ele é resultado
de uma colaboracao multidiscipli-
nar que abrange trés continentes:
Asia, com artistas sul-coreanos que
trabalharam na pintura, no reves-
timento e na escolha de materiais,
Europa, com o Centro de Estilo da
Ferrari e América do Norte, com
o estidio de design estadunidense
Cool Hunting. O trabalho conjunto
durou quase dois anos.

A cor do 12 Cilindri é inspirada na



Ficha técnica

Motor
Tipo VI2
Cilindrada total 6.496 cm3

Poténcia maxima 830 cv a 9.250 rpm
Torque maximo 678 Nm a 7.250 rpm

Peso e dimensoes
Comprimento 4.733 mm
Largura 2.176 mm

Altura 1.292 mm

Distancia entre eixos 2.700 mm

Capacidade do tanque de combustivel 92 litros
Capacidade do porta-malas: 270 litros

Pneus e rodas
Dianteiro 275/35 R2I
Traseiro 315/35 R21I
Transmissao

DCT de 8 velocidades
Desempenho
Velocidade méaxima > 340 km/h
0-100 km/h 2,9 s
0-200 km/h <79 s
Consumo

6,45 km por litro

tradicao coreana, com a inspiracao
de uma ceramica chamada Celadon
que tem varios tons de verde. Ao
mesmo tempo, remete a luzes de
néon de bairros futuristas de Seul.
O resultado é um acabamento que
transita do verde para o violeta com
reflexos azuis. A tecelagem, fei-
ta com crina de cavalo, foi obra da
artista Dahye Jeong, que definiu o
tecido usado nos assentos, no piso
e nas superficies macias. O exem-
plo mais emblematico de apuro no
processo de fabricacao é uma peca
tecida 2 mao, com crina de cavalo
mongol, que adorna o painel.

Outro sul-coreano, Hyunhee Kim,
fez uma reinterpretacao de objetos
tradicionais do seu pais usando refe-
réncias como enxovais de casamen-

to confeccionados em acrilico. O
trabalho dele, com efeitos transla-
cidos, pode ser visto nos distintivos
da Scuderia Ferrari, nas calotas das
rodas e no interior, no tiinel central.
O artista também criou um estojo
para o porta-malas que tem o re-
quinte de uma chave da Ferrari per-
sonalizada com sua linguagem visual.
Como nao podia deixar de ser,
montadoras de carros de luxo
tém varios melindres para falar
de precos dos seus modelos. Por
isso, tivemos de recorrer a inter-
net para ver estimativas de valo-
res. Encontramos algo entre 700
mil e 900 mil ddélares para o valor
do modelo. Seria uma faixa de 4
a 5 milhoes de reais - sem contar
impostos e custos extras. &3
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Classicos

Ha 70 anos, uma fabrica de automoveis comecava suas
atividades no Brasil e trazia modelos iconicos para o nosso
mercado. Conheca um pouco da trajetéria da DKW-Vemag

oje em dia, com as novas tecnologias de

motores a combustao, é cada vez mais

raro ouvir o ronco dos motores pelos
escapamentos. Mas a histéria é importante
para nos lembrar que nem sempre foi assim.
Ainda encontramos motocicletas com motor
de dois tempos, que faz muito barulho quan-
do funciona, embora elas sejam cada vez mais
raras. E entre os automéveis, sumiram das ruas
modelos que também nao passavam desper-
cebidos pela “musica” saida dos motores: os
fabricados pela DKW-Vemag, que em 2026
completa 70 anos do inicio de suas atividades.
Comecando a explicar pelo nome, DKW-
-Vemag vem da uniao entre a industria alema
DKW (Dampf Kraft Wagen, ou “carro movi-
do a vapor” em portugués) com a brasileira
Vemag (Veiculos e Maquinas Agricolas S/A).
O primeiro carro lancado foi a perua Uni-
versal, que ja trazia os tracos marcantes dos
modelos que viriam a partir dela: uma frente
com fardis redondos e paralamas salientes
que lembram os do primeiros Fuscas. Essa
perua viria a se chamar, anos depois, de Ve-
maguet, uma referéncia ao nome da fabrica.
O motor de dois tempos dos carros da em-
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presa tinha um barulho muito caracteristico e
também soltavam uma leve fumaca branca. E
uma particularidade desse tipo de tecnologia
porque, como todo o processo de combus-
tao e geracao de movimento acontece em
apenas duas etapas (o “dois tempos” que da
nome ao motor), ele acontece com frequén-
cia duas vezes maior que a do propulsor de
quatro tempos. E por isso, inclusive, que ain-
da vemos motocicletas barulhentas no tran-
sito que trazem essa configuracao.

Dois anos apés o lancamento da perua Uni-
versal, chegaria o modelo iconico que deu a
verdadeira cara a marca DKW-Vemag: o Bel-
car. Tratava-se de um sedan com design bas-
tante singular, com estética bem tipica dos
carros dos anos 1940 e 1950. Embora tivesse
esse nome, a verdade é que ele ficou conhe-
cido mesmo como “Decavé”, uma alusao ao
abrasileiramento da sigla de origem alema da
industria que o fabricava.

Fatores como a falta de opgbes (ja que a in-
duastria automotiva no Brasil comecou a se
consolidar no fim dos anos 1950), a robustez
do veiculo e a economia de combustivel do
motorzinho de dois tempos fizeram do De-



cavé uma opgao atraente para os consumidores
brasileiros. Além dessas vantagens, ele era espa-
coso e tinha uma generosa area envidracada, o
que trazia conforto para motorista e passageiros.
Um detalhe curioso é que hoje os motores de
trés cilindros sao associados a tecnologia adqui-
rida pelas fabricas de automéveis - e de fato, fa-
zer motores cada vez menores e mais potentes
e econémicos é uma evolucao que precisa ser
destacada. Mas essa configuragao de trés cilin-
dros nao é nova e era exatamente a que equipa-
va os carros da DKW-Vemag. A inovagao, por-
tanto, nao esta nessa quantidade, mas no que a
engenharia esta conseguindo fazer com ela em
termos de desempenho e economia.

Além da Vemaguet e do Decavg, a indUstria bra-
sileira também trouxe o Candango. Tratava-se
de um jipinho de origem alema com um design
que lembra muito o dos carros que a Gurgel,
outra empresa nacional que tentou ganhar o
mercado, faria décadas depois do sucesso da
DKW-Vemag. Ele tinha linhas bem quadradas
e nao era exatamente um exemplo de beleza

estética automotiva. Mas a proposta, naquela
época, era a funcionalidade: os carros precisa-
vam ser robustos para aguentar as condi¢oes
precarias das estradas brasileiras.

O “reinado” da DKW-Vemag nasceu com os
estimulos dados pelo entao presidente Jusceli-
no Kubitschek para a formacao de um parque
industrial automotivo no Pais. No entanto, o fim
da empresa, na década de 1960, foi um refle-
xo das consequéncias dessa politica: comprada
pela Volkswagen, ela saiu do mercado. E com o
tempo viramos um mero hospedeiro de monta-
doras de fora que por décadas nao investiram
muito em tecnologia e qualidade. Tanto que até
hoje os carros por aqui seguem caros e impor-
tando boa parte dos equipamentos mais sofisti-
cados que usam para funcionar.

Mas isso nao tira o brilho dos carrinhos pionei-
ros que ajudaram a fazer de todos nés apaixona-
dos pelo mundo do automobilismo. Os modelos
da DKW-Vemag, principalmente o Decavé e a
Vemaguet, seguem na nossa memoria afetiva
pelo seu legado. €%
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Transporte Rodovias

Diagnostico positivo

+f

Levantamento de entidade do setor de transportes apurou
melhoria na malha viaria, e fenomeno foi associado ao
aumento de estradas concedidas para o setor privado

Otimo
Bom
Regular
Ruim
Pessimo

Total

- - f - =
assiticacao ao &5

11.537

31.764

489.092

17.212

4.592

114.197

Extensdo total

Estado Geral .

ais de |14 mil quilémetros
percorridos em todos os
estados brasileiros, 2.146

pontos criticos detectados e uma
necessidade de investimento de
aproximadamente 100 bilhdes de
reais. Esses sao alguns dos niumeros
da Pesquisa CNT de Rodovias, que
teve em 2025 sua 28? edicao. Rea-
lizado pela Confederagao Nacional

100,0

de Transporte (CNT), que relne
federacoes, sindicatos e outras en-
tidades do setor, o estudo analisa a
situagao das estradas do Pais com
base em varios parametros.

Um dos principais indicadores foi
uma queda no total de problemas
detectados, em relagao a 2024.
Foram 300 a menos, o que da um
indice de 12,3%. De acordo com



os responsaveis pela pesquisa, ha
uma associacao entre o aumen-
to da qualidade das rodovias e a
concessao de novos trechos para
a iniciativa privada.

Um dos nimeros usados como in-
dicio dessa relacao foi o de densida-
de de pontos criticos nas rodovias
publicas e nas que sdo mantidas via

Extensao total

contrato de concessao. Em 2024, o
usuario encontrava, em média, um
a cada 313 km nas rodovias con-
cedidas. Ja nas publicas, era um a
cada 35 km. Em 2025, enquanto
na malha privada a média foi um
ponto critico a cada 430 quilome-
tros, nas publicas o nimero foi um
a cada 40 quilédmetros.

Pavimento

Otimo

Bom 12.556 11,0

Regular 42.263 37,0
Ruim 17.103 150

Pessimo 5.110 5

Total 114197 100,0

. 15,0% 5.4%
18515 =
sy i)
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Planilhal

Estado Densidade Pontos criticos Extenséo (km)
(total de pontos criticos
por km percorrido)

MS 0.04 4.739
DF 0.2 456
PR 0.2 6.601
5P 0,2 10.970
PBE 04 1.782
RO 0.4 1.901
GO 04 7.684
ES 0,6 1.743
sC 0.7 3.554
BA 07 9.302
RN 08 1.883
MG 0.8 15.557
RS 049 8.813
AL 1 841
PI 11 4,147
RJ 13 2.649
MT 1,3 7.156
CE 16 3.773
SE 17 653
TO 1,7 3.579
PE 1,9 3.189
AP 37 545
PA 3,7 4.453
MA 10,3 4.724
AM 14,3 988
RR 18,3 1.159
AC 18,3 1.355

Classificag@o do Estado Geral — Gestées concedida e pablica

Gestao concedida Gestio poblica

0.2
&% 5.4% 3,4%
W Ctima
=68.9% p— H3 B
29,5% W Bom
W Fegular
W Fuen
W Peszimn
Ao 47,7%

Classificagao do Pavimento - Gestdes concedida e publica
Gestao concedida Gestéo publica

EALT
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Planilhal

Estado Pontos criticos Extens&o (km) Densidade
(total de pontos criticos
por km percorrida)
DF 456 0,2
MS 4.739 0,04
PB 1.782 0.4
RO 1.901 04
AL 841 1
ES 1.743 08
SE 653 1,7
PR 6.601 0,2
RN 1.883 0,8
AP 545 37
SP 10.970 02
SC 3.554 07
GO 7.684 04
RJ 2.649 1,3
PI 4.147
PE 3.189
CE 3.773
TO 3.579
BA 9.302
RS 8.813
MT 7.156
MG 15.557
AM 989
PA 4.453
RR 1.159
AC 1.355
MA 4.724

Resultados da Pesquisa CNT de rodovias 2025 no Ceara

Extensdo analisada: 3.773 km

Percentual do total pesquisado no Brasil: 3,3%

Total de pontos criticos: 66

Aumento no custo operacional de transporte com as condigoes do pavimento: 31,1%
Investimentos necessarios para recuperar as rodovias: R$ 3,08 bilhdes

Consumo extra de diesel devido a ma qualidade do pavimento: 41,6 milhdes de litros

Estado geral das rodovias Estado do pavimento
Otimo 34,6% Otimo 30,3%
Bom 52,9% Bom 9,9%
Regular 9,1% Regular 42,0%
Ruim 2,9% Ruim 16,5%
Péssimo 0,5% Péssimo 1,3%
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- Rali Cerapié
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ENTRE PRAIAS,

SERRAS E
N

SERTAQ

ano de 2026 comecou ani-
mado para os trilheiros do
Nordeste. O dia 27 de ja-

neiro foi a data de largada do rali
Cerapidé, um dos mais tradicionais
da regidao. O trajeto desta edicao
definiu quatro etapas e aproxima-
damente mil km percorridos cru-
zando mais de 30 cidades (com
pernoites em Canindé e Sobral, no
Ceara, e Piracuruca, no Piaui).

A concentracao do Cerapié come-
cou no domingo, 25/01, na Praca da
Igreja Matriz Nossa Senhora do Ro-
sario na cidade de Aracati, préxima
ao famoso destino litoraneo de
Canoa Quebrada. Foram dois dias
destinados para o credenciamen-
to, retiradas de kits, adesivagem
dos veiculos e briefings. A primeira
parte da competicio de regularida-
de (em que os corredores precisam
percorrer trechos dentro de inter-
valos de tempo estabelecidos pela
organizacao) foi até Canindé, no
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sertao central cearense.

Esse trecho inicial incluiu estradas
estreitas, terreno arenoso, muitas
referéncias curtas e mudancas de
direcdo. No segundo dia — entre
Canindé e Sobral — o cenario foi
de cerca de 22| km com estrada
de cascalhos e trechos em serra.
O terceiro dia foi de chegada no
Piaui, com pernoite no municipio
de Piracuruca. Este foi o trajeto
mais longo desta edicao: 313 km e
variacao intensa de terrenos. No
quarto e ultimo dia, os competi-
dores sé pararam em Teresina,
cruzando um caminho com areas
de carnaubais.

O Cerapié é formado pelas cate-
gorias motos, carros 4x4, UTVs,
quadriciclos e a especial Expedi-
cdo. Esta dltima, como os proé-
prios organizadores definem, é
“do pessoal que sé quer passear”.
O percurso dela passou por lago-
as, serras, cidades histéricas, par-

O rali Cerapié, uma das
provas mais famosas do
Brasil, saiu este ano de
Aracati, no litoral, e foi até
Teresina em trajetos com
todo tipo de terreno

ques nacionais e areas de grande
releviancia ambiental. Em Aracati,
por exemplo, a praia de Canoa
Quebrada esteve no roteiro. Ele
também incluiu a regido do Vale
do Jaguaribe, o Canal do Traba-
Ihador, a Serra de Baturité (com
passagens por pontos emblemati-
cos como o Mosteiro dos Jesuitas,
Guaramiranga e Mulungu) até al-
cancar Canindé.

Ainda no Ceara, os participantes
da Expedicao partiram rumo a So-
bral visitando as serras da Meruo-
ca e da Ibiapaba, na divisa entre
Ceara e Piaui, com um trajeto de
mirantes naturais, formacoes ro-
chosas, locais histéricos e nascen-
tes de aguas cristalinas. Ja no Piaui,
a visita foi ao Parque Nacional de
Sete Cidades, com suas inscrices
rupestres e paisagens singulares.
Com apoio da Confederacao Bra-
sileira de Motociclismo (CBM) e da
Confederacao Brasileira de Auto-




i

A dupla Ivano Queiroz Torres e Marcus da Silva foi camped
com a GWM Poer 30 (Jodo Dijorge/Cerapié)

Pilotos enfrentaram chuvas repentinas que alteraram as

condicoes do terreno (Angelo Savastano/Cerapid)

Lk
Ly

Fernando Lage e Vitor Fleischmann foram os campeées da

Master 4x4 (Gentyl Linhares/Cerapio)

mobilismo (CBA), o Cerapid 2026
abriu a temporada do Campeo-
nato Brasileiro de Enduro e Rally
de Regularidade. De acordo com
o Ministério do Turismo, que in-
clui o evento na politica de agdes
voltadas a promocao de destinos,
responsabilidade social, susten-
tabilidade do Governo Federal,
o evento movimentou cerca de 8
milhdes de reais nos municipios

por onde passou.

Com 39 anos consecutivos de re-
alizacdo, o Cerapié ja contabiliza
mais de 10 mil participantes em
todas as edicoes. Tradicionalmen-
te criado para trajetos nos estados
vizinhos Ceara e Piaui, o torneio
tem no rol de participantes pilotos
de 20 estados e 5 paises. De acor-
do com os organizadores, o nome
nasceu durante o levantamento do

O piloto Wescley Ferreira conquistou seu oitavo titulo

ot .

(Gentyl Linhares/Cerapié)

percurso da primeira edicao.

Os desbravadores que estavam
definindo o trajeto passaram por
uma area de terra em litigio entre
Ceara e Piaui (que inclusive até
hoje permanece na justica) e, em
uma conversa com um morador
da regiao para saber onde esta-
vam, ele respondeu que |4 era o
Cerapié ou Piocera, por causa da
indefinicao territorial. €3
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Francisco Igo Felix Gomes

Técnico em Manutencéo Automotiva, Engenheiro Mecdnico e
Produgdo, possui experiéncia em Gestao de Frota e Andlise de Custo de
Manutencdo. Atualmente é Especialista Técnico do SENAI-CE.

Feriados estendidos, responsabilidade redobrada:
A importancia da manutencao preventiva

O ano de 2026 sera marcado por diversos feriados estendidos, periodo em que muitos cearenses apro-
veitam para pegar a estrada, seja em direcao ao litoral, em busca das praias, ou na tranquilidade das
serras. No entanto, aquilo que deveria ser um momento de lazer e descanso pode se transformar em
transtorno, caso o veiculo nao esteja em condi¢bes adequadas para enfrentar as viagens, sejam curtas ou
de longa duracao. Apesar dos avancos tecnolégicos e do maior acesso a informacao, a cultura da manu-
tengao preventiva ainda enfrenta desafios significativos. Muitos problemas mecanicos e eletroeletronicos
que surgem durante os trajetos poderiam ser evitados com uma revisao realizada de forma correta e
antecipada. A manutengao preventiva vai muito além da conservacao do veiculo, representa um compro-
misso com a seguranga dos ocupantes e com a preservacao da vida dos demais usuarios das vias.

Figura | — Pane veicular. Fonte: Pxhere
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Atualmente os veiculos estao cada vez mais tecnolégicos e integrados, compreender de forma basica
como funcionam os principais sistemas mecanicos e eletroeletronicos do veiculo é um passo fundamen-
tal para garantir uma viagem tranquila e segura. A manutencao preventiva permite identificar desgastes
naturais e corrigir falhas antes que elas se tornem problemas maiores, garantindo que o veiculo esteja em
otimas condicdes para enfrentar as exigéncias da estrada com seguranca.

Com a evolucao do setor automotivo, o veiculo deixou de ser apenas um conjunto de pegas mecanicas
e passou a funcionar como uma verdadeira plataforma tecnolégica, que integra conjuntos mecanicos e
eletroeletrénicos para oferecer mais seguranca, conforto e eficiéncia ao usuario. Antigamente, a revi-
sao limitava-se a verificacao e a troca de alguns componentes e fluidos. Hoje, a integracao entre esses
sistemas, exige um olhar muito mais criterioso do profissional que atua na area. E neste contexto que a
revisao ganha importancia, funcionando como um diagnéstico que identifica falhas antes que problemas
inesperados acontecam.

A manutencao preventiva € uma agao sistematica de controle e monitoramento, composta por verifica-
¢oes, ajustes e substituicoes programadas, realizadas com base nas recomendagées do manual do fabri-
cante do veiculo. Seu objetivo é identificar desgastes naturais e possiveis falhas antes que elas se agravem.
Embora cada sistema do veiculo tenha uma funcao especifica, todos atuam de forma integrada. Por isso,
um problema em um Unico componente pode afetar o desempenho geral do veiculo e, em situacoes mais
criticas, comprometer a seguranca do condutor e dos passageiros.

No sistema de freios, por exemplo, o desgaste das pastilhas, a contaminacao do fluido de freio ou os
discos empenados sao fatores que reduzem a eficiéncia da frenagem, especialmente em trechos mais
exigentes, como descidas prolongadas. Da mesma forma, os sistemas de suspensao e direcao exercem
um papel fundamental na estabilidade do veiculo, garantindo o contato adequado dos pneus com o solo
e uma seguranca nas manobras de emergéncia.

Figura 2 — Sistema de suspensao traseira. Fonte: Thinkstock (2015).

O motor e seus sistemas — como alimentacao de combustivel, lubrificacao, arrefecimento e gerencia-
mento eletrénico — também merecem atencao especial durante a manutencao preventiva. Em viagens
longas, o funcionamento continuo do motor em regimes mais elevados pode evidenciar falhas que, no
uso urbano diario, passam despercebidas. Pequenos vazamentos, sensores com leituras imprecisas ou
falhas no sistema de arrefecimento tendem a se agravar quando o carro é mais exigido. Nos veiculos
modernos, o sistema eletroeletrénico tem um papel importante no funcionamento do automovel, os
componentes como a bateria, o alternador, o motor de partida, os médulos eletrénicos e diversos sen-
sores atuam de forma integrada, garantindo o desempenho, a seguranca e o conforto do veiculo. Uma
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alteracao na tensao, muitas vezes imperceptivel no dia a dia, pode provocar falhas intermitentes, acio-
nar luzes de adverténcia no painel ou até mesmo impedir o funcionamento do veiculo.

Os desafios atuais da manutencao preventiva estao diretamente relacionados a diversidade tecnolégica
da frota circulante. Veiculos movidos a gasolina, etanol, diesel, bem como modelos hibridos, elétricos
e aqueles com diferentes niveis de eletronica embarcada, exigem profissionais com formacao sélida,
atualizada e multidisciplinar. Além disso, o cumprimento rigoroso das normas de seguranca, dos pro-
cedimentos técnicos e das boas praticas de manutencao é fundamental para garantir a confiabilidade
e a qualidade dos servicos realizados. Praticas inadequadas de manutencao, como adiar a troca de
fluidos, ignorar ruidos anormais ou postergar manutencées recomendadas pelo fabricante, tendem
a se agravar em periodos de maior utilizacao do veiculo, aumentando os riscos de falhas mecanicas e
comprometendo a seguranca dos ocupantes.

O futuro do setor automotivo avanca de forma acelerada para a eletrificacdo e a conectividade.
Veiculos hibridos e elétricos ja fazem parte da realidade das ruas e trazem muitos desafios. Esses
veiculos incorporam sistemas mais complexos, que integram mecanica, eletronica e controle digital,
exigindo do profissional automotivo uma ampla capacidade técnica. Diante desse cenario, a qualifi-
cacao profissional deixa de ser um diferencial e passa a ser uma exigéncia do mercado, que demanda
técnicos capazes de atuar com eletromecanica e eletrénica embarcada. Nesse contexto, o SENAI
Ceara desempenha um papel fundamental ao oferecer cursos de Iniciacdo, Qualificaciao, Aperfeicoa-
mento e formacao Técnica, preparando profissionais de forma consistente e atualizada para atender
as novas demandas do setor automotivo.

Figura 3. Atividades pratica de injecao diesel. Fonte: Sistema FIEC.

A capacitacao oferecida pelo SENAI garante que o profissional desenvolva competéncias essenciais
para a manutencao veicular. Durante a formacao, o aluno aprende a interpretar manuais técnicos,
utilizar instrumentos de medicao com precisao e aplicar corretamente as normas de seguranca, saude
e meio ambiente. Em resumo, a manutencao preventiva de qualidade comeca na sala de aula, e o con-
dutor, ao escolher uma oficina com profissionais qualificados, investe na tranquilidade de uma viagem
segura e sem imprevistos. Afinal, nas estradas, a responsabilidade é sempre maior e, quando o assunto
é segurancga, nao ha espaco para improvisos.
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Nome do curso Ch Ensino Inicio Final Turno Valor
Eletricista de automoveis 160| Presencial| 19/1/2026| 23/3/2026| Noite| R$ 1.199,00
Mecanico de veiculos diesel 160| Presencial| 19/1/2026| 23/3/2026| Noite R$ 949,00
Pintor de automoveis [60| Presencial| 19/1/2026| 23/3/2026| Noite R$ 899,00

Mecanico de manutencao
de motocicletas

Injecao eletronica flex 160| Presencial| 2/2/2026| 9/4/2026| Noite R$ 919,00

Instalador de som, acessorios
e pelicula veicular

160| Presencial| 26/1/2026| 2/4/2026| Noite| R$ 1.299,00

160| Presencial| 9/2/2026| 16/4/2026| Noite R$ 849,00

Mecanico de motor e cambio
- alcool e gasolina

Injecao eletronica de motocicletas 80| Presencial| 23/2/2026| 24/3/2026| Noite R$ 599,00
Injecao eletronica diesel 140| Presencial | 23/2/2026| 17/4/2026| Noite R$ 899,00

Técnico em manutencdo 1312 Presencial| 23/2/2026| 11/1072027| Noite| ¥ >-39%.00
automotiva ou I8x 311,06

160| Presencial| 9/2/2026| 15/4/2026| Noite R$ 999,00

Mecanico de ar condicionado

, 160| Presencial| 2/3/2026| 6/5/2026| Noite R$ 999,00
automotivo

Mecanico de suspensao, direcao,
freios e alinhamento de direcao 60| Presencial| 2/3/2026| 6/5/2026| Noite R$ 999,00
e rodas

Manutencao de sistemas de freios
pneumaticos de veiculos pesados 40| Presencial| 2/3/2026| 13/3/2026| Noite R$ 569,00
rodoviarios

Colorimetria automotiva 40| Presencial| 7/3/2026| 4/4/2026| Sabado R$ 799,00

Diagnésticos dos sistemas
automotivos avangados

32| Presencial| 9/3/2026| 18/3/2026| Noite R$ 309,00

Mecanico de manutencao

: 160| Presencial| 16/3/2026| 20/5/2026| Tarde R$ 1.299,00
de motocicletas

Eletricista de automéveis

) . 220 Ead| 23/3/2026| 20/6/2026 Ead R$ 699,00
- semipresencial
Eletricista de automdveis 160| Presencial| 30/3/2026| 28/5/2026| Tarde R$ 1.199,00
Injecao eletronica diesel 140| Presencial| 30/3/2026| 21/5/2026| Tarde R$ 899,00
MBI C AT G 280 Ead| 30/3/2026| 25/7/2026| Ead R$ 679,00

motocicleta - semipresencial

Mecanico de motor e

N . 160| Presencial| 30/3/2026| 28/5/2026| Tarde R$ 999,00
cambio - alcool e gasolina
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O NOSSO
SUCESSO

Encerramos 2025 com © coragdo cheio
de orgulho e gratiddo. Este fol um ano de
grandes conguistas — e nenhuma delas
seria possivel sem a confianca dos nossos
clientes, a parceria dos fornecedores, o
apocic dos parceiros comerciais e a

dedicacco  incansavel dos < nNossos

colaboradores.

Com dlegria, celebramos tambem o 19 \
lugar no Prémio Maiores e Melhores em MNURES & MELHORES J
\.\_

am J|~-fl|.1|||.dJ de aulopegas

DistribuicGo  de  Autopecas, um

REGIQNﬁL

reconhecimento que reforca nNosso
COMPromissc com a exceléncia, a

inovacao e o atendimento de qualidade

qule VOCes merecem.

A todos gue fazem parte dessa trgjetdéria de sucesso, o NOsSsC MuUito
obrigado. Desejamos um Feliz Natal repleto de bods energias e um Ano
Novo de prosperidade, conguistas e novas realizacoes.

WWW. AUTOFORTNORDESTE.COM.BR % @AUTOFORTNORDESTE
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-, Automobilismo

Noné Figueiredo
Profissional do Automobilismo,
Fundador e Diretor Técnico
Esportivo da Cobra Racing Team,
TCR South America, Piloto
www.linkedin.com/in/nonofigueiredo

s Mil Milhas Brasileiras sem-
pre foram mais do que uma

orrida. Elas representam
um estado de espirito do automobi-
lismo nacional: resisténcia, trabalho
em equipe, estratégia, superacao
e, acima de tudo, paixdo. Ver esse
evento voltar a ocupar um lugar de
destaque no calendario brasileiro é
algo que emociona quem vive o es-
porte de dentro do box, do cockpit
e também da arquibancada.
Durante muitos anos, as Mil Milhas
foram referéncia. Uma prova que
reunia grandes equipes, pilotos con-
sagrados, jovens talentos e um publi-
co que entendia que ali nio se tratava
apenas de velocidade pura, mas de
inteligéncia, preparo técnico e capa-
cidade de enfrentar o imprevisivel. O
tempo passou, o automobilismo mu-
dou, mas felizmente a esséncia dessa
corrida nunca se perdeu.
O que vemos hoje é um renasci-
mento claro. A cada edicao, o grid
cresce, os projetos ficam mais pro-
fissionais e a diversidade de carros e
categorias reforca o carater demo-
cratico da prova. As Mil Milhas vol-
taram a ser um verdadeiro encontro
do automobilismo brasileiro, reu-
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nindo equipes de endurance, sprint,
GTs, protétipos e pilotos com dife-
rentes histérias, todos com o mes-
mo objetivo: desafiar o reldgio, a
mecanica e os préprios limites.
Para quem esta dentro de uma
equipe, disputar as Mil Milhas é um
exercicio completo. Nao existe ata-
lho. A preparacao comega muito
antes da largada, passa pela esco-
Iha criteriosa do equipamento, pelo
planejamento das trocas de pilotos,
pelo controle de consumo, pela lei-
tura da pista durante a madrugada
e, principalmente, pela capacidade
de reagir quando as coisas nao saem
como o planejado - o que, em uma
prova de 1.000 milhas, é pratica-
mente inevitavel

Esse retorno de protagonismo tam-
bém mostra uma maturidade maior
do nosso automobilismo. O publico
voltou a valorizar provas longas,
histérias construidas ao longo das
horas, nao apenas em uma Uni-
ca curva ou ultrapassagem. Existe
algo de especial em acompanhar
uma corrida que atravessa a noite,
muda de cenario, de clima, de rit-
mo, e que exige atengao constante
até a bandeirada final.
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Outro ponto importante é o papel
das Mil Milhas como plataforma de
relacionamento. Para patrocinado-
res, parceiros e marcas, trata-se de
um evento que entrega exposigao
continua, storytelling real e associa-
cao direta a valores como resilién-
cia, confiabilidade e trabalho cole-
tivo. Nao é coincidéncia que tantas
empresas estejam voltando a inves-
tir nesse tipo de projeto.

Do ponto de vista das equipes,
participar das Mil Milhas é também
uma declaracao de intencao: estar
ali significa assumir um compromis-
so com a exceléncia técnica e com
a tradicao do esporte. E uma prova
que nao perdoa improviso e recom-
pensa quem respeita cada detalhe.
As Mil Milhas Brasileiras estao nova-
mente onde sempre mereceram es-
tar: no centro das atencées. Como
uma das grandes provas do nosso
calendario, capazes de unir passado,
presente e futuro do automobilismo
nacional. Que esse movimento conti-
nue crescendo, fortalecendo equipes,
formando pilotos e encantando fas.
Porque, no fim das contas, algumas
corridas nao envelhecem. Elas se
tornam classicas. €3
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Habilitacao

Vida mais facil

A renovacao automatica da Carteira Nacional de
Habilitacao livra os motoristas com bom comportamento
de burocracia e de gastos desnecessarios

uem conhece o calvario que

¢ lidar com a burocracia nos

érgaos de transito de todo o
Brasil comecou o ano com um alen-
to. Ja na primeira semana de janeiro,
mais de 370 mil motoristas tiveram
a Carteira Nacional de Habilitacao
(CNH) renovada de forma automa-
tica. Isso se deve ao programa Bom
Condutor, lancado em dezembro de
2025 pelo Governo Federal. Ela be-
neficia motoristas que nao comete-
ram infragdes de transito nos ultimos
|2 meses e que estejam cadastrados
no Registro Nacional Positivo de
Condutores (RNPC).
A estimativa do Ministério dos
Transportes é de que os bons
motoristas ja economizaram, no
total, cerca de R$ 120 milhées em
recursos que antes eram destina-
dos a taxas e procedimentos de
renovacao. O processo é realizado
por meio do sistema da Secretaria
Nacional de Transito (Senatran).
Quando o documento vence, a

atualizacao ¢é feita diretamente na
base nacional e disponibilizada no
aplicativo da CNH do Brasil. Além
da renovacao do documento, os
condutores beneficiados passam a
receber o selo de Bom Condutor,
que fica visivel no aplicativo como
forma de reconhecimento pelo
comportamento responsavel.
“Cerca de 70% das pessoas que
precisavam renovar a CNH neste
periodo sdo bons condutores e, até
agora, passavam pelo mesmo pro-
cesso de quem comete infracoes.
A politica vem justamente para re-
conhecer esse comportamento e
incentivar mais seguranga no transi-
to”, afirmou o diretor de Regulacao,
Fiscalizacdo e Gestao da Senatran,
Basilio Militani Neto.

Arenovacao automatica, no entan-
to, tem algumas restricoes. Ela nao
se aplica a motoristas com 70 anos
ou mais e, para quem tem a partir
de 50 anos, sé esta disponivel uma
Unica renovagao automatica quan-

do a CNH vencer. Também ficam
fora da medida os condutores com
prazo de validade da habilitagao
reduzido por recomendacao mé-
dica, em casos de doencas pro-
gressivas ou condicoes que exigem
acompanhamento de salde, e os
motoristas com a carteira vencida
ha mais de 30 dias. €}
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Temporada 2026 da Formula Indy tem atragées conjuntas com
outros megaeventos e marca o inicio de testes de novo chassi.
Confira as principais novidades previstas na competicao

Dakar 2026 enfrentou, mais

uma vez, a dureza dos tra-

jetos na Arabia Saudita, pais
que tem desertos aridos cobrindo a
maior parte do seu territério
Um total de 317 veiculos aprova-
dos, 564 pilotos, condutores e na-
vegadores de 49 nacionalidades.
Esses foram os numeros da 482
edicao do Dakar, um dos maiores
e mais dificeis ralis do mundo. Re-
alizado pela quarta vez na Arabia
Saudita, de 3 a 17 de janeiro, o
Dakar 2026 teve um percurso em

“laco” de aproximadamente 8.000
km, com largada e chegada na ci-
dade portuaria de Yanbu.

Além da prova principal, o evento
teve algumas categorias especiais
como o Dakar Classico, com 97
veiculos percorrendo trechos ex-
clusivos e o Future Mission 1.000,
reservado para 6 motos e | ca-
minhdao movidos a combustiveis
ou fontes de energia alternativas.
Outra categoria interessante é a
Original by Motul, um formato em
que pilotos de motocicleta correm

sem equipe de apoio e estao sujei-
tos a aplicagao de um regulamento
esportivo especifico.

A organizacao forneceu os seguintes
recursos para eles: um reservatério
de 80 litros para pertences pesso-
ais, pecas de reposicao, ferramen-
tas e acessérios; uso gratuito de
geradores, compressores e caixas
de ferramentas; um reservatdrio
para coletes salva-vidas, celulares e
baterias; um reservatério com be-
bidas geladas; e transporte de um
reservatério, um conjunto comple-




to de rodas (aro + pneus), 4 pares
de pneus, uma barraca, uma bolsa
de viagem, um colchonete, um ele-
vador para motocicleta e uma bolsa
de viagem.

Na final do Dakar 2026, o argentino
Luciano Benavides venceu na cate-
goria Motos, conquistando o pri-
meiro rali da sua carreira e se jun-
tando ao seu irmao Kevin (vencedor
em 202 e 2023). Nasser Al Attiyah,
do Qatar, acrescentou mais um titu-
lo na categoria de carros, vencendo
o Dakar pela sexta vez. Na Challen-
ger, o vencedor geral foi o espanhol
Pau Navarro. Ja na SSV, o americano
Brock Heger e seu Polaris defende-
ram o titulo com uma hora de van-
tagem sobre o segundo colocado.
Vaidotas Zala, da Lituania, conquis-
tou o titulo nos caminhdes em sua
segunda tentativa.

Dos 317 veiculos da largada, 247
cruzaram a linha de chegada em
Yanbu, dos quais 204 receberam
medalhas de participacdo no poé-
dio: 90 motos (9 na RallyGP e 79 na
Rally2), 133 carros (61 na Ultimate,
33 na Challenger, 32 na SSV e 7 na
Stock) e 24 caminhdes. 91 veiculos
figuram na classificacao final da cor-
rida de regularidade Dakar Classic,
que foi vencida pelo lituano Karolis
Raisys em sua segunda participagao.
O Future Mission 1000, que em
2026 teve sua terceira edigao,
registrou como vencedor o ca-
minhao KH7-Ecovergy (um MAN
modificado com propulsao com-
binada de hidrogénio, biodiesel
e eletricidade), do espanhol Jordi
Juvanteny, que conquistou sua ter-




ceira vitéria. Ja a motocicleta elé-
trica da equipe Arctic Leopard Ga-
licia Team, pilotada pelo espanhol
Fran Gémez Pallas, foi a campea
na categoria de duas rodas.

Vale ressaltar, também na area de
sustentabilidade, o projeto Dakar
Future. Segundo os organizadores,
o primeiro passo importante se deu
em 2022, quando veiculos movidos
a energias alternativas conseguiram
competir e tiveram quatro etapas
vencidas por trés pilotos diferen-
tes. No ano passado, aumentou o
nimero de veiculos homologados
para a Mission 1000 e foi generali-
zado o uso de biocombustiveis para
carros e caminhoes. Na edicao des-
te ano, todos os competidores de
elite na categoria de carros tiveram
que atender novos padroes de baixa
emissao de poluentes. Para 2030, a
meta é que as categorias de carros e
caminhdes sejam compostas exclu-

sivamente por veiculos movidos a
combustivel de baixa emissao.

Criado em 1977, o Dakar comecou
como Paris-Dakar, uma referéncia
ao trajeto inicial. Ao longo do tem-
po, por varias razbes, os trajetos
foram mudando. Mas a competicao
manteve um status durante todos
esses anos: o de uma das mais pe-
rigosas do mundo. Além da morte
de pilotos nas trilhas, ele teve até
a edicdo de 2008 cancelada por
causa do assassinato de franceses
na Mauritania alguns dias antes da
largada dos pilotos. [
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DECIDEM PELO HISTORICO,
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AGORA.

FROTAAI @ NAO E SOBRE TECNOLOGIA.

E SOBRE ANTECIPAR DEMANDA, REDUZIR RISCO E DECIDIR COM PRECISAO.
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Izabel Bandeira
Psicéloga e coach
izabelband@hotmail.com

Quando os dados comecam a falar:
gestao de pessoas além das planilhas

urante muito tempo, os da-

dos do DP, RH e da SST ser-

viram apenas para registrar
o passado. Planilhas, relatérios e
nimeros eram guardados ou apre-
sentados sem gerar mudancgas reais.
Esse modelo ficou para tras.
Hoje, o risco nao esta na falta de da-
dos, mas na falta de interpretacao.
Dados frios, quando nao analisados,
aumentam passivos. Dados bem li-
dos orientam decisdes que protegem
pessoas e fortalecem resultados.
A SST, Seguranca e Saide no Tra-
balho, é a 4rea que cuida das condi-
¢oes de trabalho para que as pesso-
as nao adoecam nem se acidentem.
Ela atua na prevencao de riscos fi-
sicos, ergonémicos e também emo-
cionais, com apoio de profissionais
como técnico e engenheiro de segu-
ranga e médico do trabalho.
Dentro das empresas, os sinais ja
existem. Absenteismo recorrente,
afastamentos emocionais, rotativi-
dade concentrada em um mesmo
setor ou gestor, conflitos frequen-
tes e queda de engajamento nao
surgem por acaso. Isoladamente,
parecem niimeros comuns. Quando

56 - Auto Revista Ceard

analisados em conjunto, revelam ris-
cos psicossociais claros.

O erro mais comum é olhar cada in-
dicador separadamente. Um absen-
teismo elevado costuma ser tratado
como problema individual. Um afas-
tamento emocional, como algo pon-
tual. Um desligamento, como falta de
comprometimento. Quando esses
dados sao cruzados, a leitura muda.
Imagine um setor com absenteismo
elevado, afastamentos emocionais
recorrentes, queixas de pressio e
turnover acima da média sob a mes-
ma lideranca. A leitura operacional
responsabiliza o colaborador. A lei-
tura estratégica identifica risco psi-
cossocial ligado a forma de lideranca
e a organizacao do trabalho.
Relatérios sem interpretacao geram
risco. Eles atrasam decisdes, masca-
ram causas reais e fazem a empre-
sa agir tarde demais. Relatério sem
andlise nao protege. Painel sem lei-
tura critica nao previne.

Todas as empresas, independente-
mente do porte, precisam atender a
NR-I e ao Gerenciamento de Riscos
Ocupacionais. A responsabilidade é
da empresa, com atuacgao integrada

da SST, do RH e da gestao de pesso-
as. Pequenas e médias empresas po-
dem buscar apoio especializado para
estruturar esse processo de forma
simples e alinhada a sua realidade.
Em 2026, nao sera valorizado quem
apenas apresenta numeros. Sera
valorizado quem explica o que eles
significam e o que fazer com eles.
Dados bem interpretados previnem
adoecimento, fortalecem o clima e
sustentam resultados. &3
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Vazamento de lubrificantes

Um cuidado simples e necessario

Verificar a existéncia de vazamentos no carro nao exige muito esforco e
pode poupar grandes prejuizos, além de garantir mais seguranca

o corpo humano, ja esta

comprovado que a inges-

tao de 4gua ajuda a deixar o
sangue menos viscoso, facilitando o
trabalho de bombeamento do co-
ragcao. No automoével a combustao,
nao é a toa que temos as bombas
de bleo, de fluido de arrefecimento
e de gasolina/alcool. O motor tam-
bém precisa dos liquidos para per-
mitir a geracao de energia que vai
resultar em movimento.
E da mesma forma que um sangra-
mento pode nos causar preocu-
pacao, é preciso ficar de olho nos
vazamentos dos varios fluidos que
circulam pelo motor. Na maioria
dos casos, é possivel identificar o
problema com uma simples obser-
vacao, principalmente através de
dois aspectos: a cor e a viscosidade.
Comecando pelo dleo do motor
e da transmissao, eles podem ter
desde uma coloragao avermelhada
ou marrom até preta - neste Ulti-
mo caso, quando estao velhos, com
muito tempo de uso sem troca. E
eles sao mais grossos, do tipo que
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quando colocamos entre os de-
dos formam uma camada aderente
que se move com lentidao. Da para
identificar vazamentos desses flui-
dos através de manchas no chao ou
de pecas meladas na parte de baixo
do motor depois do carro parado
por varias horas (dependendo do
tamanho do vazamento, pode ser
preciso o tempo de uma noite intei-
ra para ele acontecer).

Ja o vazamento do liquido de arre-
fecimento pode ser identificado por
uma faixa de cor mais variada que
pode ser verde, vermelha, rosa,
azul ou outras (dependendo do
tipo e da marca de aditivo usado).
Também acontecem casos em que
ele tem cor de ferrugem, porque se
misturou com materiais oxidados do
sistema de refrigeracao. Ja a viscosi-
dade é bem baixa, préxima da agua.
Por fim, um fluido importante a ser
observado é do sistema de freios.
Nesse caso, ele pode ser identifi-
cado através de manchas nas rodas.
Além disso, esse tipo de éleo é me-
nos viscoso e mais escorregadio que

os 6leos do motor e da transmissao.
Em relacao a todos esses fluidos, é
preciso ter em mente que aoc menor
indicio de que algum vazamento es-
teja acontecendo, o recomendavel é
procurar uma oficina o mais breve
possivel. No caso dos fluidos de mo-
tor, transmissao e arrefecimento, a
negligéncia pode resultar em um
prejuizo de alguns milhares de reais.
Ja no caso do dleo de freio, o risco
é comprometer a seguranga de mo-
torista e passageiros do veiculo. &3
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Lina Mara Alves Pinho
Advogada e Psicéloga
Especialista em Psicologia
Juridica e Direito do Trabalho.
Mediadora e Conciliadora
Judicial — CNJ

Insalubridade: o pagamento indevido como
presuncao juridica de risco. A caracterizacao
tacita da exposicao nociva e seus efeitos
trabalhistas, previdenciarios e fiscais.

o ambiente empresarial, a

insalubridade figura entre

os temas que mais geram
passivo trabalhista oculto. Em mui-
tos casos, o problema nao estd na
existéncia real de agentes nocivos,
mas na conduta empresarial de pa-
gar o adicional sem respaldo técni-
co, criando uma presuncao juridica
de exposicao que amplia significati-
vamente os riscos para a empresa.
A legislagao é clara ao estabelecer
que o adicional de insalubridade nao
é automatico nem presumido. Nos
termos do art. 195 da CLT, sua ca-
racterizagao e classificacao depen-
dem, obrigatoriamente, de laudo
pericial elaborado por médico ou
engenheiro do trabalho. Esse laudo
nao pode ser substituido por clausu-
la de convencao coletiva ou acordo
coletivo, ainda que a norma coletiva
preveja o pagamento, pois a lei exi-
ge comprovagao técnica da exposi-
¢ao aos agentes nNocivos.
A base normativa encontra-se na

NR-15, que define quais agentes fi-
sicos, quimicos e biolégicos caracte-
rizam a insalubridade, bem como os
limites de tolerancia e os graus le-
galmente previstos. Os percentuais
sdo: 10% para grau minimo, 20%
para grau médio e 40% para grau
maximo, calculados sobre o salario-
-minimo. Esses valores nao impac-
tam apenas a remuneracao mensal,
mas também geram reflexos em
férias, 13° salario, FGTS e contribui-
¢oes previdenciarias.

Um dos erros mais recorrentes
das empresas é pagar o adicional
por receio de fiscalizacdo, sem
laudo técnico. Essa pratica, embo-
ra parega preventiva, é interpre-
tada como reconhecimento técito
do risco, dificultando a cessacdo
futura do pagamento e amplian-
do o passivo trabalhista. A juris-
prudéncia do Tribunal Superior
do Trabalho é firme no sentido
de que a pericia é indispensavel e
que o pagamento espontaneo nao

substitui a exigéncia legal.

A declaracao de insalubridade tam-
bém produz efeitos fora da esfera
trabalhista. Ela pode impactar o
tempo de aposentadoria do empre-
gado, ensejando contagem diferen-
ciada de tempo especial junto ao
INSS, além de elevar o custo previ-
denciario da empresa. Do ponto de
vista fiscal, altera a base de calculo
das contribuicoes, atraindo a fiscali-
zacao da Receita Federal.

Uma vez pago o adicional, o 6nus de
provar que o risco cessou passa a ser
do empregador, o que exige nova
avaliacao técnica. Por isso, a pre-
vencao deve ser técnica e integrada:
manter laudos atualizados, revisar
cargos, reavaliar sempre que houver
mudanga de ambiente, equipamen-
tos ou processos, e alinhar juridico,
RH e seguranca do trabalho.
Insalubridade nao se presume. Ela
se prova. E sua gestao correta é me-
dida essencial de protecao juridica
e sustentabilidade empresarial. €3
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Componente terminal de direcao

Eles garantem os movimentos das rodas

Pecas de manutencao simples e barata, os terminais
de direcao merecem atencao constante para garantir
o conforto e a seguranca de motorista e passageiros

o caminho entre o impacto

que uma roda enfrenta, ao

cair em um buraco ou dian-
te de um obstaculo, até chegar a ser
sentido pelos habitantes do veiculo,
ha um consideravel conjunto de com-
ponentes para suavizar os efeitos in-
comodos da pancada. Além disso, é
preciso considerar que o volante é
ligado a essas rodas, e o carro tam-
bém tem recursos para evitar que
qualquer incidente altere o controle
que o motorista esta exercendo.
Dentre estes recursos estio os ter-
minais de direcao. Feitos geralmen-
te de aco muito resistente, eles tém
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um pivo esférico (chamado de pivd
da direcao) capaz de girar tanto em
torno do préprio eixo quanto fazer
movimentos laterais. E essa malea-
bilidade do pivé que permite o mo-
vimento seguro dos pneus.

Para manter essa seguranca, é pre-
ciso manter os terminais sempre em
bom estado. Ruidos em manobras,
folga na direcdo, pneus com desgas-
te irregular e instabilidade ao dirigir
sdo alguns dos sinais que merecem
atencdo e uma visita a oficina para
verificar o sistema. E preciso ter
sempre em mente que esses com-
ponentes mecanicos, na maioria dos
carros, nao tem monitoramento
com sensores eletrénicos.

Uma medida recomendavel, por-
tanto, é fazer uma revisao dos ter-
minais pelo menos uma vez ao ano.
Se o veiculo enfrenta condicoes
severas com frequéncia, o melhor
é reduzir os prazos entre uma revi-
sdo e outra. Vale ressaltar que esse
procedimento, embora precise de
um equipamento que eleve o carro

para deixar as rodas livres, é relati-
vamente simples e rapido.

Nele, o mecéanico usa uma alavanca
para aplicar pressao entre o termi-
nal e a manga de eixo (peca que fica
conectada diretamente a roda) para
verificar se ha algum movimento de
folga ou estalo do pivé que possa in-
dicar desgaste. Em seguida, ele faz
movimentos de vai e vem nas rodas,
também para ver se ha folgas ou ru-
idos. Por fim, sao procurados even-
tuais vazamentos de graxa ou acu-
mulo de sujeira nas partes moveis.
Dependendo do que for encontra-
do, o melhor é trocar os terminais.
Como dissemos, esses cuidados niao
exigem muito tempo e podem ser fei-
tos até nas oficinas mais simples. E a
prépria troca dos componentes niao
é um servico caro nem demorado.
Esses sao bons motivos para nao se
descuidar e deixar para descobrir se
ha um problema apenas em um even-
to critico, seja uma curva fechada ou
um “prego” no carro que ira deixa-lo
precisando de um reboque. &3



FABRICAMOS PRODUTOS DE ALTA QUALIDADE
PARA O MERCADO DE REPOSICAO DESDE 1996

produtos certificados e testados, seguindo os padrdes originais.

f’ﬁ"
& @ Viming.parts El'*,_r{E]

'PA R TS INMETRO

. Yiming.com.br | e =

o

J"':,, ﬂ:l

11 2019-7779 E]. _.-:q



— ——

Francisco Gomes

Instrutor do curso Balconista
de Alta Performance
(@balconistaAP

Cinco verdades absolutas que nao
existem mais na venda de autopecas

Entenda por que as velhas estratégias ndo
funcionam mais e como se adaptar para crescer.

mercado de autopecas, por décadas, op-
Oerou sob regras que pareciam imutaveis: ter

o melhor ponto, o maior estoque, conhecer
tudo sobre as pecas e praticar o menor preco era o
caminho para o sucesso. Contudo, a tecnologia e o
novo consumidor mudaram tudo.
Para muitos, a sensagao é que as regras do jogo
viraram da noite para o dia. Este novo cenario é, sem
davida, um risco para quem ignora a mudanca, mas
também uma oportunidade sem precedentes para
quem decide abraca-la. E hora de analisar o que ficou
para tras e dominar as novas regras do jogo.

I - A Localizacao é tudo
A velha maxima dizia que uma localizacao
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privilegiada era 90% do negécio. O modelo
tradicional era claro: loja no centro comercial de
pecas, balcao amplo e estacionamento recuado.
Hoje, esse cenario mudou drasticamente, pois o
endereco fisico perdeu seu protagonismo para a
presenca digital. A jornada do cliente nao comecga
mais na esquina, mas na tela do celular.

O sucesso agora nao depende da proximidade fisica,
mas da capacidade de estar presente e acessivel
em multiplos canais: WhatsApp, redes sociais,
e-commerce e marketplaces. Nesse novo jogo, a
agilidade na resposta e a velocidade na entrega da
peca encantam muito mais do que a necessidade de
o cliente ir até a loja. A regra é simples: onde seu
cliente estiver, vocé precisa estar.



2 - Estoque grande é sinal de forca

A imagem de prateleiras lotadas e corredores
intransitaveis ja foi um simbolo de poder. Contudo, essa
era uma forga iluséria que aprisionava capital, gerava
custos e, ainda assim, nunca era suficiente. Diante da
imensa variedade de marcas, modelos e versoes de
veiculos, a verdade é uma sé: o espaco fisico sempre
sera pequeno para o desejo de “ter tudo”.

Por isso, o antigo paradigma do alto estoque foi
substituido pela gestdo estratégica. A eficiéncia
moderna esta em usar os dados para prever a
demanda com inteligéncia. O verdadeiro poder
estd em saber onde encontrar qualquer item no
menor tempo possivel, tratando o estoque dos
seus distribuidores como uma extensdo natural
do seu préprio negécio. Ao garantir um giro mais
rapido, otimizar o fluxo de caixa e dar fim as pecas
encalhadas, ela prova que seu maior ativo nao é
mais o seu galpao, mas a sua rede de parceiros.

3 - O Preco mais baixo sempre vence

A guerra de precos foi, por muito tempo, a principal
tatica de vendas no setor de autopecas. Hoje, no
entanto, essa batalha se mostrou insustentavel:
ela corréi margens, desacredita a qualidade e gera
desconfianca sobre a procedéncia das pecas. O
paradigma mudou, e o preco baixo deu lugar ao
preco justo, um conceito muito mais amplo, pois o
valor percebido pelo cliente agora inclui a confianca
no fornecedor, a agilidade na entrega e a qualidade
do atendimento. A verdade é que um cliente paga
um pouco mais quando sente que esta comprando
seguranca e parceria, € nao apenas um produto.

4 - Conhecimento profundo é essencial

Houve um tempo em que o vendedor que sabia de
cor todos os cédigos e aplicagdes era visto como
insubstituivel. Embora esse conhecimento ainda

seja valioso, ele deixou de ser o uUnico diferencial
competitivo. A antiga era de acumular informagoes
deu lugar a era do acesso rapido, onde o dominio de
ferramentas de busca, a curiosidade e a vontade de
aprender se tornaram fundamentais.

Com catalogos digitais e sistemas de consulta
ageis, a capacidade de encontrar a informacao
correta tornou-se tao crucial quanto a
memorizacao. Portanto, o especialista de hoje
nao é quem sabe tudo, mas quem demonstra
agilidade e interesse em encontrar a solucao
precisa no momento em que ela é solicitada.

5 - A Fidelidade do cliente é eterna

Acrenca de que “cliente fiel nao te abandona” é
uma das mais perigosas do mercado. A verdade
é que a fidelidade ndao é uma heranca perpétua,
mas uma conquista diaria que precisa ser
reconstruida a cada interacao.

Essa confianca é erguida sobre pilares sélidos: ter
disponibilidade para ajudar, agilidade para resolver,
conhecimento para orientar, empatia para
entender a necessidade do cliente e, acima de tudo,
transmitir a confianca para que ele possa comprar
sem medo. Afinal, a lealdade do cliente nao pertence ao
passado, mas ao valor que vocé entrega hoje.

Conclusao: As regras do jogo nao apenas
mudaram; elas foram reescritas. Os cinco mitos
demonstram que o foco saiu do produto e foi
para o cliente, da estrutura fisica para a agilidade
do servico. Ser digitalmente acessivel, operar em
rede, vender valor e aprender constantemente nao
sdo mais diferenciais - sdo pré-requisitos para a
sobrevivéncia. O papel da loja evoluiu de um ponto
de venda para um hub de solugdes. No fim, a Gnica
verdade absoluta que restou é esta: o mercado
pertence a quem se adapta.

Auto Revista Ceard - 63



(‘T////_,\/\-—-_\

~ Honda XR300L Tornado

Honda XR300L Tornado ganha versao Special
Edition e reforca DNA esportivo da linha

Herdeira de um nome carregado de histéria entre os fas de motos tralil, a
Honda XR300L Tornado acaba de ganhar uma versao exclusiva, a XR300L

Tornado Special Edition, que
aposta em um visual ainda
mais agressivo e em uma
identidade propria, destacando o
carater esportivo e aventureiro do
modelo sem abrir mao da versatili-
dade que consagrou a familia Torna-
do no Brasil. Na linha do tempo da
Honda, poucos nomes despertam
tanta nostalgia quanto “Tornado”.
Entre 2001 e 2008, a XR250 Torna-
do se tornou referéncia entre mo-
tociclistas que buscavam uma moto
capaz de unir uso diario, viagens
leves e incursoes por terra, sempre
com forte inspiragao nas off-roads
de competicao da marca. Ao resga-
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tar esse nome na moderna XR300L,
a Honda nao apenas dialogou com
a membdria afetiva dos fas, como
também atualizou o conceito com
tecnologia contemporanea, o que
se refletiu diretamente no merca-
do: em pouco mais de um ano, cer-
ca de 30 mil unidades da XR300L
Tornado ja circulam pelo pais, con-
solidando o modelo como uma das
principais opcoes do segmento trail
de média cilindrada e pavimentando
o caminho para a chegada da nova
Special Edition, pensada para quem
busca uma moto com visual ainda
mais marcante e exclusivo.

A XR300L Tornado Special Edition

tem como base o iconico “Fighting
Red”, tom de vermelho associado
as motos “de briga” da Honda, es-
pecialmente as maquinas de com-
peticao do time Red Rider. A cor
domina a carroceria e é comple-
mentada por detalhes em branco e
azul, compondo o tripé cromatico
classico das Honda mais radicais e
remetendo as motocicletas de rali e
motocross da marca. Para reforcar
essa pegada esportiva, a Honda apli-
cou preto fosco ao guidao, rodas,
chassi, suspensao dianteira, balanca
traseira e sistema de escapamento,
criando um contraste que confere
um aspecto mais moderno e robus-



to a moto, aproximando seu visual
do universo das preparadas e das
motos de trilha. A edicao especial
traz ainda logotipos Red Rider e Pro
Honda discretamente posicionados,
reforcando a ligacdo com o time de
competicoes e com a linha de lubri-
ficantes oficiais, além das inscrigoes
“300” na parte superior da carena-
gem do farol e nas laterais, em um
layout que remete as number plates
usadas em provas off-road, subli-
nhando o carater esportivo e a ex-
clusividade do modelo.

Sob o visual renovado, a XR300L
Tornado Special Edition mantém
a mesma base mecanica da versao
convencional, algo positivo para
quem ja conhece o conjunto e apro-
va seu desempenho. O motor é
um monocilindrico 4 tempos, com
293,5 cm?® de capacidade, arrefe-
cido a ar e equipado com a tecno-
logia FlexOne, permitindo o uso
de etanol, gasolina ou a mistura de
ambos em qualquer proporc¢ao. O
cabecote ¢ OHC, com comando
simples no cabecote e quatro valvu-
las, configuracao que privilegia boa
respiracdo do motor em médias e
altas rotagdes. A poténcia maxima
é de 24,8 cv com etanol e 24,3 cv
com gasolina, enquanto o torque

maximo atinge 2,74 kgf.m (etanol) e
2,70 kgf.m (gasolina), nimeros que
garantem um desempenho compa-
tivel com a proposta: uso urbano
confortavel, ultrapassagens seguras
em estrada e diversio moderada
na terra. O cambio de seis mar-
chas, aliado a embreagem assistida
e deslizante, contribui para engates
mais suaves e maior seguranga em
reducdes bruscas, especialmente
em pisos de baixa aderéncia, como
terra, cascalho ou asfalto molhado,
aproximando a experiéncia de pilo-
tagem de solucdes antes reservadas
a modelos de maior cilindrada.

Na parte ciclistica, a XR300L Torna-
do Special Edition mantém o chassi
de aco tipo berco semiduplo, que
oferece resisténcia e equilibrio entre
rigidez e absorcao de impactos, algo
fundamental para quem circula por
ruas esburacadas, vias de terra ou
trechos de trilha leve. A suspensao
dianteira é telescépica, com tubos
de 4] mm de diametro e 245 mm
de curso, combinada a uma roda de
aluminio aro 2| polegadas, medida
classica das motos off-road, que fa-
vorece a transposicao de obstaculos
e buracos. Na traseira, a suspensao
tipo Pro-Link traz conjunto mola/
amortecedor ancorado a balanca de

aluminio, com regulagem em sete
posicoes e curso de 227 mm, tra-
balhando em conjunto com a roda
aro |8 polegadas, também de alumi-
nio. Esse conjunto entrega um bom
compromisso entre conforto e ro-
bustez, permitindo encarar desde o
asfalto irregular das grandes cidades
até estradinhas rurais, trechos de
areia fofa ou cascalho. A frenagem
¢é garantida por um sistema ABS de
dois canais, com disco dianteiro de
256 mm e caliper de pistao duplo e
disco traseiro de 220 mm com ca-
liper de pistao simples, oferecendo
seguranca em frenagens de emer-
géncia em diferentes tipos de piso.
O peso a seco é de 143 kg, valor
adequado ao segmento e que per-
mite boa maneabilidade tanto para
pilotos experientes quanto para
quem esta subindo de categoria.
Mais do que uma nova combinacdo
de cores, a XR300L Tornado Spe-
cial Edition reforca o posicionamen-
to da trail como uma motocicleta de
personalidade forte, pronta para o
uso diario, viagens e escapadas por
estradas de terra, unindo tradicao
off-road Honda, visual diferenciado
e a praticidade que sempre marcou
a familia Tornado. O preco publico
sugerido é de R$ 31.540,00 &%
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+ Regime tributario

722

Jodo Paulo Rolim
Empresdrio Contdbil e especialista
em planejamento tributdrio

CEO da Rolim Inteligéncia Contabil

Reforma Tributaria: O que muda no
bolso das autopecas e oficinas

reforma tributaria ja deixou de ser apenas
A um assunto técnico discutido entre con-
tadores e advogados. A partir de 2026,
ela comeca a impactar diretamente o dia a dia
das empresas, especialmente no setor de au-
topecas e oficinas mecéanicas, onde margem,
preco e fluxo de caixa sdao decisivos para a so-
brevivéncia do negécio.
Mais do que trocar nomes de impostos, a reforma
altera a légica de tributacao no Brasil. Quem nao
entender essas mudancas corre o risco de formar
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precos errados, perder competitividade e ver o
lucro diminuir, mesmo mantendo o faturamento.

O que é a reforma tributaria, em

termos praticos?

De forma simples, a reforma substitui varios
tributos atuais por dois novos impostos sobre
o consumo:

*CBS (Contribuicdao sobre Bens e Servicos) —
Federal




*|BS (Imposto sobre Bens e Servicos) —
Estadual e Municipal.

Na prética, PIS, COFINS, ICMS e ISS serao gra-
dualmente extintos, dando lugar a um modelo
semelhante ao IVA, utilizado em varios paises.
Veja ano a ano na tabela abaixo:

TRANSICAO DOS REGIMES - 2026 - 2033

2026

Ano Teste (CBS e IBS)

2027-2028

Transacgao Inicial

Inicio do CBS (0,9%)
e IBS (0,1%)

Sem recolhimento
efetivo

Objetivo: testar
base tributavel e
calibrar as aliquotas

Extingdo do PIS e
COFINS

CBS passa a vigorar
efetivamente

Hoje, muitas empresas convivem com ICMS com
regras diferentes por estado, substituicao tributaria
e dificuldade de aproveitamento de créditos.

Com a reforma, a tendéncia é o fim gradual da
substituicao tributaria, tributacao concentrada no
consumo final e maior possibilidade de aproveita-
mento de créditos nas compras.

Na pratica, isso pode gerar dois efeitos opostos:
recuperacao de créditos nas aquisicoes de mercado-
rias e aumento da carga nominal na venda final.

Ou seja, quem compra bem, se organiza e precifica
corretamente pode ganhar eficiéncia. Quem nao
fizer isso pode acabar repassando imposto demais

2029-2032 2033

Sistema Unificado
Completo

Ajuste gradual

Reducgdo de 1/10 ao

ano de ICMS e ISS ICMS e ISS

Elevacdo gradual do IBS e CBS

IBS plenamente em
vigor

Extingdo total do

ao cliente ou absorvendo o custo no préprio caixa.
E para as oficinas mecanicas?

Para as oficinas, a atencao precisa ser redobrada.
Muitas operagdes envolvem peca + servico na
mesma ordem de servico, e a reforma muda a for-
ma como isso sera tributado. A mao de obra passa
a fazer parte de um sistema de IVA, com aliquotas
mais elevadas, porém com possibilidade de crédi-
tos sobre diversos insumos.

Alguns pontos criticos:

* Tributagao da mao de obra tende a ficar mais cla-
ra - e mais pesada se mal planejada
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* Possibilidade de crédito sobre insumos e despe-
sas operacionais

* Necessidade de separar corretamente peca e
servico

* Impacto direto na formacao do preco do servico

Para oficinas no Simples Nacional, o alerta ¢ ain-
da maior. Embora o Simples continue existindo, a
reforma pode reduzir sua vantagem em determi-
nados cenarios, tornando necessario reavaliar o
regime tributario.

Preco, margem e competitividade:

o verdadeiro desafio

O maior erro que o empresario pode cometer é
achar que a reforma tributaria é apenas um tema
contabil. Ela é, na verdade, um tema de gestao.
Empresas que nao revisarem, podem enfrentar
um cenario perigoso: vender mais e lucrar menos.
Em um mercado competitivo como o automotivo,
pequenas diferencas de preco e margem definem
quem cresce e quem fecha as portas.

4 CADEIA ECONOMICA PERFEITA CBS 8,8% IBS 17,7% I
(shop ) ' [ ]
S 111
LT *
Al it.' : [] =y
- f . m—
INDUSTRIA ATACADO VAREJO CONSUMIDOR
Identificagdo Vr. Operacio Vr. Operacio Vr. Operagio
Bens materizis = RS ‘lﬂ ;
IVA 26,5%
vrdaNF  DRSEINN26500) R$ 253000 R$ 379500
D Apuragdo VA C D Apuragdo IVA C D Apuragdo VA G
_:':-‘F. PE5,¢J_IJ_ R§ - R$ 530,00 | R$265 00 R$ 795,00 | RS 530,00
VA A racalher
RS 265,00 R$ 265,00
K VA A recolher v A recolher /

Split Payment: O imposto nao passa

mais pelo seu caixa

Com o Split Payment, parte do valor da venda vai
direto para o governo, no momento do pagamen-
to. O imposto deixa de “passar” pelo caixa da em-
presa. Quem sempre usou o imposto como “fole-
go de caixa” vai sentir primeiro.

Na pratica:

* Menos dinheiro disponivel no dia a dia

* Impacto direto no capital de giro

* Mais dependéncia de controle financeiro e pre-
cificacao correta
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Exemplo de uma cadeia IBS / CBS

O que muda na gestao de pessoas e
nos custos das oficinas e do comér-

cio de autopecas.

A reforma tributaria altera a logica dos créditos de
IBS e CBS e passa a influenciar diretamente a ges-
tao de pessoas. Beneficios como vale-alimentacao,
plano de salde e transporte tendem a gerar cré-
dito apenas quando previstos em convencoes ou
acordos coletivos, o que amplia a importancia da
negociacao sindical em um setor intensivo em mao
de obra como o automotivo.

Ao mesmo tempo, a reforma cria um incenti-
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vo econbémico a terceirizagdo, ja que servigos
contratados de pessoas juridicas como elétri-
ca, funilaria, pintura, tecnologia automotiva,
marketing ou gestao passam a gerar créditos
tributarios, ao contrario da folha de pagamen-
to tradicional. Isso leva oficinas e empresas de
autopecas a reavaliar seus modelos de contrata-
cao em busca de maior eficiéncia.

Na pratica, impostos, gestao de pessoas e es-
tratégia de negdcios passam a caminhar juntos.
Decisdes sobre contratar, terceirizar ou nego-
ciar beneficios impactam diretamente a carga
tributaria, o custo operacional e a competitivi-
dade. Planejamento tributario e trabalhista inte-
grado deixa de ser diferencial e passa a ser re-
quisito para quem quer se manter competitivo.

Reforma tributaria: risco ou

oportunidade?

A reforma tributdria ndo deve ser vista apenas
como aumento ou reducao de impostos. Ela re-
presenta uma mudanca estrutural na forma de
gerir o negécio.

Autopecas e oficinas que se anteciparem, revi-
sarem seus processos, entenderem seus nime-
ros e ajustarem sua estratégia tributaria terao
uma vantagem clara no mercado.

Quem esperar a mudanca “chegar” pode pagar
um preco alto.

A transicao da reforma vai até 2033, mas as de-
cisdes precisam comecar agora. €3
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~. Legislagao

Redobre a atencao!

Proprietdrios de veiculos automotores de baixa poténcia com
auto propulsdo ou motor auxiliar precisam conhecer as regras
de fiscalizacdo que entraram em vigor este ano

omecou a vigorar em 2026
uma resolucdo do Conse-
lho Nacional de Transito

(Contran) que tem relacdo direta
com o cotidiano de uma quantida-
de cada vez maior de pessoas no
Brasil. Em um cenario com trans-
porte publico de ma qualidade e
veiculos muito caros, muita gente
estd recorrendo aos veiculos de
baixa poténcia, principalmente
elétricos. Por isso, a resolucao
996/2023, que define varias cate-
gorias para estes meios de trans-
porte e estabelece regras para o
uso, precisa ser lida com atengao.
No texto, é especificado (citando
caracteristicas) o que o érgao en-
tende como ciclomotor, veiculo au-
topropelido, bicicleta elétrica, mo-
tocicleta e motoneta. Os principais
critérios sao velocidade maxima e
poténcia do motor. A bicicleta elé-
trica precisa ter motor auxiliar de
propulsao com poténcia maxima
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de até 1.000 W (mil watts). Além
disso, a propulsao sé pode funcio-
nar junto com o uso dos pedais
pelo condutor e a velocidade nao
pode ser superior a 32 km/h.

Ja o ciclomotor ¢ definido como um
veiculo de duas ou trés rodas com

velocidade maxima (definida pelo
fabricante) de até 50 km/h. O motor
pode ser de combustao interna com
até 50 cilindradas ou elétrico com
poténcia maxima de 4 kW (quatro
quilowatts). Para os proprietarios
desse tipo de transporte, a coisa



ficou complicada, porque as exigén-
cias sdo de placa para o veiculo e
habilitagdo para o condutor. Os de-
mais modelos com poténcia supe-
rior aos descritos (motonetas, trici-
clos e motocicletas) seguem com as
mesmas regras que ja existiam.

A habilitagdo para ciclomotores é
chamada de ACC. O processo para

obté-la é bastante similar ao das
motos, com testes e exigéncia de
I8 anos como idade minima. Para
quem ja é habilitado para as motos,
inclusive, é possivel incluir essa au-
torizacao para os ciclomotores, nao
é preciso tirar outra carteira.

Ha uma particularidade no caso das
bicicletas elétricas que parece dificil

de fiscalizar, por causa do nivel de
detalhamento. A resolugao autoriza
que elas sejam dotadas de um modo
que ela chama de “assisténcia a pé”,
funcdo que permite ao condutor
usar o motor elétrico sem pedalar.
Mas isso apenas até um limite de

velocidade de 6 km/h. (seis quil6-

metros por hora). €3

Precisa de
habilitacao?

Registro e

Veiculo
emplacamento

Equipamentos obrigatérios

- Indicador de velocidade;
- Campainha;
- Sinalizagao noturna dianteira, traseira e lateral.

Equipamento

autopropelido Dispensado

- Indicador de velocidade;

- Campainha;

- Sinalizacao noturna dianteira traseira lateral
e nos pedais;

- Espelho retrovisor do lado esquerdo;

- Pneus em condicoes de seguranca.

Bicicleta elétrica Dispensado

- Espelhos retrovisores de ambos os lados;

- Farol dianteiro de cor branca ou amarela;

- Lanterna de cor vermelha na parte traseira;

- Velocimetro; - Buzina;

- Pneus em condicbes de seguranca;

- Dispositivo destinado ao controle de
ruido do motor;

- Devem ser conduzidos com capacete de
seguranca e vestuario de protecao.

Ciclomotor Obrigatério Categoria ACC ou A

As mesmas exigéncias dos ciclomotores
acrescidas de:
- lluminagao da placa traseira;
- Lanterna de freio de cor vermelha;
- Indicadores luminosos de mudanca
de direcao dianteiro e traseiro.

Motocicleta e

motoneta Obrigatério

Categoria A

Auto Revista Ceard - 7 |



Auto Revista Ceara.
Sua marca na direcao do sucesso.
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A Auto Revista Ceara é ™
o veiculo ideal para a sua
autopecga, distribuidora,
autocentro ou
concessionaria circular
pela cidade com

- muita credibilidade.
Anuncie aqui e deixe sua
1arca no caminho dos
grandes negdcios.
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Claudio Araujo
claudioaraujo@secrel.com.br
www.exitotreinamento.com.br

Ouvir o Cliente: o Pos-Yenda como
Base do Lucro Sustentavel na Oficina

o setor de reparacao au-

tomotiva, entregar um

servico tecnicamente cor-
reto deixou de ser um diferencial.
Hoje, o que realmente sustenta
uma oficina no longo prazo é a
capacidade de entender como o
cliente se sente apds a entrega do
veiculo. E nesse momento, muitas
vezes ignorado, que se constréi ou
se perde o futuro do negécio.
O pés-venda é o espago onde o em-
presario confirma se o servico re-
alizado atendeu as expectativas do
cliente nao apenas no aspecto téc-
nico, mas também na experiéncia
como um todo. Atendimento, cla-
reza nas explicagbes, cumprimento
de prazos, estrutura da oficina e
confianga transmitida fazem parte
dessa avaliacao. Quando a oficina se
dispoe a ouvir, ela demonstra res-
peito e compromisso com a relagao,
e nao apenas com a venda pontual.
Muitas empresas operam com lu-
cro e acreditam que isso é sinal de
que tudo esta sob controle. No en-
tanto, o lucro de hoje nao garante
os resultados de amanha. Quando
o cliente n3o esta satisfeito e nao
se sente ouvido, ele simplesmente
nao retorna. Essa perda acontece
de forma silenciosa e, quando apa-
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rece nos nimeros, o impacto ja é
grande. O pés-venda, nesse sen-
tido, € uma ferramenta essencial
para consolidar o lucro atual e pro-
teger os resultados futuros.

A queda no nivel de fidelidade dos
clientes as oficinas é uma realidade
clara no mercado. O consumidor
mudou, estd mais exigente e possui
mais opgoes. A decisao de voltar
ou nao a uma oficina est4 cada vez
mais ligada a experiéncia vivida, e
nao apenas ao prego ou ao conser-
to realizado. Esse cenario reforca a
importancia de medir, acompanhar
e entender a percepcao do cliente
de forma continua.

E exatamente com esse objetivo
que, no Projeto SOL — Segredo das
Oficinas Lucrativas, estamos moni-
torando dezenas de oficinas, acom-
panhando de forma estruturada o
nivel de satisfacao dos clientes. Esse
acompanhamento permite a cons-
trucao de indicadores médios de
satisfacao, ajudando empresarios a
enxergar sua oficina nao apenas de
forma isolada, mas em comparagao
com o comportamento do merca-
do. O resultado é uma visao mais
clara sobre onde estao os pontos
fortes e onde é preciso evoluir.
Dentro desse processo, o NPS (Net

Promoter Score) se destaca como
uma das métricas mais importan-
tes. Ele revela, de forma simples e
objetiva, o quanto o cliente esta dis-
posto a recomendar a oficina. Mais
do que um nudmero, o NPS traduz
confianga. Oficinas com bons indi-
ces tendem a crescer de forma mais
consistente, enquanto aquelas que
ignoram esse indicador correm o
risco de ver o movimento diminuir
sem entender o motivo.

A modernidade tornou esse
acompanhamento muito mais
acessivel. Hoje, pesquisas de sa-
tisfacio podem ser aplicadas de
forma digital, rapida e com res-
postas ageis, integradas a rotina
da oficina. Isso permite decisdes
mais assertivas, correcoes rapi-
das e uma gestao baseada em da-
dos reais, e nao em suposicoes.
No fim, ouvir o cliente nao é custo
nem burocracia. E cuidado com o
relacionamento, protecao do lu-
cro e construcao de uma base séli-
da para o futuro. Em um mercado
cada vez mais competitivo, a ofici-
na que cresce de forma sustenta-
vel é aquela que entende que con-
fianca se constréi no detalhe, no
poés-venda e, principalmente, na
escuta ativa do cliente. 3
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RANIERI LEITAO: 70 ANOS
DE UMA TRAJETORIA

EM PERMANENTE
CONSTRUCAO NO SETOR

AUTOMOTIVO BRASILEIRO |

No dia 12 de janeivo de 2026, Ranieri
Palmeira Leitao completou 70 anos em
plena atividade, mantendo a mesma
energia, vigor intelectual e disposigio
que sempre marcaram sua irajetoria.
Mais do que celebrar wma historia ja
escrita com relevantes conquistas, este
marco simboliza wma vida que segue
en permanente construgdo, dedicada
diariamente ao fortalecimento do se-
tor automotive brasileiro, com especial
atengdo a reparacdo aulomoltiva,

Ranieri Leitio ¢ hoje reconhecido como
uma das principais liderancas sindicais do
setor automotivo no Brasil. Soa atuagao
ultrapassa cargos ¢ lungdes formais; mani-
festa-se, sobretudo, na capacidade de unir
pessoas, construir consensos, defender in-
teresses coletivos e projetar o luturo de um
segmento essencial para a economia nacio-
nal. Reconhecido em dmbito nacional, de-
dica sua vida ao trabalho sindical e institu-
cional com presenca ativa, escuta constante
e compromisso genuino com o desenvolvi-
mento do setor,

Sua relagao com o universo automotivo teve
inicio ainda na infincia, muito antes das
responsabilidades institucionais. Filho de
comerciante do setor automotivo, nascido
em Patos, na Paraiba, em 1936, costumava
acompanhar o pai na autopecas da familia.
Enquanio observava o movimento da loja,
recebia uma tarefa simples, mas profunda-
mente simbolica: hmpar uma grande quan-
tidade de porcas e parafusos, sentado em
um cantinho. Ao final do dia, ao concluir

REALIZAGRO: OSS& @'ﬁ!n“” APOI: SEEAE

a tarefa com zelo, o pai reunia a equipe e
dizia, orgulhoso, uma frase que ficaria mar-
cada para sempre: “Vejam, gente, o melhor
limpador de parafuso de Patos!”

Aquele gesto ensinou a Ranieri o valor da
dedicagan, da qualidade na execugao, da
atencio aos detalhes ¢ do respeito por cada
fungao - licoes que ele carrega até hoje
e aplica em todas as esferas da sua
vida pessoal, empresarial e institu-
cional.

A familia integra essa tra-
jetoria como parte do
contexto  de  valores,
aprendizados e expe-
riencias que  molda-
ram sua lormacio
pessoal. Ao longo
da wvida, essas vi-
véncias  contribui-
ram para a constru-
¢ao de sua visio de
mundo, de suas responsabi-
lidades ¢ da forma como se relaciona

com as }']{*SHUHH__ 1'E'.ﬂ(‘.‘[il]('|[)—3(‘ £111 sua I]{lﬂl.lll'l:l
humana, ética ¢ comprometida na vida pes-
soal, empresarial ¢ instituctonal.

Foi com esse espirito que, em 1973, iniciou
formalmente sua trajetoria no setor auto-
motivo, em sociedade com o pai, na Auto
Pegas Leitao LTDA, construindo uma base
solida pautada em responsabilidade, con-
fianga e relacionamento humano — valores
que sc tornariam marcas permancntes de
sua atuacio.




Antes mesmo de ocupar cargos de lideranca, Ranieri ja
era reconhecido pela forma como se relacionava com
as pessoas, Humilde, acessivel, acolhedor ¢ atento, sem-
pre cultivou a escuta ativa e o interesse genuino em aju-
dar. Sua atuacio vai além dos negocios: ele se empenha
em apoiar, orientar ¢ aconselhar, ndo medindo esforgos
para ajudar, seja no ambito pessoal, profissional ou ins-
titucional, tratando colegas, amigos e associados como
parte de sua familia,

Do abrago firme ao cumprimentar, do cuidado genu-
ino em chamar as pessoas pelo nome, a gentileza no
trato com todos, Raniert construiu uma credibilidade
que nasce do humano. Sua f¢ inabaliavel, aliada a uma
postura ética, solidaria e coerente, faz dele um lider
querido, respeitado e admirado em todo o Brasil, I\ esse
conjunto de valores que sustenta sua legitimidade ins-

titucional ¢ explica por que sua hderanca ultrapassa

fronteiras regionais.

Baseado na premissa
de que “SER VEM
ANTES DE TER”,

Raniert Palmeira

Leitao construiu — e
continua construindo
— uma trajetoria de
tmpacto real no setor
automotivo brasileiro.

Em 1999, foi convidado a assumir a pre-
sidéncia do Sincopegas Ceard, iniciando
uma atuacdo firme ¢ transformadora na
representacac empresarial do setor auto-
motivo no estado. A partir dali, seu trabalho
ganhou ainda mais alcance, sempre susten-
tado pelo didlogo, pela construcio coletiva e
pela defesa responsavel e democritica dos in-

teresses do segmento,

Em 2001,

gas Cleara, ampliando sua atuacdo mstitucional e for-

assume tambem a presidéncia da Assope-

talecendo a organizacio do sctor. Ja em 2014, chega
a presidéncia do Sincopecas Brasil, consolidando-se
como uma das principais vozes do setor de Autopecas
do Brasil ¢ da reparagio automotiva do Ceard, com
atuacio respeitada junto a entidades, poder pablico e

instancias estratégicas.

Em 2017, passa a liderar também a Assomotos Nordes-
te, fortalecendo o segmento de motopegas em ambito
regional e promovendo maior integracao entre os dife-
rentes elos do setor antomotivo, consalidando o Siste-
ma Sincopegas Assopecas Assomotos [SSA),

Ranieri exerce ainda papel central como Coordena-
dor Nacional da CBCPAVE
Coméreio de Pegas e Acessorios para Veicu-
los, no dmbito da Confederacio

Nacional do Comércio (CNC),

liderando
sobre temas estruturantes como
legislagao, modernizagio do se-

Camara Brasileira do

debates  estratégicos

tor, inspecao veicular, combate a
informalidade e sustentabilidade.

Em 2022, com a assinatura da
Carta de Fortaleza, realizada por
ocasiao da Feira AUTOP, torna-se
membro da Alianca Aftermarket
Automotivo Brasil, reforcando ini-
clativas voltadas ao fortalecimento
do mercado de reposicio diante dos
desalios  tecnologicos, regulatorios e
ambientais. A alianca vem se consoli-
(|21nd0 COMo um espaco re l{f\'ll]'lT.{‘ d('
artculacio em temas como Right
to Repair (direito de reparar), des-
carbonizacio da mobilidade, ca-
pacitacio profissional ¢ politicas
piblicas voltadas an desenvol-
vimento sustentavel da cadeia
automotiva.



Ja em 2024, Ranieri materializa uma
visdo de longo prazo com a criagio do
Instituto AUTOP, uma iniciativa vol-
tada a educagio, a qualificagio profis-
sional, ao desenvolvimento humano e a
pesquisa. Mais do que um projeto insti-
tucional, o Instituto traduz sua convic-
¢ao de que o futuro do setor automotivo
passa, necessariamente, pela valoriza-
¢ao do ser humano, pelo respeito, pela
ctica ¢ pelo conhecimento. Ao criar o
Instituto AUTOF. Raniert consolida
um legado que vai além de estruturas
ou programas: deixa como marca a lor-
macao de pessoas. o fortalecimento de
valores e a preparacao consciente das
praximas geracoces do setor automotivo.

Baseado na premissa de que “ser vem
antes de ter”, Ranieri Palmeira Leitio
construiu — e continua construindo

uma trajetoria de impacto real no setor
automotivo  brasileiro. Sua lideranga
se expressa por meio do servir, da coe-
réncia, do dialogo, da responsabilidade
institucional e do compromisso genuino

com o coletivo,
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Aos 70 anos, Ranieri
ndo olha para tras

coOMmo quem encerra
um ciclo, mas segue
adiante, continuando a
escrever uma historia
relevante, inspirando
pessoas, fortalecendo

contribuindo
ativamente para que
o sefor automotivo
brasileiro enfrente,
com solidez e

consciéncia, os desafios
do presente e do futi



MAXIMO BESEMPENHO EM
SUSPENSAD AUTOMOTIVA!

Uma marca conceituada no segmento de pecas e componentes
automotivos. Fabricada no Brasil, a Maxeen segue padroes de
qualidade internacional dispondo do melhor em suspensao,
axiais, bandejas, pivs e aditivo para radiador.

Distribuidor exclusivo:
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Ega= autofort

BAIXE 0 NOSSO CATALOGO!
WA AUTOFORTNORDESTE COMBR
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Perspectivas
do aftermarket
automotivo para 2026

Ranieri Leitao
Presidente do
SSA e Sincopecas
Brasil

m entrevista a Auto Revista
Ceara, o presidente do Siste-
ma Sincopecas Assopecas e

Assomotos Ceara e do Sincopecas
Brasil analisa o mercado automoti-
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vo de aftermarket nacional em um
cenario de muitos desafios e cresci-
mento do setor de autopecas e ser-
vicos em 2026.

Quando falamos de aftermarket,
estamos falando de uma cadeia
muito ampla. Qual é a sua leitu-
ra geral para 2026?

Ranieri Leitao: O aftermarket

¢ SINCOPECAS

BRASIL

continua sendo a engrenagem
que mantém a frota brasileira
em circulacdo, e isso é espe-
cialmente relevante em um pais
com frota grande, envelhecida e
cada vez mais diversa.

Para 2026, eu enxergo um cena-
rio positivo, mas mais seletivo. O
mercado existe, a demanda esta
presente, porém os resultados vao

Indicador (2025 vs. 2024)

Frota Circulante de Veiculos Leves

Faturamento Total do Setor
Faturamento - Leves

Faturamento - Caminhdes

Faturamento - Onibus

Frota Circulante de Veiculos Pesados 2.866.664

Valor Varia¢do Anual
48.246.726 +1,64%
+2,77%

R$ 110,26 bilhoes -3,5%
R$ 74,42 bilhoes -4,1%
RS 24,62 bilhdes -1,9%
R$ 11,22 bilhdes -3,3%




depender muito mais de gestao,
eficiéncia operacional e capacida-
de de adaptagdo das empresas do
que de crescimento automatico.

Os dados mais recentes mos-
tram crescimento da frota,
mas retracao no faturamento
do setor. Como o senhor inter-
preta esse movimento?

RL: Esse é um ponto importante.
A frota segue crescendo - tanto de
veiculos leves quanto de pesados
- mas isso nao se traduz, necessa-
riamente, em crescimento linear
de faturamento. Os dados da Fraga

mostram exatamente isso: frota em
expansao e faturamento pressiona-
do. Isso indica um mercado mais
competitivo, com margens ajusta-
das, custos maiores e necessidade
de produtividade.

Quem nao estiver bem organizado
vai sentir mais dificuldade, mesmo
com uma base de frota favoravel.

Como o senhor enxerga a ca-
deia integrada do aftermarket
nesse cenario?

RL: O aftermarket sé funciona bem
quando a cadeia esta integrada. Es-
tamos falando de indUstria, distribui-

cao, varejo e reparacao caminhando
de forma alinhada. A industria pre-
cisa estar conectada a realidade da
frota e do mercado. A distribuicao
opera sob forte pressao de capi-
tal de giro e precisa ser cada vez
mais analitica. O varejo enfrenta
um consumidor mais informado e
exigente. E a reparacdo continua
sendo o grande termdmetro do
setor - é ali que a frota se manifes-
ta na pratica.

Mesmo com esse cenario mais
desafiador, ha expectativa de
crescimento para 2026?

2020/2026—- Evolucdo Real e Prevista da Receita do
Aftermarket (na oficina mecdanica)

Receitao do mercado de reposicdo brasileire em oficinas | Em volores atuais
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estd concentrado nos capitois dos estados.

Fonte: Froga Inteligéndo Autormativia

Gréficos e informagées gerados para fins informativos com base em dados da Fraga Inteligéncia Automotiva
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R__—‘C Em termos geograficos, menos de 29,8% do marcado
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Fante; Frago Inteigéncio Auvtomotive

Graficos e informacdes gerados para fins informativos com base em dados da Fraga Inteligéncia Automotiva

RL: Sim, ha crescimento, mas com
seletividade. As projecdes mos-
tram que o mercado de reposicao
em oficinas continua avangando
até 2026, impulsionado principal-
mente pelos veiculos leves e ca-
minhdes. No entanto, esse cres-
cimento nao sera homogéneo. Vai
crescer quem tiver gestao, con-
trole de custos e processos bem
definidos.

A diversidade e o envelhe-
cimento da frota também
aparecem como fatores rele-
vantes. Como isso impacta o
aftermarket?

RL: Impacta diretamente. Os
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dados mostram crescimento da
frota em todos os segmentos e
aumento da idade média dos vei-
culos. Uma frota mais velha sustenta
o aftermarket tradicional, enquanto
a frota mais tecnoldgica comeca a
exigir novas competéncias técnicas.
Isso significa que o setor preci-
sa lidar, ao mesmo tempo, com
manutencdo tradicional e com
novas tecnologias.

Eventos como carnaval, Copa
do Mundo e eleicoes interfe-
rem no desempenho do setor?

RL: Interferem principalmente no
ritmo, nao na demanda estrutural.
O carnaval aumenta o uso do veicu-

lo e gera reflexos na manutencao.
A Copa reorganiza o consumo em
determinados periodos. J4 o ano
eleitoral costuma trazer mais cau-
tela nas decisdes de investimento.

Nada disso muda o tamanho do
mercado, mas exige planejamento
e leitura estratégica do calendario.

A Reforma Tributaria ja é rea-
lidade. O que muda para o af-
termarket?

RL: A principal mudanca é que
agora nao estamos mais discutin-
do se a reforma vem ou nao. Ela
ja estd em curso. O desafio pas-
sa a ser adaptacao. As empresas
precisam se organizar, revisar
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processos, fortalecer a gestao
financeira e entender como ope-
rar nesse novo modelo.Quem se
antecipar e estruturar bem sua
gestao atravessa essa transicao
com mais seguranca.

A mao de obra qualificada se-
gue como um desafio?

R: Sem dudvida, é o maior desafio
estrutural do setor hoje. Os veicu-
los estao mais tecnolégicos, mas
a formacgao de profissionais nao
acompanha essa evolucao. E nao
é apenas técnica: envolve atendi-
mento, processo, comportamento
e gestao. Foi olhando para essa
realidade que criamos o Instituto
Autop, com o propésito de prepa-
rar profissionais para o presente
e para o futuro do aftermarket,
conectando teoria e pratica. Sem
gente qualificada, ndo ha cresci-
mento sustentavel.

Para encerrar, que mensagem
o senhor deixa para quem atua

no aftermarket em 2026?

RL: O préximo ciclo do afterma-
rket vai exigir execucao e matu-
ridade. O diferencial competitivo
estara na gestao, na eficiéncia e

na qualificacdo. Quem se preparar
desde ja - ajustando processos e
investindo em pessoas - tera mais
condicoes de atravessar as mudan-
cas e crescer com consisténcia. €3

TIVO DO NORDESTE,

Fo - |
o
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. Marcopolo Viaggio 900

MAIS UM DA GERACAO 8

Novo modelo da Marcopolo traz inovacoes definidas pela industria que
tém como objetivo fazer veiculos mais confortaveis e menos poluentes

Viaggio 00

84 - Auto Revista Ceard

Marcopolo, industria de car-
rocerias de veiculos de linha
esada, esta apresentando

no mercado o 6nibus Viaggio 900.
Ele chegou para se juntar a outros
modelos da Geragao 8, lancada em
202| e que, de acordo com a em-
presa, se prop0s a tornar os onibus
mais seguros, confortaveis e eficien-
tes. O projeto Geracao 8 abordou
melhorias como coeficiente aerodi-
namico modificado para trazer eco-
nomia de combustivel, poltronas
com distribuicao calculada das com-
posicoes das espumas do assento
e do encosto (para trazer mais co-
modidade) e uso de materiais mais
leves em varios componentes.

A fabrica afirma que o Viaggio 900
¢ indicado para operacdes de freta-
mento e linhas regulares de curtas



e médias distancias. Ele tem 12,7 a
13,6 metros de comprimento, capa-
cidade para 48 passageiros e traz a
tecnologia Euro 6, que é focada prin-
cipalmente na reducao de poluentes
como o6xido de nitrogénio e mate-
riais particulados e no uso de moto-
res com melhor desempenho combi-
nados com transmissoes modernas.
Incorporando as inovagdes e tecno-
logias introduzidas nos modelos G8,
o Onibus é produzido com compo-
nentes mais sustentaveis e de facil
manutencao, como tampa frontal
em DCPD (material compésito),
defletores e portinhola em aluminio
e painel dianteiro interno em poliu-
retano revestido com vinil.
Internamente, o Viaggio G8 900

ganhou novo painel dianteiro, mais
baixo e que, segundo a Marcopolo,
“proporciona mais visibilidade para
o motorista”, e novo cluster dos
instrumentos no painel. Este ultimo
incorpora o sistema Lohr Amsys
(Automotive Multiplex System).
Com uma tela touchscreen de 4,3
polegadas, ele permite visualizar
informacoes detalhadas sobre o
veiculo e realizar diagnésticos para
facilitar a manutencao.

No salao de passageiros, o modelo
recebeu novo sistema de refrigera-
cdo que promete ser mais eficiente
e permitir que o ambiente chegue
a temperatura ideal (conforto tér-
mico) de forma mais rapida e ho-
mogénea (em todo o salao) e um
novo porta-pacotes com fixagao de
objetos sem vibragoes. O sistema
de iluminagao interna indireta, diz
a Marcopolo, “proporciona um am-
biente aconchegante e, ao mesmo
tempo funcional, de acordo com a
aplicacao e o servico”.

O novo Viaggio G8 900 usa em sua
estrutura o conceito de anéis pas-

santes de seguranca. Trata-se de um
conjunto de reforcos integrados as
colunas da carroceria que seguem
padrdes internacionais de seguran-
ca. Os anéis unem as colunas late-
rais, o teto e o piso, formando uma
célula de sobrevivéncia mais rigida e
aumentando a resisténcia em caso
de capotamento ou tombamento.
Outro aspecto trabalhado pela en-
genharia da Marcopolo foi para a
otimizacdo das centrais elétricas,
localizadas no bagageiro e na parte
dianteira do porta-pacote. A em-
presa afirma que essa configuracao
facilita o acesso ao equipamento e
torna a manutencao mais agil.
Sempre é vilido lembrar que os
onibus sao montados na estrutu-
ra chassi e carroceria, e em alguns
casos, como modelo da Marco-
polo, o chassi com motor vem de
outras empresas. O Viaggio 900,
por exemplo, pode ser acoplado a
estruturas e motores da Volkswa-
gen e da Mercedes-Benz, seja com
cambio automatico ou manual, de-
pendendo da configuracio. 63
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Procure ajuda especializada

Diferentemente do que acontece com os carros de passeio,
o seguro de veiculos de carga é complexo e demanda
assessoramento técnico para evitar prejuizos em caso de sinistro

m dos fatores causados pelo
l 'que se costuma chamar de

“custo Brasil” é o desafio de
transportar cargas em seguranca
pelo territério nacional. Como te-
mos poucas opcdes no modal ferro-
viario, as empresas sao obrigadas a
usar veiculos automotores que pre-
cisam enfrentar varios tipos de pe-
rigos nas estradas. Para se ter ideia
do tamanho do risco, segundo a As-
sociacao Nacional de Transporte de
Cargas e Logistica, mais de 10 mil
roubos de cargas foram registrados
no Brasil em 2024, com prejuizos
estimados em R$ 1,2 bilhdo.
Por isso, a portaria n® 27/2025 da
Agéncia Nacional de Transportes
Terrestres (ANTT) estabeleceu a
obrigatoriedade de trés seguros
para a categoria que ela classifi-
ca como Transportadores Rodo-
viarios Remunerados de Cargas
(TRRC): Responsabilidade Civil do
Transportador Rodoviario de Car-
ga (RCTR-C), que cobre danos as
mercadorias durante o transporte;
Responsabilidade Civil por Desapa-
recimento de Carga (RC-DC), que
protege contra roubos e extravios;
e Responsabilidade Civil de Veiculo
(RC-V), que cobre acidentes envol-
vendo os veiculos.
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Esse seguro RCTR-C é necessario
porque os caminhoneiros ainda
precisam lidar com os saques de
cargas, que acontecem geralmen-
te quando o veiculo tomba depois
de um acidente e os volumes que
estavam na sua carroceria se espa-
Iham pela estrada. Alias, os desa-
fios também sao muitos em rela-
cao as coberturas do seguro.

Isso acontece porque o transpor-
tador precisa ficar atento a rela-
cdo entre o servico contratado e
sua realidade. Quando a apdlice é
mal estruturada, ele acredita estar
protegido, mas quando acontece o
sinistro pode descobrir que a cober-
tura nao contempla riscos inerentes

a sua operagao como rotas criticas,
operacoes de carga e descarga,
eventos climaticos ou requisitos es-
pecificos de rastreamento.

Quando o seguro é negado, seja
por alguma clausula de contrato nao
cumprida, por problemas com ge-
renciamento de risco ou por falta de
documentacao, o prejuizo é imen-
so. Por isso, o mais recomendavel
é fazer uma gestao de seguros, com
consultoria técnica e cobertura ali-
nhada a realidade operacional do
transportador. Através desse ex-
pediente vai ser possivel conhecer
Os riscos aos quais as cargas estao
expostas e ver com antecedéncia os
requisitos das apdlices. €3
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Componente combustivel

Através de parceria com o Instituto da Qualidade Automotiva,
produtores de biodiesel asseguram padroes técnicos de seguranca,
desempenho e sustentabilidade do combustivel

falsificacdo e a fabricacao de
produtos com ma qualidade
azem parte do cotidiano dos

brasileiros e, como vimos recente-
mente no caso do etanol, atinge tam-
bém o mercado de combustiveis. E
temos um produto relativamente
novo que também merece cuida-
do, porque sua participacdo tem
aumentado gradualmente. Desde o
ano passado, o biodiesel, produzido
a partir de varias fontes renovaveis
para ser usado junto com o diesel
derivado de petréleo, teve seu per-
centual aumentado para 15%.

Ou seja, a cada litro de diesel co-
locado nos veiculos, 150 ml sdo do
6leo de origem vegetal. A sua im-
portancia se deve principalmente
a reducao de poluentes, porque a
queima gera menos emissao de ma-
teriais particulados, em comparagao
com o produto vindo do petrdleo.
Mas para que esses resultados se-
jam garantidos, é preciso zelar pela
qualidade do biodiesel, assegurando

88 - Auto Revista Ceard

sua procedéncia e a fabricacdo de
acordo com os parametros exigidos.
Nesse contexto, o Instituto da Qua-
lidade Automotiva, entidade que
reline representantes do setor au-
tomotivo e da gestdo publica para
disseminar a qualidade, tem como
um dos principais esforcos o Progra-
ma Bio+ de Certificacao de Biodie-
sel, desenvolvido pela Associaciao
Brasileira das Industrias de Oleos
Vegetais (Abiove).

Auditado pelo IQA, o programa esta-
belece critérios rigorosos relacionados
a sustentabilidade, a rastreabilidade da
matéria-prima e a qualidade do produ-
to final na cadeia de biodiesel. Atual-
mente, a iniciativa certifica 12 empre-
sas que, de acordo com a entidade, sdo
responsaveis por cerca de trés milhdes
de metros cubicos de combustivel de
origem vegetal por ano.

Vale ressaltar que ha espaco para
crescer. De acordo com o IQA, o
biodiesel produzido pelas empresas
certificadas representa cerca de 40%

do total do combustivel que vai para
as distribuidoras. E o programa se-
gue evoluindo: lancado em 2020, ele
chegou a fase Bio+ 2.0, que ampliou
o escopo da certificacdo e incluiu ava-
liacdo de processos produtivos, ca-
pacitacdo de equipes e robustez dos
sistemas de gestao das usinas.

Os critérios de avaliacdo envolvem
atividades internas da empresa cuja
falha eventual pode ser detecta-
da antes do produto seguir para o
cliente, como limpeza de tanques
intermediarios internos, matriz de
qualificacao da forca de trabalho e
qualificacao de fornecedores. Além
disso, sao consideradas etapas em
que ha interface direta com os
clientes dos produtores e que, na
avaliacado da Abiove, precisam de
controle mais rigido. Exemplos:
limpeza e verificacdo dos cami-
nhoes de transporte, atendimento
a especificacdo do biodiesel e sis-
tema de tratamento de eventuais
ndo conformidades. &3
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Tendéncias de Marketing para
o setor Automotivo em 2026

emos acompanhado mudan-

¢as importantes no compor-

tamento do consumidor e na
dinamica do mercado automotivo.
A digitalizacdo acelerada, o au-
mento da concorréncia e a maior
pressao por resultados exigem das
empresas uma atuacao mais estra-
tégica. Nesse cenario, o marketing
deixa de ser apenas divulgacio e
passa a influenciar diretamente a
decisdo de compra, acontecendo
de forma integrada ao longo de
toda a jornada do consumidor.
Em 2026, um ponto se torna cen-
tral: o consumidor passou a ter
acesso as Inteligéncias Artificiais e ja
as utiliza ativamente em sua jornada
de compra. Antes mesmo de entrar
em contato com uma oficina, centro
automotivo ou empresa de autope-
cas, sistemas de |A analisam a pre-
senca digital das marcas e entregam
relatérios que ranqueiam opcoes
e direcionam a melhor escolha. A
decisao comeca muito antes do pri-
meiro contato comercial.
Esse movimento altera o papel das
redes sociais, especialmente do Ins-
tagram. O canal deixa de ser ape-
nas uma vitrine e passa a funcionar
como espaco de busca, validacao
e recomendacdo. O cliente obser-
va conteutdos, stories, comentarios
e interacdes antes de decidir pedir
um orcamento. Em muitos casos,

quando o contato ocorre, a decisao
ja esta praticamente tomada.
Dentro dessa jornada, a midia im-
pressa exerce um papel importante
ao apresentar marcas, tendéncias e
conteudos de forma contextualiza-
da e aprofundada. Ela contribui para
a construcdo de memoria, familia-
ridade e percepcao de autoridade.
Esse primeiro contato, muitas ve-
zes, nao gera acgao imediata, mas in-
fluencia decisées futuras e prepara
o terreno para as interacoes digitais
- 0 que o marketing moderno define
como midia de awareness.

E nesse ponto que a estratégia omni-
channel se fortalece. O impresso atua
no topo do funil, despertando inte-
resse e reconhecimento, enquanto o
digital assume as etapas de interacao,
relacionamento e conversao. Os ca-
nais ndo competem entre si; eles se
complementam e se reforcam ao lon-
go do processo de decisao.

Um erro recorrente no setor é acre-
ditar que postar com frequéncia ou
investir em trafego pago, por si sé,
gera resultado. O que se observa,
na pratica, é um volume alto de
acoes sem método. Feed e stories
sdo utilizados sem funcao definida,
chamadas para acao genéricas nao
orientam o préximo passo do clien-
te e campanhas s3o impulsionadas
sem objetivo claro. O esforco exis-
te, mas o retorno nao acompanha.

Jorge Carvalho
Especialista em Branding e
Marketing Estratégico para o
Setor Automotivo
@jorgecarvalhO

Em uma estratégia bem estruturada,
cada canal cumpre um papel especi-
fico. O feed funciona como vitrine
estratégica; os stories aproximam
e estimulam a agao; o atendimento
converte; e a midia impressa con-
tribui para gerar reconhecimento e
confianga desde o inicio da jornada.
Ea combinagao desses pontos que
sustenta decisdes mais seguras por
parte do consumidor.

Com o avanco da Inteligéncia Ar-
tificial, muitas pessoas deixam de
clicar em links e passam a consumir
respostas prontas. Isso exige conte-
Udos mais claros, objetivos e educa-
tivos, focados em responder duvi-
das reais do cliente. Nao se trata de
produzir conteido mais bonito, mas
mais compreensivel - e consistente
em todos os pontos de contato.
Nesse cenario, a marca assume um
papel central: clareza, coeréncia e
presenca continua. Empresas que con-
seguem integrar canais digitais e tradi-
cionais tendem a ser mais lembradas,
mais indicadas e mais escolhidas.

Na pratica, os melhores resultados
surgem quando a empresa organiza
sua estratégia antes de pensar nos
posts, integra seus canais de co-
municacao e conecta o marketing a
jornada real do cliente. Quando isso
acontece, o marketing deixa de ser
custo e passa a ser um motor sélido
de crescimento. €3
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Haroldo Ribeiro

Diretor da Max Result
consultoria e especialista
em gestdo de riscos

e perdas para o Varejo.
haroldo@maxresult.com.br

Conflitos com clientes: Como a prevencao de perdas
também passa por bom atendimento

o dia a dia do setor automo-

tivo - seja em uma concessio-

naria, oficina ou loja de auto-
pegas - a correria € a norma. Entre
prazos de entrega, busca por pegas e
diagnésticos complexos, um elemen-
to muitas vezes negligenciado acaba
se tornando o maior ralo de dinheiro
do negdcio: o conflito com o cliente.
Muitos gestores ainda acreditam
que “Prevencao de Perdas” se resu-
me a evitar furtos ou inventariar es-
toques. Mas a verdade é que, no va-
rejo automotivo moderno, a maior
perda nao é o que sai pela porta sem
pagar, mas sim o cliente que sai pela
porta para nunca mais voltar, deixan-
do para tras um rastro de avaliacdes
negativas e custos judiciais.
Estudos de mercado indicam que
conquistar um novo cliente custa de
5 a 7 vezes mais do que manter um
atual. No setor automotivo cearen-
se, onde a confianca e a indicacao
sdo os pilares da venda, esse custo
pode ser ainda mais alto.
Além disso, dados revelam um efeito
cascata perigoso: um cliente insatisfei-
to compartilha sua experiéncia negati-
va em média para 9 a |5 pessoas. Em
um mundo hiper conectado como o
que vivemos, isso pode ser um grande
desastre se considerarmos que essa
insatisfacdo pode “cair” em redes so-
ciais e sites de reclamacgao.
Uma das maximas que defendemos
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na nossa consultoria é que “a inefi-
ciéncia anda de maos dadas com o
retrabalho”. No setor automotivo,
isso é nitido. Quando um atendi-
mento é mal conduzido, a margem
de erro aumenta drasticamente.
Um diagnéstico mal explicado ou
uma promessa de prazo ndo cum-
prida gera frustragao. Essa frustra-
cao se transforma em reclamacao,
que exige tempo da geréncia para
ser resolvida, novas horas de oficina
para refazer o servico e, muitas ve-
zes, descontos forcados para “acal-
mar” o cliente. Tudo isso é perda
financeira direta. O tempo que sua
equipe gasta gerenciando um con-
flito € um tempo que ela nio esta
produzindo ou vendendo.

Prevenir perdas através do atendi-
mento significa criar um “escudo”
de clareza e transparéncia.

A Gestao da expectativa: O confli-
to nasce do abismo entre o que o
cliente espera e o que ele recebe.
Ser realista sobre prazos de pegas
e complexidade de servicos evita
90% dos problemas.

Comunicacdo nao é apenas falar, é
registrar: No setor automotivo, o
“disse me disse” é perigoso. Che-
cklists de entrada de veiculos e orca-
mentos detalhados via whatsapp ou
e-mail sdo ferramentas de prevencao
de perdas juridicas e operacionais.
Empatia em situagdes de crise:

Quando o carro do cliente apre-
senta um problema pds-servico, o
atendimento imediato e acolhedor
impede que o problema escale para
um Procon ou uma acao judicial que
podem gerar grandes perdas finan-
ceiras e de imagem.

Quando um cliente sai insatisfeito
de uma oficina, ele nao apenas deixa
de gastar ali. A “perda de imagem” é
incalculavel.

Portanto, investir no treinamento
da equipe de frente - os consultores
técnicos e vendedores - é a estraté-
gia de prevencao de perdas mais ba-
rata e eficaz que existe. Uma equipe
que sabe ouvir e resolver problemas
de forma agil esta, na verdade, pro-
tegendo o lucro da empresa.

Neste momento de economia in-
certa, qualquer perda eliminada
vale muito. O setor automotivo cea-
rense tem um potencial gigantesco,
mas s6 aqueles que entenderem
que o bom atendimento é um pro-
cesso de seguranca e garantia finan-
ceira, conseguirao prosperar.

A prevencao de perdas de “A a Z”
passa, obrigatoriamente, pelo sor-
riso no rosto e pela clareza na in-
formacao. Lembre-se: um conflito
resolvido com inteligéncia pode
transformar um detrator em um fa
da sua marca. Mas um conflito igno-
rado é prejuizo certo no fechamen-
todo més. &3
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Quem decide com dados,
vende mais e erra menos.

No mercado automotivo, tomar decisdes rapidas e seguras

faz toda a diferenca. Pensando nisso, Chevrolet, Fraga

e Connect reunem forcas para entregar ac empresaric

mais precisao no atendimento, mais seguranca na

venda e mais confianca na gestdo. (:\
L]

. -
R
‘1-.._..4/ - .
&\
&) %
- LRAT CEA iy .’. rdga
; ¥ Com um catalogo inteligente e confiavel,
- . a Fraga reduz erros, otimiza o tempo no
balcaa e garante a peca certa na primeira
- tentativa, aumentando a eficiéncia

operacional & a satisfacdo do cliente.

iy CHEVIROLET Il
|

Descontos expressivos e
. condicdes diferenciadas na
compra de veiculos para
pessoas fisicas e juridicas,
proporcionando economia
direta, acesso facilitado e
vantagens exclusivas.

connect w

Seguran¢a na analise de
crédito e decisdes mais
assertivas. A Connect oferece
inteligéncia de dados para

' J apoiar a gestaoc financeira,
/ » ajudando o empresarioc a
( l\ - vender com mais seguranca,
h reduzir riscos e proteger o

- " ; - caixa da empresa.
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Venha se conectar com o futuro do setor. Venha para o SSA.
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Conheca as solucoes: www.ssa-ce.com.br | 85 9998-5533 GSSA\\



