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CONFIANCA NAO SE GANHA,
SE CONQUISTA NA PRATICA.
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CONTA-GIROS

SELECAO CORTECO

Destaque nacional nos servigos automotivos

A Trok Service foi reconhecida pelo Google como um exemplo nacional
na categoria de servigos automotivos, abrangendo a venda de produtos
e servigos. A empresa conquistou o 1° lugar no Brasil, superando grandes
nomes do setor, como a Movida. Esse resultado reflete a atencdo dedicada
a cada cliente, o compromisso com um atendimento de qualidade e,
sobretudo, a transparéncia que orienta todas as suas relacées. Ha 47 anos no mercado de Fortaleza e
Regido Metropolitana, a Trok Service constréi uma trajetéria baseada na confianca e credibilidade.

Mahle amplia atuagao e passa a oferecer
solugdes de carregamento para veiculos
eletrificados no Brasil

A Mabhle langa no Brasil o chargeBIG, carregador de multiplos
pontos, que oferece uma infraestrutura de carregamento
modular para veiculos eletrificados com aplicagdes em larga

— escala. Reconhecida internacionalmente, a tecnologia ja conta
com cerca de 3.000 pontos de carregamento instalados na Europa e passa a integrar o portfélio da
companhia no mercado brasileiro, representando um avanco significativo para o desenvolvimento
da eletromobilidade no pais. O modelo chargeBIG permite a instalagao de até seis pontos de
recarga a partir de uma Unica central de gestdo. O sistema também pode ser aplicado em
ambientes coletivos, como condominios e garagens compartilhadas em hotéis, shopping centers
e outros tipos de estabelecimentos comerciais.

DRIV reforca estratégia no aftermarket e apresenta
novidades na Autopar 2026

Durante o evento, a DRIV™, apresentou seu portfélio de produtos das
marcas Monroe®, Monroe Axios®, Ferodo® e Champion®, além de
iniciativas estratégicas voltadas ao relacionamento com aplicadores,
distribuidores e varejistas, como o Monroe Club, o Top DRiV Varejo e
a plataforma de capacitagdo Garage Gurus®. Entre os destaques, esta
a apresentacdo das molas a gas Monroe® e das palhetas automotivas Monroe Axios®, ampliando a
atuacdo da companhia no aftermarket nacional.

R Corteco intensifica combate a #CortecoComVoca
falsificagéo de pecas

CORTECODESTACA SOLUCOES PARAMAQUINAS AGRICOLAS
%57 EM PERIODO ESTRATEGICO.DE
PLANTIO E COLHEITA

O crescimento acelerado das vendas online trouxe um desafio critico
T para o setor automotivo: o aumento da pirataria de autopecas. A

Corteco, marca do Grupo Freudenberg, reforca o alerta sobre os
riscos de adquirir componentes sem procedéncia garantida. O uso de pecas falsificadas pode
resultar em graves danos mecanicos em automéveis, motocicletas e veiculos pesados, além de
gerar prejuizos financeiros diretos ao consumidor. Segundo Ricardo Piffer, diretor da Corteco, a
utilizagdo de componentes adulterados compromete a seguranga dos ocupantes e o desempenho
do veiculo. A recomendac&o para o motorista e para o aplicador é clara: priorizar sempre pecas
originais para garantir a integridade do sistema e evitar falhas catastréficas.

SAIBA MAIS SOBRE A CORTECO: Assisténcia Técnica e Garantia:

() 1195033-8899
= 08000194 111
== cortecocomvoce@corteco.com.br

B0OJE

& www.corteco.com.br

a brand of

FREUDENBERG-NOK
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Escola do
Mecanico firma
parceria com a
Marketing & Soul, |
fortalecendo
atuagéo na
formacgéo e
empregabilidade
de novos
mecanicos

A Marketing & Soul anuncia uma parceria
estratégica com a Escola do Mecanico,
referéncia em cursos de mecanica e capacitagao
automotiva com mais de 35 unidades
franqueadas pelo Brasil e mais de 70 mil
alunos formados, em um movimento voltado
a expansdo estruturada da instituicdo e ao
fortalecimento de sua atuacdo no mercado. A
colaboracao entre as duas empresas marca uma
nova fase para a escola, com foco na ampliagdo
de negécios, no desenvolvimento de relagdes
institucionais e no reforco de sua reputagdo no
setor automotivo.

Schaeffler reforca capacitagao técnica na Autopar

O treinamento técnico segue como pilar do pds-venda da Schaeffler,
que se destacou na Autopar com o espago REPXPERT Super Tips,
oferecendo palestras e sessbes praticas sobre a complexidade dos
veiculos modernos. “A Autopar é estratégica para nos conectarmos
com reparadores e parceiros. Nossa presenca reflete a consolidagdo

Nakata destaca

a importancia do
fluido hidraulico

na eficiéncia dos
amortecedores
com tecnologia HG

Presente nos amortecedores de suspensdo
e de direcdo da Nakata, o fluido hidraulico
é desenvolvido com diversos aditivos, entre
os quais se destaca o antiespumante. Como
explica Leandro Leite, coordenador de
Assisténcia Técnica e Garantia da Nakata,
o item possui papel fundamental para o
funcionamento do amortecedor e, por isso,
merece atengdo. Segundo o profissional,
esse aditivo evita a formacdo de espuma
durante o funcionamento. Caso o fluido
apresente espumacgdo, haverd perda de
performance do amortecedor. Outro ponto
importante é a viscosidade controlada, que
contribui para manter o desempenho do
amortecedor mais estavel em diferentes
faixas de temperatura.

da Schaeffler como lider em tecnologia de movimento e nossa missdo de fornecer a expertise que
o reparador precisa para o futuro da mobilidade”, afirma Rubens Campos, Vice-Presidente Sénior
da Schaeffler Vehicle Lifetime Solutions América do Sul. Diante de um setor em transformacao
com eletrificados e diagndsticos complexos, a marca foca na reciclagem dos profissionais. O
objetivo é aprimorar a capacitacdo técnica para reduzir problemas nos reparos e aumentar a

lucratividade das oficinas.

Elring amplia portfélio para motores leves e pesados e
langa linha de coletores de admissé&o

A ElringKlinger, multinacional alemad e um dos principais fornecedores
mundiais de componentes para o mercado original (O&M) e também para a

reposicdo automotiva, amplia seu portfélio com novos produtos voltados a
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manutencdo e reparagdo de motores. Os langamentos incluem solu¢des para veiculos leves e pesados,
com destaque para juntas de cabecote, jogos de juntas completos e a nova linha de coletores de
admissdo desenvolvidos com alto padrdo de qualidade e projetados para garantir vedagao eficiente,
durabilidade e desempenho.
*Desde que observadas as condig6es
de uso, manutencao e recomendagoes

contidas no manual do fabricante do motor.
Imagens meramente ilustrativas.
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Cummins reforga alerta sobre pegas ndo genuinas e amplia
estratégia com a linha ReCon

A Cummins Brasil participou da 12* edigdo da Autopar, e reforcou durante o
evento, uma agenda centrada na confiabilidade do aftermarket, com foco na
procedéncia das pecas, na protecdo da operacdo dos clientes e na evolugcao
do portfélio remanufaturado ReCon, que passa a incorporar solugdes mais
versateis para ampliar a cobertura de aplicacdes. “Temos identificado
crescentes movimentagdes no mercado que envolvem a oferta de componentes
apresentados como Cummins e supostamente genuinos. Esse tipo de pratica pode comprometer a
integridade e o desempenho dos motores, além de colocar em risco a operagdo dos nossos clientes”,
destaca Mariana Marcondes, lider do Negécio de Pecas da Cummins Brasil.

Marcas NTN e SNR destacam novidades de seu
portfolio na Autopar 2026

Ha 25 anos de operacdo no Brasil, com as marcas NTN e SNR, a NTN
Rolamentos do Brasil, participou da Autopar 2026 com uma estratégia robusta
focada no mercado de reposicdo automotiva. Além de anunciar novos cubos
de rodas e rolamentos de rodas para o aftermarket, a empresa realizou visitas
técnicas guiadas a sua fabrica em Fazenda Rio Grande (PR), para apresentar as tecnologias em
manufatura de suas linhas de producéo para a cadeia de distribuicdo, o varejo e os reparadores.

Phinia participa da Autopar 2026 com expansao de
portfolio das marcas Delphi e Delco Remy

A Phinia participou da Autopar 2026, em Curitiba (PR), reforcando sua presenca
entre os principais players do aftermarket nacional. Apresentando um portfélio
robusto de solu¢des de suas marcas Delphi e Delco Remy®, a companhia reforga
o papel estratégico do Brasil em suas operagdes. Da mesma forma, consolida
sua estratégia de crescimento sustentavel no mercado de reposicao brasileiro,
baseada na ampliacdo do portfdlio, no fortalecimento de suas marcas e na proximidade com clientes
e parceiros. “O Brasil € um mercado prioritario para a Phinia e a Autopar é um dos principais pontos
de conexdo com nossos parceiros comerciais e profissionais da reparagdo. Nossa participacao reforca o
compromisso de crescimento no pais”, afirma David Angelo, Gerente de Marketing para o Aftermarket da
Phinia na América do Sul.

Aftermarket apresenta nova linha TRW de cilindros
de roda para linha leve

A ZF Aftermarket amplia sua oferta de componentes para sistemas de
frenagem da marca TRW com o langamento de novos cilindros de roda
para linha leve. Os novos equipamentos reforcam a cobertura de por-
tfélio ao mercado de reposicdo com solugdes voltadas a seguranca, desempenho e confiabilidade.
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VAI VIAJAR NAS FERIAS?

REVISE SEU CARRO E PEGUE A ESTRADA COM TRANQUILIDADE.

Na hora da troca, escolha produtos que entregam qualidade
de ponta a ponta. Escolha certo, escolha Cabovel.

LINHAS LEVE

PESADA

UTILITARIOS

AGRICOLA

(CABDVEL)

A MARCA DO CABO ORIGINAL
0® @cabovel | www.cabovel.com.br a | .E. | | 6}6
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Lubrax langca embalagem com 65% menos plastico e
avanga na inovagéo do mercado de lubrificantes

Lubrax, marca da Vibra reconhecida por tecnologia e desempenho no mercado
de lubrificantes, anuncia o langamento da primeira embalagem flexivel tipo pou-
ch do segmento no Brasil — uma solugdo que reduz em cerca de 65% o consumo
de plastico em comparacéo aos frascos rigidos tradicionais. Além de utilizar sig-
nificativamente menos material, a embalagem é mais leve, flexivel e resistente,
sem qualquer impacto na qualidade, seguranca ou performance do produto. Na
pratica, o langamento do pouch representa, ja em 2026, a retirada de 353 tone-
ladas de plastico do mercado — o equivalente a aproximadamente 7 milhdes de
garrafas PET de 2 litros.

Wega Motors expande portfolio
com aquisicéo da Autoimpact

AUTOIMPACT
AGORA E

A Wega reforca sua presenca no aftermarket latino-americano ao integrar
a Autoimpact a sua operagao. Com a movimentagao, a Wega soma 150
WEGA novos SKUs a um catélogo que ja supera 5 mil itens. O destaque da unido

ORIGINAL QUALITY é a linha de palhetas, sucesso consolidado na Argentina e que agora ga-
nha tragdo estratégica no Brasil. Segundo Christian Neto, proprietario da
Wega, a aquisicao reflete a visdo de longo prazo da marca em fortalecer
o portfdlio e estreitar o relacionamento com os clientes brasileiros.

Magneti Marelli amplia catalogo de radiadores

A Marelli Cofap Aftermarket apresenta ao mercado seus novos radiado-
res automotivos, desenvolvidos sob rigorosos padrées de qualidade e
tecnologia, que atendem a modelos das marcas Toyota e Volkswagen. Os
radiadores da marca Magneti Marelli se destacam por possuir as mesmas
especificagdes técnicas, qualidade e performance dos produtos originais.
As pecas sdo fabricadas em aluminio brasado ou mecanicamente expan-
dido, que garantem a manutencéo da temperatura adequada de funcio-
namento do motor.

Motorservice amplia portfolio das marcas
KS, Pierburg e BF com langamentos para
as linhas leve, ufilitaria e pesada

A Motorservice, divisdo da Rheinmetall responséavel pela comercializagao
das marcas Kolbenschmidt (KS), Pierburg e BF no mercado de reposicdo
automotiva, anuncia a ampliagdo de seu portfélio com novos itens de
/Iy motor destinados as linhas leve, utilitéria e pesada, reforcando a cobertura

de frota com 77 aplicagbes e o compromisso com a atualizagdo tecnoldgica
do aftermarket brasileiro. Com os novos langamentos, a empresa reforca sua estratégia de ampliar
a cobertura da frota brasileira, acompanhando a evolucdo tecnolégica dos motores e as exigéncias
de eficiéncia, desempenho e redugdo de emissées, com foco em solugdes robustas para veiculos
leves, utilitarios e pesados.
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A INOVACAO

A ArcelorMittal realizou a entrega oficial do prestigiado Anel do Campeao

ao piloto Felipe Fraga, coroando sua vitéria na temporada 2025 da Stock SAM P E I - '

Stock Car: Felipe Fraga recebe o Anel do
Campeao em Interlagos

Car. A cerimdnia de entrega ocorreu diretamente no grid do Autédromo

de Interlagos, em S&o Paulo, momentos antes da largada da etapa da Stock PECAS AUTOMOTIVAS
Car Pro Series 2026. Felipe Fraga, que garantiu o titulo de 2025 com uma

campanha marcada pela regularidade e conquistou o troféu de forma antecipada na Ultima final, recebe

agora a joia que simboliza seu bicampeonato na principal categoria do automobilismo brasileiro. mnls nE 3 700 ITENS -
T |

AkzoNobel e Toyota fecham parceria

” EM NOSSO PORTFOLIO — O MAIS
estratégica no Brasil

COMPLETO DO MERCADO.
A AkzoNobel, detentora das marcas Sikkens e Wanda, acaba de se

T —
tornar a fornecedora oficial de repintura automotiva para a Toyota no / - 57 =
Brasil. Com o novo acordo, que tera validade pelos proximos trés anos, -

toda a rede da montadora — composta por mais de 120 concessiona-

rias e oficinas credenciadas de reparacdo em todo o territério nacio-
nal — terd a disposi¢do o portfélio completo da linha Sikkens. Segundo Ozinei Pazzin Manzano,

gerente nacional de vendas da AkzoNobel, a parceria foi firmada apds um rigoroso processo de

~ f‘A
R — s
\‘
- - -
- o
licitagdo e celebra a exceléncia operacional e a qualidade dos produtos da companhia. -_;’:,’/

“;\\_ i ‘ 4
Textar oferece linha de discos de freio premium com _ _ A3 ‘ e
tecnologia original para o mercado de reposigcao F / ; y

A Textar, marca do grupo alemao TMD Friction, reforca sua posi¢do no k ’,' i "/ )
mercado de reposigdo brasileiro com sua linha de discos de freio de alto . _ ’
desempenho. Projetados para atender as exigéncias rigorosas de veicu- Y @ b 4

los premium, os componentes seguem exatamente as mesmas especifi-

cagdes técnicas exigidas pelas maiores montadoras mundiais e de luxo,

garantindo seguranca, durabilidade e o méaximo conforto de frenagem. Um dos grandes desta-

ques do portfdélio é a linha de discos de freio PRO, desenvolvida especificamente para proprieta-

rios de veiculos modernos que ndo abrem mao da estética e da funcionalidade.

Viemar Automotive & fornecedora técnica oficial da
NASCAR Brasil Series

|

|

PR A LA A A ad

A Viemar estreia em 2026 como fornecedora técnica oficial da NASCAR
Brasil Series, um dos mais importantes campeonatos de automobilismo
do pais. Ha 13 anos dedicada a linha Motorsport, com o desenvolvi-
mento de componentes especificos para os esportes a motor, a Viemar [
chega a NASCAR também como solugdo para os sistemas de suspensao, direcdo e freios. “Poder
fornecer para a NASCAR, que tem um alto grau de exigéncia e tradicdo no automobilismo mun-
dial é sem davida um grande reconhecimento da qualidade da nossa engenharia e dos nossos
produtos”, afirma o COO da Viemar Automotive, engenheiro José Inacio Salis.

1S09001/ IATF 16949 www.sampel.com.br Qualidade Original
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YPF Lubrificantes destaca portfolio de leves durante a
Autopar 2026

A YPF Lubrificantes apresentou seu portfélio de lubrificantes para veiculos
leves ao mercado de reposicdo automotivo. Durante o evento, a marca
pertencente ao Grupo Usiquimica, destacou as linhas Elaion e Elaion Auro,
desenvolvidas sob o conceito TEC — Tecnologia em Evolucao Constante. A
abordagem reflete o compromisso global da YPF Lubrificantes em acompanhar a evolugdo dos motores,
mantendo niveis elevados de protecao, eficiéncia e desempenho.

Frasle Mobility alcanga receita liquida de R$ 1,2 bilhéo
no primeiro tfrimestre de 2026

Conforme dados divulgados ao mercado a Frasle Mobility alcancou, no
primeiro trimestre de 2026, uma receita liquida consolidada de R$ 1,2 bi-
Ihdo. O EBITDA ajustado atingiu R$ 209,7 milhdes, enquanto a margem
EBITDA ajustada ficou em 16,8%. As receitas internacionais, que somam
os valores registrados nas operag¢des em outros paises com as exportacdes de produtos a partir
do Brasil, cresceram 12,8% com relagdo ao mesmo trimestre do ano anterior, totalizando US$
140,5 milhoes.

MANN + FILTER promove encontro com clientes e
apresenta novidades

Com o objetivo de se aproximar cada vez mais dos grandes clientes e
também de apresentar suas novidades, a empresa promoveu em sua
sede, na cidade de Indaiatuba (SP), o 1° MANN+FILTER Experience.
O evento contou com a participagdo de cerca de 50 pessoas, incluin-
do a diretoria da empresa. Conduzido pelo diretor de Marketing e
Vendas para o mercado de reposicao da MANN + HUMMEL, Raul Cavalaro, o evento teve grande ade-
sdo e foi muito bem avaliado pelos presentes. “Foi um dia muito especial, em que pudemos nos apro-
ximar dos clientes e falar sobre os nossos diferenciais e produtos. Queremos muito transformar esse
evento em rotina, ja que estabelecer bons relacionamentos sé fortalece a nossa posicao de lideranca”,
explica Cavalaro

I
MANN
FILTER

Eaton amplia portfolio de embreagens com ol ke

novo modelo de 362 mm para linha Delivery

A Eaton anuncia a ampliacdo de seu portfélio de aftermarket
com o lancamento de uma nova embreagem de 362 mm vol-
tada a linha Delivery de caminhdes leves. Desenvolvida e fa-
bricada no Brasil, a novidade chega ao mercado para atender
as crescentes demandas do segmento de entregas urbanas e operacgdes de alta disponibilidade.
“A Eaton segue investindo no desenvolvimento de solugdes que acompanham a evolugdo das
operagdes de transporte e distribuicdo no Brasil”, afirma Fernando Piton, diretor da Unidade de
Negécios de Aftermarket do Grupo Mobility na América do Sul da Eaton.
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AMMA e IQA fortalecem certificagdo na Autopar
2026

A parceria entre a Associagao Brasileira das Mulheres do Mercado
Automotivo (AMMA) e o Instituto da Qualidade Automotiva (IQA)
atingiu um novo patamar durante a Autopar 2026. As entidades uni-
ram forcas para promover a valorizagdo e a chancela técnica dos
profissionais do setor de reposicdo, um movimento essencial em um
cenério de rapida evolugdo tecnoldgica. Durante o evento, foram aplicadas provas de certificagcdo para
reparadores e vendedores de autopecas, abrangendo éareas criticas como: Sistemas Mecéanicos (dire-
¢do, suspensdo, freios e motores), Reparacdo e Estética (funilaria e pintura), Novas Tecnologias (foco
em Veiculos Elétricos e Hibridos), Varejo (certificagdo especifica para vendedores de autopecas). Para
o profissional, o selo do IQA em conjunto com a AMMA funciona como um diferencial competitivo es-
tratégico, comprovando exceléncia técnica e garantindo maior confianga para o consumidor final que
busca servicos de alta qualidade no mercado de reposicao.

T — llinois fortalece presenga no aftermarket e lanca

ToP GREY auTa

i J (s novidades na Autopar 2026

dindmico e apresentou importantes novidades para o mercado de reposicdo. Entre os principais
langamentos destacaram-se: nova linha de bombas de 6leo e Régua de precisdo para controle
de planicidade. A lllinois também deu destaque a linha Metalgraf®, junta de cabecote de alto
desempenho com tecnologia hibrida que combina resisténcia metalica multicamadas (MLS) com
compressibilidade moderna, ideal para motores retificados.

A Juntas lllinois, fabricante de juntas automotivas com mais de
80 anos de tradigdo, participou da Autopar 2026 com estande
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A CHEVROLET
RESSUSCITA O
SONIC EM UN

mercado automobilistico brasileiro acaba
de ganhar um novo integrante na acirrada
disputa dos utilitarios esportivos. A Che-

vrolet apresentou oficialmente o Sonic, um SUV_

cupé de porte compacto produzide-localmente e
posicionado estrategicamente entre o Onix Ac-
tiv e o Tracker. Fruto-de um investimento de R$
1 bilhdo em engenharia e modernizacio fabril,
o modelo chega com a missdo de inaugurar um
nove-momento para a marca no pafs, competindo
em.uma categoria que hoje abocanha quase 25%
dos emplacamentos nacionais. Essa ofensiva em
busca de diferenciagdo visual-abriu espaco para
um nicho especifico: os modelos de silhueta cupé.
De olho nessa movimentacdo que dita tendéncias
urbanas, a Chevrolet decidiu trazer de volta um

nome conhecido-do publico brasileiro, mas
com uma roupagem completamente diferente.
Ao observar o Sonic de perto, fica claro que
o design foi-trabalhado para causar impacto
imediato nas ruas. A silhueta traz aquela queda
caracteristica na coluna traseira que define os
crossovers cupés, acompanhada por um vidro
inclinado e um balanco posterior ligeiramente
alongado para equilibrar as proporcdes. Na
dianteira alta; o modelo adota a atual lingua-
gem de estilo global da General Motors, inspi-
rada no Equinox EV, dividindo o conjunto 6p-
tico em dois andares: as luzes diurnas em LED
ficam posicionadas junto ao capd, enquanto
os fardis principais ficam embutidos nos ni-
chos do para-choque.

“A vida a bordo revela um ambiente
moderno, com foco na integracdo
digital que atrai o consumidor

conectado.”

O chamado Virtual Cockpit System domina o
painel através de duas telas integradas: uma de
8 polegadas configuravel para o quadro de ins-
trumentos e outra de 11 polegadas para a central
multimidia, ligeiramente voltada para o moto-
rista. Ha espelhamento sem fio para os sistemas
Android Auto e Apple CarPlay, carregador por
inducdo e o sistema OnStar, que nesta linha inau-
gura uma estrutura de servicos com plano béasico
incluido por oito anos. No quesito espaco, os 4,23
metros de comprimento e a boa largura garantem
acomodac3o honesta para os ocupantes, enquan-
to os bancos adotam uma camada extra de espu-
ma (padrao pillow top) para melhorar o apoio do
corpo. O porta-malas de 392 litros é correto para
a proposta, oferecendo aproveitamento vertical
gragas ao formato da traseira.

Debaixo do capé, a Chevrolet optou por uma re-
ceita amplamente testada no mercado nacional:
o motor 1.0 turbo de trés cilindros com injecédo
direta, calibrado especificamente para as carac-
teristicas de peso e aerodindmica do Sonic. Sdo
115 cavalos de poténcia e 18,9 kgfm de torque,
acoplados a uma transmissdo automatica de seis

marchas. Com um peso total contido em 1.139
kg e um coeficiente aerodindmico (Cx) de 0,35
— nUmero bastante favoravel quando compara-

do aos SUVs de formato “caixote” tradicionais
—, o veiculo entrega aceleragdes progressivas e
um comportamento agil no transito. O zero a 100
km/h ocorre em cerca de 10 segundos, mas o real
trunfo do conjunto esta na eficiéncia. Os nimeros
oficiais do Inmetro apontam médias de 14,8 km/I
na gasolina e 10,4 km/l no etanol em uso rodovi-
ario, auxiliados por tecnologias praticas como o
sistema Start/Stop e o gerenciamento inteligente
de carga da bateria durante as desaceleragoes.
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“Em termos de engenharia mecdnica, a GM aplicou um jogo de amortecedores

pressurizados com tecnologia Multi-Tunable Valve.”

Na pratica, as valvulas internas da suspensao foram
recalibradas para lidar com o asfalto brasileiro,
oferecendo boa capacidade de filtragem de
imperfeicdes no asfalto esburacado das capitais
sem deixar a carroceria oscilar demais em curvas
fechadas. A direcao elétrica progressiva também
recebeu uma calibragdo dedicada, garantindo
respostas diretas em velocidades de cruzeiro e
maciez extrema na hora de realizar manobras de
estacionamento. O vao livre de 20 centimetros
em relacdo ao solo reforga a proposta utilitaria do
modelo, permitindo transpor valetas e lombadas
com facilidade no cotidiano.

No quesito seguranca activa, o Sonic marca a
introducéo do pacote Chevrolet Intelligent Driving
de nova geracdo. O sistema utiliza uma camera
de alta definicdo posicionada no para-brisa,
que ganhou 40% a mais de area de varredura.
Esse upgrade técnico permite que a frenagem
automatica de emergéncia atue em velocidades
que variam de 8 a 130 km/h, identificando n&o
apenas carros, mas também pedestres e ciclistas.
O pacote é complementado pelo assistente de
permanéncia em faixa com correcdo ativa no
volante, alerta de ponto cego nos retrovisores e
seis airbags de série em todas as configuragdes.
Na versdo esportivada RS, o motorista ainda conta
com o auxilio do sistema Easy Park, que gerencia
as manobras de estacionamento paralelas ou
perpendiculares de forma semiauténoma.

O INEDITO SUV CUPE )
DESEMBARCA NO CEARA
PRONTO PARA MOSTRAR

QUE O DESIGN ARROJADOE A
ECONOMIA DE COMBUSTIVEL
PODEM CAMINHAR JUNTOS NA
MESMA ESTRADA.

Comercialmente, o Sonic desembarca no mercado
cearense em duas variantes bem equipadas e com
precos competitivos. A versdo Premier, voltada ao
requinte com acabamento interno em dois tons e
detalhes externos cromados, chega com o prego

sugerido de R$ 139.990.

Para quem prefere um apelo visual agressivo, a
versao RS adota teto, rodas e retrovisores pintados
em preto brilhante, além de gravatas escurecidas e
costuras vermelhas na cabine, tabelada em

RS$ 148.990.
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CURIOSIDADES DO
NOVO SUV CUPE

Desenvolvimento exaustivo:

Antes de ganhar as linhas de montagem de-
finitivas, o projeto do Sonic consumiu inten-
samente ferramentas virtuais avangadas e
inteligéncia artificial para otimizagdo de su-
perficies e testes de colisdo estrutural. Poste-
riormente, os protdtipos fisicos enfrentaram
severas rotinas de rodagem no Campo de
Provas da Cruz Alta, acumulando quilometra-
gens extremas em pistas que reproduzem as
piores condi¢cdes de pavimento do planeta.

Foco ecologico:

A modernizacdo da linha de producao para
receber o Sonic seguiu padroes globais de
sustentabilidade. O utilitério foi concebido
com foco na economia circular, apresentan-
do um indice projetado de 90% de recicla-
bilidade e mais de 97% de recuperabilidade
de seus materiais ao final de seu ciclo de uso.

Atualizagdes na nuvem:

A arquitetura eletrénica do Sonic é compa-
tivel com o sistema Over-the-Air (OTA). Isso
permite que o veiculo receba atualizagdes de
calibracdo de motor, melhorias nos moédulos
de seguranca e corre¢des na interface multi-
midia remotamente através da internet, eli-
minando a necessidade de visitas frequentes
a oficina para atualizacdes de software.

Gravata Inédita:

O Sonic é o primeiro veiculo da Chevrolet no
mundo a adotar o novo logotipo global da
marca, que estad mais horizontal, minimalista
e com acabamento em preto fosco integrado
a grade.
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segmento de SUVs acaba de ganhar um
Onovo protagonista que ndo pede licen-

ca para impressionar. O Renault Koleos
Full Hybrid E-Tech chega ao mercado ndo apenas
como um veiculo, mas como uma declaracdo de
estilo e sofisticagdo tecnoldgica. Com 4,78 me-
tros de imponéncia, o modelo equilibra perfeita-
mente a robustez de um SUV com o refinamento
de um sedan de luxo. Com preco sugerido de R$
289.990, o modelo se posiciona como o novo es-
tandarte tecnoldgico da fabricante no pais.

DESIGN COM DNA
DE PISTA

A primeira impressdo é marcada pela assinatu-
ra Esprit Alpine. Inspirada na lendaria divisdo
esportiva da Renault, essa versdo traz um visual
exclusivo: rodas diamantadas de 20 polegadas,
pintura acetinada e a iconica grade frontal com
padrdo em diamante. Detalhes em azul gravados
a laser e a bandeira tricolor francesa nos bancos
sdo “easter eggs” que reforcam a heranca euro-
peia do modelo. Ao abrir a porta, o habitaculo
revela um verdadeiro lounge sobre rodas. O uso
extensivo de Alcantara no painel e portas, soma-
do as costuras tricolores e a iluminagcdo ambiente
personalizavel, cria uma atmosfera premium. Para
quem viaja atras, o conforto é de primeira classe:
sdo 320 mm de espaco para os joelhos — um dos
melhores da categoria.
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O PODER DA EFICIENCIA:
TECNOLOGIA E-TECH

Sob o capé, o Koleos esconde um conjunto mo-
topropulsor fascinante. A tecnologia Full Hybrid
combina um motor 1.5 turbo de alta eficiéncia
com dois motores elétricos e a transmiss3o inte-
ligente DHT. O resultado? 245 cv de poténcia e
uma aceleracdo de 0 a 100 km/h em apenas 8,3
segundos. O segredo esté na gestao de energia.
Na cidade ele consegue rodar até 75% do tempo
no modo elétrico, sem que vocé precise se preo-
cupar com tomadas ou cabos. E o siléncio de um
carro elétrico com a autonomia e praticidade de
um hibrido, registrando a impressionante média
urbana de 13,1 km/I. A plataforma CMA, fruto da
parceria com a Volvo e Geely, garante uma rigidez
estrutural e um nivel de seguranca que s&o refe-
réncias globais.
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UM ECOSSISTEMA DIGITAL
IMERSIVO

O painel é dominado pela tela panoramica
Open'R. S&o trés displays de 12,3 polegadas que
transformam o cockpit em um centro de comando
intuitivo.

e Entretenimento a bordo: Com os apps Whale
e Cinema pré-instalados, vocé pode assistir
ao seu streaming favorito (como Disney+ ou
Prime Video) enquanto o carro esta estacio-
nado.

e Som de Cinema: O sistema Bose® com 10
alto-falantes conta com cancelamento ativo
de ruido, garantindo que o som do motor ou
da estrada n3o interfira na sua playlist favo-
rita.

HUMAN FIRST:
SEGURANCA QUE .
ANTECIPA O AMANHA

A Renault incorporou 29 sistemas de assistén-
cia (ADAS) sob a filosofia Human First. O desta-
que absoluto vai para a Camera 360° com Chassi
Transparente (540°), que permite “enxergar atra-
vés" do capd, facilitando manobras em terrenos
irregulares ou vagas apertadas.
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O “Anjo da Guarda”
Tecnoloégico:

e Condugdo Autonoma Nivel 2: O carro man-
tém a faixa, ajusta a distadncia do veiculo a
frente e até auxilia em mudancas de faixa.

e Estacionamento Auténomo: Vocé escolhe a
vaga e o Koleos faz o resto — controla volan-
te, aceleragdo e frenagem sozinho.

e Seguranca Ativa: Frenagem de emergéncia
(inclusive em curvas e marcha a ré) e alerta
de ponto cego com intervencdo direta no
volante.

INTELIGENCIA AO
DIRIGIR

O motorista pode escolher entre cinco personali-
dades distintas através dos modos de condug3o:

e ECO: Para quem foca na méxima
sustentabilidade.

¢ Comfort: Direcdo leve e rodar suave para o
dia a dia.

e Sport: Respostas imediatas e direcdo mais
firme.

® Snow: Tracdo otimizada para pisos
escorregadios.

e Al (Inteligéncia Artificial): O modo “mente
brilhante”, onde o carro aprende seu
estilo e alterna automaticamente entre os
modos para entregar o melhor equilibrio no
momento.

e Conectividade Total: My Koleos

A experiéncia continua fora do carro. Pelo aplica-
tivo My Koleos, seu smartphone vira uma chave
digital. E possivel climatizar a cabine a distancia,
aquecer o volante antes de entrar, checar a pres-
sdo dos pneus ou localizar o veiculo em um esta-
cionamento lotado. O Renault Koleos E-Tech nédo
é apenas um salto tecnoldgico; é um convite para
redescobrir o prazer de viajar com o maximo de
conforto, seguranca e consciéncia ambiental.

1

Ly FEEE

O lubrificante PETRONAS Sprinta com tecnologia FlexiTech™
garante a conexdo maxima que vocé precisa para encarar os
desafios do transito. Desenvolvido para proporcionar respostas
mais rapidas de todas as partes importantes da moto,
PETRONAS Sprinta reage imediatamente para oferecer
protecao e desempenho por muito mais tempo.

Acesse agora e conheca uma nova conexdo.
https://www.pli-petronas.com/pt-br/petronas-sprinta

PETRONAS _
Sprinta == DSL

Descubra essa Conexdo. Acesse: facebook.com/PETRONASSprintaBrasil

PETRONAS

'ETRC_)NAS |
aprinla

F200

MAXIMAPROTECAD
| G rERFoRMANCE

www.pli-petronas.com.br




T A NOVA ,
FRONTEIRA DA
ELETRlFchng

NO BRASIL

SoB o COMANDO DE UM
CONJUNTO MECANICO DE
315 CV E UMA ESTRUTURA
REFORCADA PARA OS
DESAFIOS DAS NOSSAS
ESTRADAS, O T1 MARCA

A ESTREIA OFICIAL

DA JETOUR EM SOLO
NACIONAL.

Jetour T1 representa uma nova fase para

o mercado automotivo brasileiro em 2026,

consolidando a estratégia de expansao da
marca que opera sob a tutela tecnoldgica do gru-
po Chery International. O modelo chega ao pais
com uma proposta visual disruptiva, adotando o
estilo “boxer” ou quadradéo, que resgata a robus-
tez dos utilitarios classicos, mas entrega um con-
junto mecanico focado na eletrificagdo moderna.
No Brasil, a Jetour estabeleceu parcerias estraté-
gicas para viabilizar sua operacdo, utilizando a in-
fraestrutura logistica de grupos consolidados para
garantir uma rede de assisténcia técnica que cubra
os principais centros urbanos. H3, inclusive, uma
forte movimentacdo nos bastidores da industria
para que a producédo do modelo seja nacionaliza-
da em curto prazo na planta de Anapolis, aprovei-
tando os incentivos para veiculos de propulsao hi-
brida e reforcando o compromisso da montadora
com o mercado local.
Uma curiosidade fascinante sobre o desenvolvi-
mento do Jetour T1 e da prépria linha “Traveler”
no exterior é que o seu design n3o foi concebido
apenas por engenheiros de software e especialis-
tas em aerodindmica de tunel de vento, mas con-
tou com a assinatura de Hakan Saracoglu. O desig-
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ner de renome mundial teve passagens marcantes
pela Porsche, onde trabalhou em icones como o
Cayman e o 918 Spyder. Essa heranga de design
europeu explica por que, apesar de ser um SUV de
formas retas e robustas, o T1 possui proporcdes
tdo harménicas, conseguindo evitar aquele aspec-
to “pesado” ou desequilibrado comum em SUVs
que tentam copiar o visual off-road sem o devido
cuidado estético. A escolha de um designer com
esse curriculo demonstra a ambicdo da marca em
se descolar da imagem de “cépia” e estabelecer
uma identidade visual proprietaria que dialogue
com o mercado de luxo global.
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No aspecto visual e estrutural, o T1 se destaca
por suas linhas retas e musculosas que transmi-
tem uma sensagdo de seguranca e imponéncia. A
dianteira é marcada por uma grade verticalizada e
fardis com assinatura em LED que conferem uma
identidade tecnolégica. Por dentro, o acabamen-
to surpreende pelo uso de materiais soft-touch e
um isolamento acustico superior, projetado para
isolar as imperfeicdes das vias brasileiras. A cabi-
ne é dominada por uma central multimidia de alta
resolucdo, que embora centralize excessivamente
os comandos, oferece uma conectividade fluida. O
espaco interno é outro ponto de destaque, gracas
ao entre-eixos de 2,80 metros que acomoda com
conforto cinco adultos e reserva um porta-malas
de 574 litros, ideal para viagens longas. Somado
a isso, hd um detalhe curioso na engenharia do
chassi: embora ele ndo seja um veiculo com car-
roceria sobre chassi, sua estrutura monobloco foi
reforcada com acos de ultra-alta resisténcia em
pontos criticos, conferindo uma rigidez torsional
que surpreende em terrenos irregulares e evita rui-
dos estruturais mesmo apds meses de uso intenso.
Tecnicamente, o veiculo é equipado com um siste-
ma hibrido plug-in (PHEV) de alta performance. O
conjunto combina um motor 1.5 turbo a combus-
tdo de 135 cavalos com um motor elétrico dian-
teiro de 204 cavalos, resultando em uma poténcia
combinada de 315 cavalos e um torque vigoro-
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so de 52 kgfm. Essa forca é gerenciada por uma
transmissdo DHT (Dedicated Hybrid Transmission),
projetada especificamente para otimizar o consu-
mo e as trocas entre os modos de condugdo. Com
uma bateria de 26,7 kWh, o T1 é capaz de rodar
cerca de 88 quildmetros no modo puramente elé-
trico, o que permite que a maioria dos usuarios
realize seus trajetos urbanos diarios sem consumir
combustivel féssil. No cotidiano das grandes cida-
des, o sistema de filtragem de ar da cabine com
nivel hospitalar (CN95) atua para filtrar particulas
minusculas e neutralizar odores, transformando o
interior no que a montadora chama de “terceiro
espaco” do usuario, um ambiente de descompres-
sao em meio ao transito.

Apesar das inimeras qualidades, como o torque
instantédneo e o pacote de seguranca ativa com
cédmeras de 360 graus e chassi transparente, o mo-
delo apresenta pontos que demandam atencao.
A dinamica de condugdo é voltada ao conforto,
o que resulta em uma rolagem de carroceria per-
ceptivel em curvas mais fechadas. Além disso, a
auséncia de tragdo integral nas versdes de entrada
limita o T1 a terrenos de terra batida e uso urba-
no, apesar do visual aventureiro. A estratégia da
Jetour foca justamente no “aventureiro de final
de semana”, que utiliza o carro para o trabalho,
mas busca a liberdade do motor a combustao para
cruzar estados sem a ansiedade de autonomia dos
elétricos puros. O preco de venda, situado na
casa dos R$ 249.900 para a versdo Advance e R$
264.900 para a Premium, coloca o modelo em uma
disputa direta com SUVs médios tradicionais, ofe-
recendo como diferencial um design agressivo e
um pacote tecnoldégico que desafia os lideres de
categoria, amparado por um ecossistema de pe-
¢as que reduz as incertezas histéricas sobre mar-
cas asiaticas no Brasil.
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CARRO DOS SONHOS

O PREDADOR ARISTOCRATA:
A ALMA BRUTAL DO ASTON
MARTIN VANTAGE S

& carros que nascem para preencher nichos

de mercado, e ha carros que sao criados

puramente para saciar os desejos mais pro-
fundos de quem ama pilotar. Na prestigiada se¢do
Carro dos Sonhos, abrimos espaco para uma ver-
dadeira obra-prima do design britanico e da en-
genharia de alta performance: o novissimo Aston
Martin Vantage S. Historicamente, a letra “S” na
linhagem da iconica marca de Gaydon carrega um
peso monumental, sendo reservada para as ver-
sbes que elevam a esportividade ao extremo abso-
luto. Com a chegada de sua mais recente iteracao,
o modelo rompe as barreiras entre o luxo classico
de um legitimo Grand Tourer e a agressividade
crua de um superesportivo de pista. E o equilibrio
perfeito entre o terno sob medida de Savile Row
e a ferocidade de um predador das pistas, dese-
nhado para quem nao aceita meio-termo quando
o assunto é engajamento ao volante.
Visualmente, o Aston Martin Vantage S é uma es-
cultura em movimento que imp&e respeito imedia-
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to pelo retrovisor. A dianteira foi completamente
redesenhada em relacéo a versido convencional do
cupé, destacando-se por laminas centrais no cap6
que podem ser configuradas em preto brilhante
ou em uma exuberante fibra de carbono. Essas
saidas ndo sdo meros aderecos estéticos, mas sim
elementos funcionais cruciais para extrair o calor
gerado pelo monstruoso propulsor que ruge sob
o metal. A postura do carro é mais larga e muscu-
losa, complementada por novos apéndices aerodi-
namicos e um inédito spoiler traseiro integrado a
tampa do porta-malas que otimiza o fluxo de ar e
garante estabilidade sélida em altissimas velocida-
des. Cada linha de sua carroceria parece ter sido
moldada pelo vento, mantendo a silhueta atem-
poral que consagrou a Aston Martin nas telas de
cinema e nas pistas do mundo todo.Sob o capé
reside o coracdo deste puro-sangue britanico: um
motor 4.0 litros V8 biturbo, construido manual-
mente em liga de aluminio com uma arquitetura
hot-V. O resultado pratico desse arsenal dinamico

é uma aceleracédo de 0 a 100 km/h cumprida em
apenas 3,5 segundos, com uma velocidade maxi-
ma estonteante de 325 km/h.

Para domar essa cavalaria, a engenharia britanica
promoveu uma revolugdo silenciosa na estrutura
do Vantage S. O chassi recebeu reforcos direcio-
nados em seus suportes e bandejas de suspen-
sdo, aumentando a rigidez torcional global e per-
mitindo que os novos amortecedores adaptativos
leiam o piso com precis&o cirirgica. O sistema de
controle de tracdo ajustavel oferece miltiplos ni-
veis de intervencgdo, permitindo que o motorista
explore os limites de aderéncia lateral do carro
com seguranca. Como opcional altamente reco-
mendado para quem deseja extrair o maximo de
performance, os freios de carbono-cerémica re-
duzem o peso ndo suspenso em expressivos 27
quilos, garantindo uma resisténcia incansavel a
fadiga mesmo apds frenagens violentas consecu-
tivas e melhorando sensivelmente a agilidade nas
mudancas de direcao.

No entanto, o universo dos supercarros nao é fei-
to apenas de numeros frios de folha de especi-
ficagbes, mas também de narrativas fascinantes.
Entre as principais curiosidades que cercam a li-
nhagem do Vantage S estéa o fato de que a desig-
nacdo “Vantage"” ja foi usada no passado apenas
para indicar pacotes de alto desempenho dentro
de modelos existentes, mas ganhou vida prépria
como uma plataforma independente para criar os
carros mais ageis e focados no piloto de toda a
histéria da marca. Outro fato interessante e fol-
clérico que envolve o passado desse modelo en-
volve grandes nomes do automobilismo mundial:
o lendério projetista da Formula 1, Adrian Newey,
e o chefe de equipe Christian Horner ja tiveram

exemplares da geracdo anterior do Vantage em
suas garagens muito antes de a Aston Martin se
tornar uma equipe oficial no grid da principal ca-
tegoria do automobilismo mundial. Além disso, o
famoso piloto de moto britanico Guy Martin de-
clarou publicamente que comprou um Vantage
antes mesmo de adquirir sua prdpria casa, pro-
vando o magnetismo irracional que este modelo
exerce sobre os entusiastas da velocidade.

Ao abrir as portas com o tradicional mecanismo
de abertura em formato de asas de cisne — que
se elevam levemente em um angulo de 12 graus
para evitar calcadas altas —, o motorista é rece-
bido por um cockpit que redefine o conceito de
luxo esportivo. Diferente de supercarros esparta-
nos que sacrificam o conforto, o interior do Van-
tage S combina couro premium costurado a mao
nas tonalidades exclusivas com o que ha de mais
moderno em tecnologia de conectividade. H& um
botdo giratério de metal texturizado no console
central que permite alternar entre os cinco modos
de condugdo disponiveis, transformando o veiculo
de um cruzador de estradas silencioso em um ver-
dadeiro monstro das pistas com o simples toque
de um dedo.

O Aston Martin Vantage S chega ao mercado bra-
sileiro com um preco inicial estimado em R$ 2,7
milhdes, valor que pode subir rapidamente de-
pendendo do nivel de customizacdo escolhido
pelo comprador através do renomado programa
de personalizacdo Q by Aston Martin. E um inves-
timento altissimo, sem duvida, mas plenamente
justificado pela promessa de se possuir um dos ul-
timos baluartes da engenharia automotiva purista
em uma era cada vez mais dominada pela eletrifi-
cagao e pela automacgao.
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CLASSICOS

A Saga do
Imortal:

O Toyota
Bandeirante e
a Conquista do
Brasil

alar sobre o Toyota Bandeirante n&o

apenas descrever um veiculo utilitario;

narrar a histéria da interiorizacdo do Brasil
e da prépria consolidagdo da nossa industria
automotiva. Imagine um pais que, no final da
década de 1950, ainda engatinhava em sua
infraestrutura rodoviaria. O asfalto era um luxo
das capitais e o “Brasil profundo” era conectado
por trilhas, picadas e estradas de terra que se
transformavam em rios de lama na primeira chuva.
Foi nesse cenario de desafios monumentais que
a Toyota decidiu dar seu passo mais audacioso:
instalar sua primeira unidade fabril fora do Japao
em solo brasileiro. O escolhido para essa missdo
foi o Land Cruiser série FJ-25, que inicialmente
chegava em kits para montagem no Ipiranga,
em S3o Paulo, mas que logo encontraria sua
verdadeira casa em Sdo Bernardo do Campo.
Em 1962, o utilitario foi rebatizado com o nome
que se tornaria uma lenda: Bandeirante. O nome
era uma homenagem direta aos exploradores
que desbravaram os sertdes brasileiros séculos

™ O
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antes, e o veiculo provou ter o mesmo espirito
indomavel. No entanto, a grande virada de
chave que selou o destino do modelo como “o
indestrutivel” foi a adocdo dos motores diesel
da Mercedes-Benz. Essa unido inusitada entre o
chassi e a carroceria com engenharia japonesa e o
“coracao” diesel alemé&o criou um hibrido de forga
bruta. O motor OM-314, e mais tarde o OM-364,
transformaram o Bandeirante em uma espécie de
trator com trajes de jipe. Ele ndo era um carro feito
para correr; era um carro feito para nunca parar.
O torque em baixas rotagdes permitia que ele
subisse ladeiras ingremes carregando toneladas
de carga, enquanto o sistema de tracdo 4x4 com
reduzida garantia que obstaculos geograficos
fossem meros detalhes no caminho.

Em 1962, o utilitério foi rebatizado com o nome
que se tornaria uma lenda: Bandeirante. O nome
era uma homenagem direta aos exploradores que
desbravaram os sertdes brasileiros séculos antes, e
o veiculo provou ter o mesmo espirito indomavel.
No entanto, a grande virada de chave que selou
o destino do modelo como “o indestrutivel” foi

a adocdo dos motores diesel da Mercedes-Benz.
Essa unido inusitada entre o chassi e a carroceria
com engenharia japonesa e o “coragdo” diesel
alemao criou um hibrido de forca bruta. O motor
OM-314, e mais tarde o OM-364, transformaram o
Bandeirante em uma espécie de trator com trajes
de jipe. Ele ndo era um carro feito para correr;
era um carro feito para nunca parar. O torque
em baixas rotacbes permitia que ele subisse
ladeiras ingremes carregando toneladas de carga,
enquanto o sistema de tragdo 4x4 com reduzida
garantia que obstaculos geograficos fossem meros
detalhes no caminho.

Curiosamente, o Bandeirante é um dos poucos
casos no mundo onde o design permaneceu
quase estatico por cerca de quarenta anos.
Enquanto a industria buscava linhas aerodinamicas
e plasticos sofisticados, a Toyota mantinha a chapa

de aco grossa, os angulos retos e o teto alto. Essa
“teimosia” estética tinha um propésito pratico:
a facilidade de reparo. No meio da Floresta
Amazénica ou nos confins do sertdo nordestino,
um para-lama amassado era resolvido com uma
marreta, e um problema mecénico era solucionado
com ferramentas basicas. Diz a lenda que o
Bandeirante é o Unico carro que ndo quebra, ele
apenas “avisa” que precisa de carinho, permitindo
que o motorista sempre complete a viagem. Essa
robustez extrema rendeu apelidos carinhosos,
como “geladeira” ou “caixote”, e criou uma
legido de fas que viam naquela simplicidade a
maior das virtudes.

Ao longo de sua vida comercial, que se estendeu

até novembro de 2001, o Bandeirante viu o Brasil
mudar. Ele acompanhou a construgdo de Brasilia,
a abertura da Transamazbnica e o crescimento
do agronegécio. Estima-se que foram produzidas
cerca de 104.700 unidades no pais, mas o dado
mais impressionante ndo é o volume de producao,
e sim o de sobrevivéncia. Diferente de veiculos
modernos que sdo descartados apds uma
década, acredita-se que mais de 70% de todos os
Bandeirantes fabricados ainda estejam em plena
atividade. Eles se dividem hoje em trés mundos
distintos. No interior, continuam sendo a espinha
dorsal da agricultura familiar e do transporte
escolar em zonas rurais remotas. Nas oficinas de
customizagdo, transformam-se em maquinas de
expedicdo de luxo, equipadas para dar a volta ao
mundo. E nas maos de colecionadores, tornaram-
se joias raras que chegam a valer mais de 150 mil
reais, provando que a ferrugem é a Unica coisa
capaz de derrotar um Bandeirante, e ainda assim,
ela demora décadas para conseguir.

Entrar em um desses veiculos hoje é fazer uma
viagem no tempo. O interior é desprovido de

qualquer luxo; o painel de metal exibe apenas
o essencial, e o volante exige bracos fortes,
especialmente nos modelos que ndo contavam com
direcdo hidraulica. O ruido do motor é onipresente,
uma batida ritmica que comunica exatamente o
que esta acontecendo sob o capd. Para os puristas,
dirigir um “Band” é uma experiéncia sensorial de
conexdo direta com a maquina, onde cada troca
de marcha no cdmbio pesado e cada acionamento
da alavanca de tracdo evocam uma sensacdo de
poder e liberdade que nenhum SUV moderno,
com seus controles eletronicos de estabilidade,
consegue replicar. O Bandeirante saiu de linha
ndo por falta de compradores — ele ainda era
o favorito de mineradoras e 6rgdos publicos —,
mas porque as novas exigéncias ambientais e de
seguranca tornaram seu projeto classico inviavel
para a escala industrial moderna.

O fim da produgéo em 2001 foi marcado por uma
melancolia respeitosa. A Ultima unidade saiu da
fabrica cercada por funcionarios que, em muitos
casos, passaram a vida inteira montando aquele
mesmo modelo. O Toyota Bandeirante deixou
um vacuo no mercado que nunca foi totalmente
preenchido. Ele n3o era apenas um meio de
transporte, mas uma garantia de chegada. Hoje,
ele vive como um icone cultural brasileiro, um
simbolo de resisténcia e de um tempo em que
as coisas eram feitas para durar para sempre. Se
vocé encontrar um desses em uma trilha ou em
uma estrada de terra, saiba que ndo estd vendo
apenas um carro antigo, mas um pedaco vivo da
histéria do Brasil, um veterano de guerra que ainda
tem muita lenha para queimar e muita lama para
atravessar. O Bandeirante ndo morre; ele apenas
se torna uma lenda cada vez mais valiosa a cada
quilémetro percorrido.
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INFORME PUBLICITARIO

A JORNADA DE

PROFISSIONALIZACAO
DO SETOR AUTOMOTIVO

NO CEARA

Com o apoio do Sebrae/CE, as oficinas cearenses superam o desafio técnico e pro-
fissionalizam o atendimento, transformando o balcdo de pecas em uma empresa de

alta performance

"l'

uitos profissionais entram no setor auto-
motivo impulsionados pela paixdo pela
mecanica ou até mesmo pela habilidade
técnica. No entanto, o sucesso no mercado exige
muito mais do que saber manusear uma chave
inglesa ou scanner de diagnéstico. O verdadeiro
desafio de uma oficina ndo esta embaixo do capg,
mas na eficiéncia do balcdo e na organizacgao fi-
nanceira. Nessa virada de chave, o Sebrae/CE é
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acional com o monitoramento delmetas — Foto: Adobe Stock

uma mao na roda, liderando iniciativas que ajudam
o técnico a assumir, em definitivo, o papel de ges-
tor do préprio negécio.

No Ceara, o setor automotivo vive um momento
de transicdo. Com veiculos elétricos dominando
as concessionarias e um consumidor mais atento e
informado, as oficinas locais enfrentam a pressédo
por qualidade, rapidez e precos competitivos. O
“caderninho” de anotagdes, embora nostélgico, ja

ndo comporta a complexidade de uma empresa
que deseja crescer no mercado.

“O grande salto acontece quando o empreséario
percebe que ele ndo é o ‘faz-tudo’ do negdcio.
Quando ele entende que precisa que os processos
estejam claros e que o fluxo financeiro esteja equi-
librado. Assim, a oficina deixa de ser apenas um
local de reparo e passa a se tornar uma empresa
de alta performance”, explica Pedro Silva, articula-
dor do Sebrae Regional Metropolitano.

O trabalho de consultoria do Sebrae/CE comeca
com um diagndstico geral. Por meio de iniciativas
como o Sebrae na Sua Empresa, as empresas tém
acesso a consultores especializados que aplicam
metodologias de gestdo de custos e formacéo de
preco. Este é, segundo Pedro, o ponto de maior
dor para a maioria dos empreendedores do setor.
“Muitos mecénicos ndo sabem quanto custa, de
fato, a sua hora técnica. Eles baseiam o preco na
concorréncia, ndo na propria estrutura de custos.
Quando ajustamos isso, a saude financeira da em-
presa muda completamente”, ressalta.

O verdadeiro desafio de uma
gestao eficiente

A cultura de uma oficina mecanica tradicional,
muitas vezes centralizadora, tem dado espago
aos modelos de gestdo mais colaborativos. Com
o suporte do Sebrae/CE, muitos empreendedores
estdo adotando praticas de lideranga que incluem
desde a definicdo de metas até o feedback perio-
dico para os colaboradores.

“Gerir pessoas em uma oficina exige equilibrio.
Nao adianta ter um excelente técnico se ele ndo
compreende o impacto do trabalho dele no fa-
turamento e na reputacao da empresa”, afirma o
articulador. “Quando o dono da oficina aprende a

delegar fungdes e a investir no treinamento técni-
co e comportamental do time, ele conquista me-
lhores resultados”, completa.

O sucesso dessa transicdo do “mecanico” para o
“gestor de pessoas” também passa pela criagdo
de processos padronizados. Quando cada colabo-
rador entende exatamente o que fazer em cada
etapa, o estabelecimento reduz os erros, otimiza o
uso das pegas e aumenta o ticket médio.

A transformagdo, no entanto, ndo acontece da
noite para o dia. E uma jornada que exige uma
mentalidade aberta para os novos processo e
desapego para abandonar os hébitos antigos. O
Sebrae/CE, por meio de encontros setoriais, capa-
citagbes e consultorias, atua fornecendo um mapa
pratico para essa mudanca.

O programa Sebrae na Sua Empresa leva con-
sultores para entender a realidade do negdcio e
orientar o empresario de forma personalizada e
gratuita. O atendimento é direcionado a micro-
empreendedores individuais (MEI), microempre-
sas (ME) e empresas de pequeno porte (EPP). Na
pratica, o programa funciona como um raio-X do
negdcio. Os consultores vao até o ponto comercial,
realizam um diagnéstico preciso da gestdo e apon-
tam solugdes para gargalos comuns, como precifi-
cacao, fluxo de caixa e atendimento ao cliente.

= .
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TECNOLOGIA

O LADO OCULTO DA
CONVENIENCIA: SUA CHAVE
PRESENCIAL PODE ESGOTAR A

BATERIA?

evolugdo tecnoldgica nos trouxe mimos que

hoje parecem indispenséveis, como a chave

presencial (keyless). A praticidade de abrir
a porta e ligar o motor apenas por aproximagao
é inegével, mas esse conforto esconde um consu-
mo energético invisivel que, em certas condicdes,
pode se tornar o vildo da bateria do veiculo.
Diferente das chaves convencionais, o sistema
presencial mantém o carro em constante estado
de "alerta”. O veiculo emite sinais de radiofre-
quéncia em busca da chave, e esta, por sua vez,
responde para validar o acesso. Esse didlogo ele-
trébnico constante consome uma pequena quan-
tidade de carga da bateria, o chamado consumo
em standby. O problema surge quando o carro
permanece parado por longos periodos em gara-
gens. Se a chave estiver guardada muito préxima
ao veiculo — como em um suporte na parede da
garagem ou dentro de uma bolsa no hall de entra-
da —, a comunicacgdo entre os mddulos nao cessa.
O carro entende que o dono esté prestes a entrar
e mantém diversos sistemas eletronicos “acorda-
dos”, acelerando drasticamente a descarga da
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bateria principal. Além da bateria do carro, a pré-
pria bateria interna da chave (geralmente uma cé-
lula de litio CR2032) exige aten¢do. Uma curiosi-
dade técnica é que chaves presenciais guardadas
perto de roteadores Wi-Fi ou fornos micro-ondas
podem ter sua vida Gtil reduzida, pois as interfe-
réncias eletromagnéticas forcam o chip da chave
a trabalhar mais para filtrar o sinal correto.

Para evitar surpresas desagradaveis, alguns cuida-
dos sdo essenciais. O primeiro é manter a chave
a uma distancia minima de trés a cinco metros do
veiculo quando ele estiver estacionado. Se for
viajar e deixar o carro parado por mais de uma
semana, vale consultar o manual: alguns modelos
permitem desativar temporariamente o sistema
presencial através do menu do computador de
bordo ou de uma sequéncia de botdes na propria
chave. Outra dica de ouro é nunca ignorar o avi-
so de “pilha fraca” no painel. Quando a voltagem
da chave cai, o sistema pode apresentar falhas de
leitura, obrigando o motorista a usar a lamina fi-
sica escondida dentro do controle e encostar o
sensor na coluna de direcdo para conseguir dar
a partida. Curiosamente, muitos motoristas ndo
sabem que a chave presencial pode ter um modo
de economia de energia. Este modo desativa a
comunicagdo constante entre a chave e o carro,
reduzindo o risco de descarga. Consulte o manual
do proprietario para saber se seu modelo possui
essa funcionalidade e como ativa-la.

Manter a manutencdo preventiva em dia, verifi-
cando a saude da bateria do carro a cada revisao,
garante que o sistema keyless continue sendo um
aliado da conveniéncia, e ndo o motivo de um
guincho inesperado na manha de segunda-feira.
Afinal, a tecnologia deve servir ao motorista, e
nao deixa-lo na mao por falta de energia.
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SINDIPECAS

INDUSTRIA BRASILEIRA DE
AUTOPECAS CONSOLIDA
LIDERANCA EM BUENOS

AIRES E PROJETA

CRESCIMENTO GLOBAL

setor brasileiro de autopecas reafirmou sua

forcacompetitivadurante a Automechanika

Buenos Aires, realizada no inicio de abril.
A presenca nacional foi coordenada pelo projeto
Brasil Auto Parts (BAP), uma bem-sucedida parceria
entre a ApexBrasil e o Sindipecas, que levou 52
fabricantes brasileiros ao evento. Os resultados
colhidos nos quatro dias de feira foram classificados
como excelentes pelos expositores: além de
vendas imediatas que superaram a marca de US$
4 milhdes, a participagdo gerou um potencial de
negécios estimado em US$ 14,4 milhdes para os
préoximos doze meses. Ao todo, foram realizados
1.826 contatos comerciais, sendo que metade
deles representou novas oportunidades com
clientes inéditos.
A escolha estratégica da Argentina como palco
principal ndo é por acaso, visto que o pais
vizinho se mantém como o maior destino das
exportacbes brasileiras de componentes. Em
2025, os embarques para o mercado argentino
totalizaram US$ 3,06 bilhées, o que corresponde
a 36% do total exportado pelo Brasil e um
crescimento expressivo de 12,5% em comparacéo
ao ano anterior. Além do publico local, a mostra
atraiu compradores de peso de toda a regido,
incluindo delegagdes da Bolivia, Chile, Colémbia,
Equador, Paraguai, Peru, Uruguai e Venezuela.
Paralelamente as negociagbes comerciais,
a feira promoveu um didlogo institucional
de alto nivel. Presidentes das entidades que
representam o setor e as montadoras nos dois
paises — Claudio Sahad (Sindipegas/Abipecas),
Juan Cozzuol (Afac), Igor Calvet (Anfavea) e
Rodrigo Graziano (Adefa) — manifestaram o
compromisso de trabalhar em conjunto para
fortalecer a Politica Automotiva Bilateral (ACE
14). Em uma declaragdo conjunta, as liderancgas
destacaram a necessidade de adequar o setor
as transformagdes tecnoldgicas globais e a
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intensa competicdo comercial, agravada pelas
tensGes geopoliticas atuais. Segundo Sahad,
a perenidade das empresas do bloco depende
fundamentalmente de regras de competicdo
justas e transparentes.

O apoio aos expositores brasileiros também
contou com uma vertente educacional e
diplomatica. O Sindipecas, em colaboragdo com a
Embaixada do Brasil em Buenos Aires, promoveu
um seminario focado no cenario econdémico e
politico argentino, com orientacbes especificas
sobre o mercado automotivo e procedimentos
aduaneiros. O evento de abertura contou com
a participacdo do embaixador Julio Bitelli e de
Claudio Sahad, reforcando o suporte institucional
aos fabricantes nacionais.

O cronograma de internacionalizagdo do projeto
Brasil Auto Parts segue acelerado ao longo de
2026. Apds o sucesso em solo portenho, as
empresas participantes ja se preparam para
uma agenda global que inclui a West Africa
Automotive Show, em maio; a Feria Autopartes
Medellin, em julho; e a Automechanika Frankfurt,
em setembro. Em outubro, o foco retorna ao
Brasil com uma Rodada de Negécios em Sao
Paulo, que contarad com a vinda de importadores
de diversos paises, encerrando o ciclo anual na
AAPEX Las Vegas, em novembro.
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PRODUZINDO CONFIANCA. Assista a0 Nosso
PECA POR PECA. PESSOA POR PESSOA. filme de 60 anos

Ha 60 anos, a confianga é a matéria-prima mais importante da
nossa histéria.

Foi ela que nos permitiu crescer, inovar e nos tornar a maior
industria brasileira de metal-borracha. A mesma confianca
que construimos diariamente por meio da qualidade dos
nossos produtos, da proximidade com nossos parceiros € do
respeito que cultivamos em cada relacionamento.

Sdo seis décadas produzindo peg¢as para o mercado
automotivo e construindo uma trajetéria marcada por SOMOSTODOS

compromisso, trabalho e conexées que seguem MOBENSANI
avangando conosco ao longo da estrada.

Isso € MOBENSANEAR.

MOBENSANI

Borrachas Automotivas

@®med

MOBENSANI BORRACHAS

www.mebensani.com.br




FREIOS

Um toque no painel:

A EVOLUCAO E OS CUIDADOS COM O FREIO
DE ESTACIONAMENTO ELETRONICO

tradicional alavanca do freio de mao, que
Apor décadas foi presenca garantida entre

os bancos dianteiros dos automoveis,
estd sumindo das linhas de montagem. Em
seu lugar, um pequeno botdo com a letra “P”
assumiu o comando. O Freio de Estacionamento
Eletrénico (EPB, na sigla em inglés) deixou de
ser um item exclusivo de modelos de luxo e
hoje equipa grande parte dos SUVs, sedas e
hatches compactos do mercado nacional. Mais
do que liberar espaco no console central para
porta-copos e carregadores por inducdo, essa
tecnologia trouxe novas funcionalidades de
seguranca, mas também exige um olhar atento
e especializado na hora da manutencao.
A principal fungdo do sistema eletrénico é garantir
a imobilizagdo do veiculo com total precisao,
sem depender da forga fisica do motorista ao
puxar uma alavanca. O funcionamento baseia-
se em um comando elétrico: ao acionar o botao,
a central eletrénica do veiculo envia um sinal
para pequenos motores elétricos instalados
diretamente nas pincas de freio traseiras, que
empurram as pastilhas contra os discos. Além
da comodidade, o sistema agregou fungdes
inteligentes de conveniéncia, como o Auto Hold
— que segura o carro sozinho em paradas de
semaforo sem que o motorista precise manter o
pé no pedal de freio — e a liberagdo automatica
das rodas assim que o condutor engata a marcha
e pressiona o acelerador.

44 - AUTO REVISTA CEARA

Apesar de parecer um sistema puramente
elétrico, a base mecanica e hidraulica do freio
continua viva. Por isso, os cuidados tradicionais
com o sistema de frenagem se tornam ainda
mais criticos. O fluido de freio, por exemplo,
deve ser substituido rigorosamente dentro
do prazo recomendado pelo fabricante. Um
fluido velho ou contaminado por umidade pode
comprometer a pressdo interna do sistema e
gerar oxidagdo nos componentes eletrénicos da
pinga. Da mesma forma, o desgaste acentuado
de pastilhas e discos forca o motor elétrico
a trabalhar sob sobrecarga para conseguir
pressionar o conjunto, o que pode reduzir
drasticamente a vida util dos atuadores.

O grande ponto de atencdo para os proprietérios
e reparadores estd no momento da manutencao
nas rodas traseiras. Diferente do sistema antigo
por cabo, no freio eletrénico é impossivel recolher
o émbolo da pinca manualmente para trocar
as pastilhas sem causar danos permanentes
aos motores elétricos. O procedimento exige,
obrigatoriamente, o uso de um scanner
automotivo conectado a central do carro para
colocar o freio em “modo de manutencdo”,
recuando os pistdes eletronicamente. Tentar
forgar a peca na oficina sem essa ferramenta pode
quebrar as engrenagens internas do atuador,
gerando um prejuizo financeiro consideravel.

No mercado de reposicdo, a manutengao
preventiva desse sistema exige componentes de
alta qualidade, desde pastilhas com composto
correto para evitar ruidos e superaquecimento
até sensores de velocidade de roda impecaveis, ja
que o freio eletronico trabalha em total sincronia
com o sistema ABS e o controle de estabilidade.
Integrar a checagem eletrénica do freio as
revisdes periddicas do carro é a melhor estratégia
para o motorista urbano. Afinal, a tecnologia veio
para facilitar o cotidiano e trazer seguranca ao
estacionar em rampas ingremes, mas seu perfeito
funcionamento depende diretamente do respeito
aos novos protocolos de oficina

@ multiqualita.com.br/apx multiqualita_

y

= Ligue a camera do celular
= Aponte para o QR Code
= Digite a placa do carro

® ©
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Limpador Dianteiro
ého

APX2614H

O produto compativel com seu veiculo
aparecera em segundos em sua tela!

MULTIQUALITA



LEGISLACAO

Entre os Riscos Empresariais e

os Limites da Lei

endividamento do trabalhador é frequen-

temente tratado como uma questdo de

carater estritamente pessoal. No entanto,
seus reflexos podem ultrapassar a esfera privada e
alcangar o ambiente corporativo, gerando impac-
tos relevantes na produtividade, na gestdo de pes-
soas e na governanga empresarial.
Em um cenério econdmico marcado pelo aumento
do custo de vida, do crédito e da inadimpléncia,
é cada vez mais comum que empresas convivam
com colaboradores submetidos a pressdes finan-
ceiras significativas. Embora a situacdo patrimonial
do empregado nao constitua, por si s6, um proble-
ma empresarial, seus efeitos podem repercutir na
dindmica organizacional.
Atrasos recorrentes, aumento de pedidos de
adiantamento salarial, utilizagdo excessiva de em-
préstimos consignados, dificuldades de concentra-
¢3o e maior rotatividade sdo algumas situagdes ob-
servadas na prética corporativa. Em fungdes que
envolvem movimentagao financeira, compras, con-
trole de estoque ou acesso a informagdes estraté-
gicas, a vulnerabilidade econémica pode, inclusive,
representar um fator adicional de risco operacional
e de compliance.
Contudo, a preocupacao legitima da empresa com
seus processos internos encontra limites claros no
ordenamento juridico brasileiro. A Constituicdo
Federal protege a intimidade, a vida privada, a
honra e a dignidade da pessoa humana, impe-
dindo que o empregador realize investigagdes
sobre a situacdo financeira de seus colaboradores
ou adote medidas discriminatérias em razao de
dividas particulares. Em outras palavras, o endivi-
damento ndo pode servir como fundamento para
restrigcdes profissionais, constrangimentos, expo-
sicdo publica ou tratamento diferenciado. A con-
dicdo financeira do trabalhador integra sua esfera
privada e deve ser tratada com absoluto respeito
aos direitos fundamentais.
Isso ndo significa, entretanto, que a empresa deva
permanecer inerte diante dos impactos que o
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A S
Lina Mara Alves Pinho
Advogada e Psicologa Especialista em
Psicologia Juridica e Direito do Trabalho.
Mediadora e Conciliadora Judicial - CNJ

problema pode gerar. A atuagdo empresarial en-
contra espaco legitimo na preveng&o e na educa-
¢3o. Programas de educacéo financeira, palestras
sobre planejamento orgamentério, orientagdes
sobre uso consciente do crédito e politicas inter-
nas voltadas ao bem-estar financeiro podem con-
tribuir para a redugdo de riscos organizacionais
sem violar garantias legais.

Sob a perspectiva da governancga corporativa, in-
vestir em acgdes preventivas é mais eficaz do que
atuar apenas quando os reflexos do problema ja
atingiram a operacao da empresa. Além de redu-
zir potenciais passivos trabalhistas, tais medidas
fortalecem a cultura organizacional e demons-
tram compromisso com praticas empresariais so-
cialmente responsaveis.

A Lein® 14.181/2021, conhecida como Lei do Supe-
rendividamento, reforca essa mudanca de paradig-
ma ao reconhecer que o excesso de dividas € um
fenémeno social que demanda solugdes estrutura-
das e sustentaveis. Embora voltada as relaces de
consumo, a norma evidencia uma tendéncia con-
temporanea: problemas financeiros ndo devem ser
enfrentados com exclusdo ou estigmatizacdo, mas
por meio de mecanismos que favoregam a recupe-
racdo da capacidade econémica do individuo.
Para as empresas, a principal licdo é clara: a ges-
tdo de riscos relacionados ao endividamento
deve ocorrer dentro dos limites da legalidade,
da ética e do respeito a dignidade humana. O
desafio ndo estd em controlar a vida financeira
do trabalhador, mas em construir ambientes cor-
porativos capazes de conciliar produtividade, go-
vernanca e responsabilidade social.

N
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SENAi

CEARA

Francisco Igo Felix Gomes
Técnico em Manutencdo
Automotiva, Engenheiro

Mecanico e de Produgdo, possui
experiéncia em Gestdo de Frota e
Analise de Custo de Manutengdao.

Atualmente é Especialista
Técnico do SENAI-CE.

PARCERIA QUE IMPULSIONA

O SETOR AUTOMOTIVO: SENAI
CEARA E AUTO REVISTA CEARA A
CAMINHO DA AUTOP 2026

setor automotivo vive uma das maiores

transformagdes tecnoldgicas de sua his-

tdria. Sistemas eletrénicos embarcados,
motores hibridos, veiculos elétricos, transmissdes
automaticas, diagndsticos computadorizados e
sistemas avancados de assisténcia ao condutor
(conhecidos pela sigla ADAS em inglés) deixaram
de ser tecnologias restritas aos veiculos de alto
padrdo e passaram a integrar a realidade das ofi-
cinas independentes, centros automotivos e dis-
tribuidores de autopecas.

Nesse novo cenério, a qualificacdo profissional
deixou de ser apenas um diferencial competiti-
vo para se tornar uma necessidade. A manuten-
¢do de um veiculo moderno exige muito mais do
que conhecimento mecénico tradicional. O pro-
fissional precisa compreender a interacdo entre
componentes mecanicos, elétricos e eletrénicos,
interpretar informagdes geradas por médulos de
controle, operar equipamentos de diagndstico e
aplicar procedimentos cada vez mais precisos e
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seguros. A medida que a tecnologia avanca, cres-
ce também a demanda por m3o de obra espe-
cializada, capaz de acompanhar a evolugao dos
sistemas automotivos e entregar servicos com
qualidade, eficiéncia e confiabilidade.

A participacdo do SENAI Ceard e da Auto Revista
Ceard na AUTOP 2026 reforca uma parceria ini-
ciada em 2018, com sua primeira grande atuacao
conjunta na AUTOP daquele ano. A colaboracao
passou a desempenhar um papel importante na
aproximacgao entre o mercado automotivo e a for-
mag3o técnica especializada. A parceria se conso-
lidou nas edi¢des seguintes da feira, em 2022 e
2024, contribuindo para levar conhecimento, ino-
vagdo e atualizacdo profissional aos diversos seg-
mentos que compdem o setor.

Segundo Dennes Landin, gerente da unidade SE-
NAI Barra do Cear3, “como gestor do SENAI Cea-
ra, vejo a parceria com a Auto Revista Ceard como
uma importante ponte entre a educagao profissio-

nal e o mercado automotivo. Compartilhamos o
mesmo propdsito de fortalecer o setor por meio
da informacao, da inovacdo e, principalmente, da
qualificacdo das pessoas”.

Agora, para a AUTOP 2026, a parceria chega ain-
da mais madura e alinhada a um propdsito comum:
impulsionar tecnologia, educagéo profissional e o
desenvolvimento do setor automotivo no Ceara.
“O objetivo sempre foi aproximar o mercado de
oficinas, reparadores e o setor de autopecas do
Ceara da excelente estrutura e capacidade técnica
de ensino do SENAI". Segundo Ariel Ricciardi, da
Auto Revista Ceard

AUTOP 2026:
EXPERIENCIA B
PRATICA E CONEXAO
COM O MERCADO

Para a AUTOP 2026, o SENAI Ceard prepara
uma participacdo alinhada as transformagdes que
vém redefinindo o setor automotivo. Além das
demonstragdes tecnoldgicas, o espago buscard
proporcionar aos visitantes uma experiéncia pré-
xima da realidade tecnoldgica ja vivenciada pelas
oficinas, centros automotivos e concessionarias.
O conceito do estande estd sendo desenvolvi-
do para funcionar como uma verdadeira oficina
tecnoldgica, reunindo demonstragdes técnicas,
sistemas de diagndstico automotivo, tecnologias
voltadas a mobilidade elétrica e espagos de inte-
racdo entre estudantes, profissionais, empresarios
e entusiastas do setor. A proposta é permitir que
o publico compreenda, na pratica, como as novas
tecnologias estdao impactando a manutencéo vei-
cular e exigindo novas competéncias dos profis-
sionais da area.

Entre os destaques previstos estdo equipamentos
de diagndstico automotivo, bancadas didaticas
utilizadas em treinamentos técnicos, sistemas de
mobilidade elétrica e mini treinamentos voltados
para temas que ja fazem parte do dia a dia das ofi-
cinas. A ideia é transformar o conhecimento téc-
nico em uma experiéncia acessivel, demonstran-
do como conceitos muitas vezes vistos apenas na
teoria sdo aplicados em situacdes reais de manu-
tencdo e diagndstico. Mais do que apresentar tec-
nologias, o espago buscara evidenciar a conexado
entre educac3o profissional e desenvolvimento in-
dustrial. Cada equipamento e cada demonstragdo
pratica representam uma etapa do processo de
formacg3do necessario para acompanhar a evolucéo
dos veiculos atuais, que incorporam cada vez mais
tecnologia embarcada, conectividade e sistemas
inteligentes de assisténcia a condugao.

A participacdo do SENAI Ceard na AUTOP 2026
reforca a relagdo construida ao longo dos anos
entre educacdo, inovacdo e mercado, contribuin-
do para aproximar os profissionais das tendéncias
automotivas. A parceria desenvolvida com a Auto
Revista Ceara reforca exatamente esse proposito.
Ao unir informacao técnica, disseminacdo do co-
nhecimento e valorizacdo da qualificacdo profis-
sional, a iniciativa contribui para fortalecer toda a
cadeia automotiva.

Em um mercado cada vez mais conectado, digi-
tal e tecnoldgico, a atualizagdo profissional deixa
de ser uma op¢ao para se tornar uma necessidade
permanente. A capacidade de interpretar sistemas
eletrénicos, utilizar ferramentas de diagndstico e
compreender novas tecnologias sera decisiva para
a competitividade das empresas e para a quali-
dade dos servicos oferecidos aos consumidores.
Por esse motivo, a formacg3o técnica especializada
continuard desempenhando um papel central no
desenvolvimento do setor automotivo. E é justa-
mente essa mensagem que o SENAI Ceard pre-
tende levar a AUTOP 2026.

"Ao longo dessa parceria, temos conseguido am-
pliar o alcance das acdes voltadas ao desenvol-
vimento profissional, aproximando empresarios,
profissionais e estudantes das tendéncias e trans-
formagdes que moldam o futuro da mobilidade
e da reparagdo automotiva. Para a AUTOP 2026,
minha expectativa é a melhor possivel. Estarmos
juntos em um mesmo estande representa a forca
dessa unido e a certeza de que podemos gerar
ainda mais valor para o setor. Serd uma grande
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oportunidade para apresentar o trabalho do SE-
NAI, trocar experiéncias, criar conexdes e reforcar
nosso compromisso com a formacdo de profissio-
nais preparados para os desafios de um mercado
cada vez mais tecnoldgico e competitivo”, desta-
cou Dennes Landin.

FORMACAO
PROFISSIONAL
ACOMPANHA A _
TRANSFORMACAO
DO SETOR

O SENAI Ceard vem ampliando sua atuagdo em
diversos niveis de capacitacdo profissional. Na mo-
dalidade de aprendizagem industrial, destacam-se
cursos como Eletromecénico de Veiculos Leves e
Mecanico de Veiculos Pesados Rodoviarios, que
combinam formac3o tedrica e pratica para prepa-
rar novos profissionais para os desafios do merca-
do. Esses cursos proporcionam uma base sélida
em sistemas mecanicos, elétricos e eletrénicos,
desenvolvendo competéncias essenciais para atu-
ar em um ambiente automotivo cada vez mais tec-
noldgico e exigente.

Ja os cursos de qualificacdo profissional atendem
a demandas especificas das oficinas e centros au-
tomotivos, abrangendo areas como suspensao,
direcdo, freios, alinhamento, ar-condicionado au-
tomotivo, motocicletas, eletricidade automotiva e
motores ciclo Otto e Diesel.
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NO CAMPO DO
APERFEIGOAMENTO
PROFISSIONAL,

OS CONTEUDOS
ACOMPANHAM
DIRETAMENTE AS
TRANSFORMAGCOES
TECNOLOGICA

DO MERCADO
AUTOMOTIVO ATUAL.
ENTRE OS CURSOS
OFERTADOS ESTAO:

« DIAGNOSTICO DOS SISTEMAS
AUTOMOTIVOS AVANCADOS;

« INJECAO ELETRONICA FLEX;
« INJEGCAO ELETRONICA DIESEL;

« SISTEMAS DE TRANSMISSAO
AUTOMATICA:;

« SISTEMAS CVT;
 FREIOS PNEUMATICOS;
« RASTREAMENTO VEICULAR;

« COLORIMETRIA E PINTURA
AUTOMOTIVA.

Complementando essa formacdo, o SENAI Ceara
também oferece o curso Técnico em Manutencao
Automotiva, uma capacitacdo mais abrangente
que prepara profissionais para atuar em diferentes
areas da manutencdo veicular. O curso redne co-
nhecimentos em eletrénica embarcada, sistemas
mecanicos e elétricos, técnicas de diagndstico,
gestdo de servicos e processos de manutencéo,
formando profissionais aptos a atender as exigén-
cias de um setor cada vez mais tecnoldgico e co-
nectado. Essa formacdo permite que os profissio-
nais cheguem ao mercado mais preparados para
lidar com os desafios tecnoldgicos que ja fazem
parte da rotina das oficinas e centros automotivos,
fortalecendo a competitividade das empresas e
apoiando a evolugdo do setor automotivo.

NOME DO CURSO CH ENSINO INiclo FINAL TURNO VALOR

COLORIMETRIA
AUTOMOTIVA

22/08/2026 M rs 78000
22/09/2026 | NOITE |R$ 949,00
24/09/2026 | NOITE | RS$ 1.199,00

30/09/2026 R$ 999,00

MECANICO DE VEICULOS
DIESEL

ELETRICISTA DE
AUTOMOVEIS

5310 ole
J
AC RQ . 03/08/2026 | 30/09/2026 | NOITE | R$ 919,00
SrDICIONADD Presencial |03/08/2026 | 02/10/2026 | NOITE |(R$ 999,00
J J J
A T o Presencial |03/08/2026 | 02/10/2026 | NOITE | R$ 1.299,00
MOTO =
- - Presencial | 10/08/2026 | 21/01/2028 | NOITE |R$ 5.599,00
J J
AQ RQ . 15/09/2026 | NOITE |R$ 599,00
» J J
DIA NO °

DOS SISTEMA
AUTOMOTIVO

24/08/2026 | 03/09/2026 | NOITE |R$ 309,00

AVANCADO

INJEGAO ELETRONICA Presencial | 07/09/2026 | 28/10/2026 | NOITE |R$ 899,00
DIESEL

" =y 07/09/2026 | 17/02/2028 | NOITE |R$ 5.599,00
AUTOMOTIVA

12/11/2026 NOITE R$ 1.199,00

18/11/2026 NOITE |R$ 1.299,00

12/11/2026 NOITE |R$ 999,00

14/09/2026

S

14/09/2026 | 23/11/2026 NOITE (R$ 999,00

21/09/2026 | 13/10/2026 | NOITE |R$ 699,00
PINTURA E POLIMENTO Presencial | 21/09/2026 | 20/10/2026 | NOITE |R$ 599,00
AUTOMOTIVO

Presencial | 28/09/2026
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MECANICO DE MOTOR
E CAMBIO - ALCOOL E
GASOLINA

MECANICO DE _
SUSPENSAO, DIREGAO,
FREIOS E ALINHAMENTO
DE DIRECAO E RODAS

INSTALAGAO DE
ACESSORIOS
AUTOMOTIVOS

09/10/2026 | NOITE |R$ 569,00
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28 ANOS JOGANDO NO TIME DE QUEM
MOVE O MERCADO AUTOMOTIVO

autofort

nordeste

NO CAMPO COM A AUTOFORT

=1 mAHLE FEEZ] @ntinentals
MOBENSANI (Gr-OoTL) Aé_ L0 O INDISA
+ 60 PLAYERS DO
MERCADO AUTOMOTIVO

Baixe agora

COMPRE PELO NOSSO CATALOGO OU TELEVENDAS

FORTALEZA - MATRIZ CARIRI - FILIAL CAMPINA GRANDE - FILIAL

Q (88)2080.0020 < (83)2017.0700

Q (85) 40121313

VISITE NOSSO SITE WWW.AUTOFORTNORDESTE.COM.BR

VOCE FAZ PARTE
DESSE TIME

autofort

nordeste

Ha 28 anos, a Autofort estd ao lado de
guern movimenta o mercado automotivo, -
fortalecendo parcerias e evoluindo para
oferecer mais agilidade para seu negocio.

No Nnosso aniversario de 28 anos,
preparamos uma campanha especial

para vocé curtir junto com a gentel

Um més inteiro de ofertas, prémios,

agdes especiais e muitas oportunidades

para continuar fortalecendo essa

parceria.

Drepare—se para entrar em campo. // A

@AUTOFORTNORDESTE

~
@ @
—/
+60MARCAS ' ENTREGACOM * ATENDIMENTO
CONSULTIVO

PARCEIRAS it AGILIDADE



NOVO OLHAR

o0 novo caminho da rentabilidade

nas oficinas mecdnicas

mercado de reparagdo automotiva vive

um momento de transformacdo. O cenério

econdmico dos ultimos anos, marcado por
juros elevados, restricdo de crédito e reducéo do
poder de compra das familias, impactou direta-
mente o fluxo das oficinas mecénicas. Muitos em-
presarios passaram a enfrentar um novo desafio:
como manter a rentabilidade mesmo atendendo
menos veiculos.
Durante muito tempo, acreditou-se que oficina
cheia era sindnimo de sucesso. Quanto maior o
nimero de carros entrando diariamente, maior
parecia ser a sensagao de crescimento. Porém, a
pratica vem mostrando que excesso de deman-
da, sem controle e gestao, pode gerar exatamen-
te o efeito contrario.
Em muitas oficinas, a sobrecarga operacional
provoca atrasos, retrabalho, perda de qualidade,
desgaste da equipe e falhas no atendimento. A
empresa entra em um ciclo continuo de pressdo
e acaba perdendo produtividade e lucratividade,
mesmo faturando mais. Ao mesmo tempo, ofici-
nas mais organizadas comegaram a perceber uma
mudanca importante no mercado. Em vez de fo-
car apenas na quantidade de veiculos atendidos,
passaram a trabalhar melhor cada oportunidade
que entra no patio. Esse movimento fortaleceu
um conceito cada vez mais presente no setor: fa-
zer menos com mais.
Na prética, isso significa transformar cada atendi-
mento em uma oportunidade de gerar mais valor,
mais confianga e mais rentabilidade. O cliente atu-
al ndo busca apenas trocar pegas ou resolver um
problema imediato. Ele busca seguranca, trans-
paréncia e confianca.
E nesse contexto que o checklist ganha um papel
estratégico. Quando realizado de forma profis-
sional e transparente, ele deixa de ser apenas um
procedimento operacional e passa a ser uma ferra-
menta de construcdo de valor. Através de uma ana-
lise mais completa do veiculo, a oficina consegue
identificar necessidades que muitas vezes o pro-
prio cliente desconhece. Isso fortalece a confianca,
melhora a experiéncia do atendimento e amplia as
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Claudio Araujo
claudioaraujo@secrel.com.br
Exito Consultoria
www.exitotreinamento.com.br

oportunidades de servicos realmente necessarios.
Muitas oficinas estdo percebendo que, mesmo
atendendo menos carros, conseguem manter ou
até aumentar o faturamento através da elevacdo do
ticket médio. Isso acontece porque o foco deixa de
ser apenas “quantos carros entraram” e passa a ser
“quanto valor foi gerado em cada atendimento”.
Quando existe equilibrio operacional, a qualidade
melhora, os processos fluem melhor, a equipe ga-
nha produtividade e o cliente percebe mais aten-
¢do e cuidado. O resultado disso é uma operacao
mais saudavel e sustentavel.

O mercado também comeca a entender algo mui-
to importante: oficinas ndo vendem apenas pecas
e m3o de obra. Elas vendem confianga. Em um seg-
mento onde o cliente possui pouco conhecimento
técnico, a credibilidade da oficina se transforma
em um dos maiores ativos do negdcio. Essa nova
realidade exige um perfil de gestdo mais profissio-
nal. Hoje, oficina é tanto patio quanto escritério.
O conhecimento técnico continua sendo essencial,
mas a gestdo passou a ser parte central da sobre-
vivéncia e do crescimento das empresas do setor.
O conceito de “menos com mais” nao representa
acomodacao. Pelo contrério. Representa maturida-
de, inteligéncia estratégica e eficiéncia operacio-
nal. Significa entender que lucratividade ndo nasce
apenas do volume, mas da capacidade de gerar
valor, produtividade e confianca em cada atendi-
mento realizado. No fim, o mercado esta deixando
uma mensagem muito clara: a oficina mais forte
ndo sera necessariamente a que atende mais car-
ros, mas aquela que consegue transformar atendi-
mento em confianga, processo em eficiéncia e ges-
t3o em rentabilidade sustentéavel.

A MARCA DA QUALIDADE

autofort

nordeste

KITS E REPAROS
DE CAIXA E BOMBA DE

DIRECAO HIDRAULICA
LINHAS LEVE E PESADA

Produzidos em parque industrial com
tecnologia de ponta, garantem seguranga
e desempenho para o usudrio.

Linha leve e pesada para veiculos
nacionais e importados. Presente em

38 montadoras e mais de 600 itens.

. 85 4012-1313 @autofortnordeste @ autofortnordeste.com.br
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COMPETICAO

o
Copa Joy.
A CATEGORIA
ONDE O
TALENTO DO
PILOTO VALE
MAIS QUE O
ORCAMENTO
DA EQUIPE

e vocé pensa que o automobilismo de
competicao é um esporte restrito apenas
a cifras milionarias, a Copa Joy esta aqui
para provar o contrario. Criada com o propésito
de ser uma categoria de “monomarca” acessi-
vel, ela se tornou um dos grids mais cheios e

Fotos divulgacao: Paulo Abreu - Portal e TV High Speed Bra

emocionantes do pais, atraindo desde jovens
promessas até pilotos experientes que bus-
cam a esséncia das pistas.

A Copa Joy nasceu ha cerca de sete anos
(com raizes em 2017/2018) da necessidade de
criar uma “escola” de baixo custo no automo-
bilismo brasileiro. O foco é o Chevrolet Joy
(antigo Onix), um dos carros mais populares
do Brasil. A ideia central foi remover a van-
tagem financeira: aqui, ninguém pode gastar
fortunas no motor para ganhar milésimos de
segundo. Todos correm com equipamentos
tecnicamente idénticos, o que coloca o brilho
da vitéria nas maos — e nos pés — de quem
se senta atras do volante. Atualmente, a ca-
tegoria conta com cerca de 18 a 22 equipes,
variando conforme a etapa. Cada equipe
costuma operar com 2 a 4 carros, permitin-
do que o compartilhamento de dados entre
pilotos ajude na evolugdo técnica do time. A
Copa Joy Chevrolet conta com o apoio da
Chevrolet, Hipper Freios, Wurth, Impacto
Amortecedores Especiais, Pro Tune, Portal e
TV High Speed Brazil.

As maquinas: especificacoes técnicas

Para garantir a equidade, todos os carros seguem um regulamento
rigido. As equipes ndo podem alterar componentes vitais.

Motor: 1.0 Aspirado, preparado para competicao, mas com selo de igualdade.

Seguranca: Gaiola de protecao (roll cage) padrao FIA, bancos concha e cintos de cinco pontos.
Cambio: Original do modelo, escalonado para as pistas.

Suspensdo: Kit de competicdo padronizado para todas as equipes.

Pneus: Modelo unico para todo o grid, garantindo que o grip seja o mesmo para todos.

e
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Curiosidades e bastidores

Troca de Chaves: Em algumas edigoes, a organizacdo realiza sorteios de motores entre os
carros antes da etapa para evitar qualquer suspeita de favoritismo ou “motor premiado”.
Porta de Entrada: Muitos pilotos do Ceard e do Nordeste utilizam a Copa Joy como
trampolim para categorias como a Stock Series ou Turismo Nacional.

Pneus: Um jogo de pneus precisa durar o final de semana inteiro, o que exige do piloto uma
pilotagem agressiva, mas inteligente para ndo “quadrar” o pneu em freadas bruscas.

Classificacao recente

A disputa pelo titulo costuma ser decidida por
menos de 5 pontos de diferenca. Atualmente, os
nomes que figuram no topo da tabela sdo Renan
Guerra, Ale Peppe e a dupla formada pelos ir-
maos JP e Pedro Rossi, que tém dominado as ul-
timas baterias com uma consténcia impressionan-
te. Para o leitor da Auto Revista, a Copa Joy é o

exemplo perfeito de que a paixdo por carros ndo
precisa estar presa a cavalarias estratosféricas. E
o puro automobilismo de raiz, onde o vacuo na
reta oposta de Interlagos e a precisdo no “S” do
Senna s3o os verdadeiros protagonistas. Se vocé
quer ver ultrapassagens reais e disputas de porta
com porta, a Copa Joy é o seu lugar.
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REGRAS E PONTUACAO

AS CORRIDAS SAO DIVIDIDAS EM DUAS BATERIAS POR
ETAPA. A PONTUACAO E O QUE MANTEM O CAMPEONATO
VIVO ATE A ULTIMA CURVA. CONFIRA COMO OS PILOTOS
SOMAM PONTOS POR CORRIDA:
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CALENDARIO DE ETAPAS

A CATEGORIA COSTUMA CONCENTRAR SUAS
ATIVIDADES NO TEMPLO DO AUTOMOBILISMO, EM
INTERLAGOS (SP), MAS REALIZA INCURSOES EM OUTROS
AUTODROMOS.

ETAPA DATA ESTIMADA LOCAL

1= Etapa Marcgo Interlagos (SP)
2a Etapa Abril Interlagos (SP)
3a Etapa Junho Velocitta (SP)
4a Etapa Agosto Interlagos (SP)
5a Etapa Setembro Goiania (GO)
6a Etapa Novembro Interlagos (SP)
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AUTOMOBILISMO

automobilismo costuma

ser visto apenas pela ve-

locidade, pelas disputas
intensas e pela busca constante
por performance. Mas existe um
aspecto fundamental que mui-
tas vezes passa despercebido
pelo publico: a seguranca.
Quem acompanha uma corrida
vé carros acelerando acima de
250 km/h, disputando posicoes
a poucos centimetros de dis-
tancia. O que nem sempre fica
evidente é o enorme trabalho
realizado nos bastidores para
garantir que pilotos possam
competir em um ambiente cada
vez mais seguro.
Nas dltimas décadas, o automo-
bilismo passou por uma verda-
deira revolugdo. Estruturas de
protecao, sistemas contra incén-
dio, capacetes, bancos, cintos,
barreiras de impacto e proce-
dimentos de resgate evoluiram
de forma extraordinaria. O re-
sultado € que acidentes que no
passado poderiam ter consequ-
éncias graves hoje sdo frequen-
temente superados sem maiores
danos aos competidores.
Essa evolugdo ndo beneficia ape-
nas quem esta nas pistas. Gran-
de parte das tecnologias de se-
guranga presentes nos veiculos
que utilizamos diariamente nas-
ceu ou foi aperfeicoada dentro
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AUTOMOTIVA

do esporte a motor. Sistemas de
absorcdo de impacto, estudos
estruturais, desenvolvimento de
pneus, freios e equipamentos
de protec¢ao tiveram sua origem
ou validacdo em competigdes.
Mas existe uma licdo ainda mais
importante que as pistas podem
ensinar as ruas: seguranga nao
depende apenas da tecnologia.
Ela depende principalmente do
comportamento humano.

No automobilismo, nenhum pi-
loto entra na pista sem capa-
cete, sem cintos devidamente
ajustados ou ignorando os pro-
cedimentos de seguranca. Nao
existe espaco para improvisagao
quando o risco estd presente.
Nas ruas, porém, muitas vezes
vemos motoristas utilizando o
celular ao volante, desrespei-
tando limites de velocidade ou
negligenciando itens basicos
de seguranca.

A diferenca entre um piloto pro-
fissional e um motorista comum
nao estad apenas na habilidade
de conducgdo. Estd na consci-
éncia permanente de que cada
decisao tomada ao volante traz
consequéncias.

As estradas e cidades brasileiras
ainda registram numeros pre-
ocupantes de acidentes todos
os anos. Muitas dessas ocorrén-
cias poderiam ser evitadas com

m sempre em movimento

Noné Figueiredo

Profissional do Automobilismo | Fundador
e Diretor Técnico- Esportivo da Cobra
Racing Team | TCR South America | Piloto
Instagram: @cobra.racingteam

atitudes simples: respeitar os
limites de velocidade, manter a
manutencdo do veiculo em dia,
utilizar corretamente os equipa-
mentos de seguranga e dirigir
com atencg3o total ao transito.

A velocidade por si sé nunca foi
a grande inimiga. O verdadeiro
problema é a falta de respon-
sabilidade. Nas pistas, a ve-
locidade é acompanhada por
preparacao, treinamento, equi-
pamentos adequados e respei-
to as regras. Nas ruas, esses
mesmos principios continuam
sendo fundamentais.

O automobilismo nos mostra
diariamente que performance
e seguranca podem caminhar
juntas. Afinal, o maior objetivo
de qualquer piloto ndo é ape-
nas cruzar a linha de chegada
em primeiro lugar, mas também
voltar para casa em seguranca.
Talvez essa seja a principal li-
¢do que as pistas podem deixar
para todos nos.
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GESTAO E CONTROLE

Como a gestdo de
avarias protege o lucro
e a reputacao no setor
automotivo

ara quem opera no ecossistema automotivo

cearense — seja o dono de uma concessio-

naria em Fortaleza, o gestor de uma locado-
ra na Rota do Sol Nascente ou o administrador de
uma oficina de alta performance —, a guarda de
um veiculo vai muito além de uma vaga coberta.
Ela representa uma responsa-bilidade legal e, aci-
ma de tudo, reputacional.
Quando um cliente ou parceiro deixa a chave de
um automovel sob os seus cuidados, existe um
pacto implicito de confianga. Porém, na correria
do dia a dia operacional, um “risqui-nho de nada”
na porta, um ralado na calota ou uma mancha no
banco de couro podem se transformar em um pe-
sadelo financeiro e juridico.
A gestdo de avarias ndo é apenas sobre conser-
tar estragos; € uma estratégia de blindagem do
negdcio. Avarias em veiculos sob custddia ge-
ralmente aconte-cem em trés momentos criti-
cos: no recebimento, na movimentacéo interna
e no armazenamento.
No cenério local, ainda enfrentamos particula-
ridades que aceleram o desgaste, como a forte
acado da maresia na faixa litordnea do nosso es-
tado, que exige cuidados redobrados com a la-
taria exposta, e a poeira de vias em obras ou ndo
pavimentadas, que danifica filtros e pintura, se o
veiculo ficar parado por longos periodos.
Somado a isso, a falta de um processo claro de
vistoria na entrada abre margem para o “golpe da
avaria pré-existente” — quando o veiculo ja en-
tra com um dano que o proprietario, por ma-fé ou
pura distragdo, joga na conta da sua empresa.
Mitigar riscos custa infinita-mente menos do que
remediar um cliente insatis-feito ou arcar com
franquias de seguro. Uma prevencdo eficiente se
apoia em trés pilares:
Vistoria Digital na Entrada (Check-in) - O papel
e a prancheta ficaram no passado. A tecnologia
hoje é a maior aliada do gestor. O processo de
recebimento deve ser padronizado via aplicativo
ou checklist digital obrigatério, registrando: fotos
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em alta resolucdo de todos os angulos do veiculo
(frente, traseira, laterais e teto), imagens detalha-
das de rodas, pneus e para-brisas (alvos frequen-
tes de disputas), foto do painel (quilometragem e
nivel de combustivel), estado do interior (bancos,
tapetes e painel).

Infraestrutura e Cultura Operacional - De nada
adianta um sistema moderno, se a operacao é ne-
gligente. E preciso desenhar o fluxo fisico da em-
presa para evitar gargalos. Vagas dimensio-nadas:
Respeite o espaco minimo entre veiculos para evi-
tar batidas de porta.

Treinamento de manobris-tas: Velocidade redu-
zida e atencgao total. A maioria dos pequenos
choques ocorre em manobras de marcha a ré
dentro do patio.

Protecao fisica: Uso obriga-tério de capas proteto-
ras de banco, volante e manopla de cambio assim
que o carro entra no estabelecimento.

Mesmo com os melhores processos, falhas huma-
nas acontecem. O que diferencia uma empresa
amadora de uma marca lider no mercado ¢é a for-
ma como ela reage ao erro.

No mercado automotivo cearense, que se mo-
derniza a passos largos, a gestao de avarias dei-
xou de ser um detalhe operacional para se tornar
um indicador de performance estratégico (KPI).

Empresas que reduzem seus indices de avaria in-
terna economizam milhares de reais em funilaria,
diminuem o valor de suas apdlices de seguro e,
o mais importante, conquistam a fidelidade de
um cliente que sabe que o seu patrimdnio esta
em maos verdadeiramente seguras. Cuidar do
carro do cliente, afinal, é cuidar do motor do seu
proprio negdcio.
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VENDAS

O PAPEL DO
VENDEDOR
ATIVO NO
MERCADO DE
AUTOPECAS

Em um mercado acelerado
por mensagens no
WhatsApp, balcdo lotado,
pedidos prontos e muita
concorréncia, o vendedor
que apenas responde e
entrega o que o cliente pede
perde espaco para quem
prospecta, acompanha,
orienta e transforma cada

contato em oportunidade de

venda e fidelizagcdo.

mercado de autopecas vive hoje uma ro-

tina intensa. O WhatsApp toca o tempo

todo, o balcdo estd cheio, o mecanico
quer agilidade porque precisa liberar o carro, e o
dono do veiculo muitas vezes chega pedindo uma
peca especifica, como se a necessidade ja estives-
se totalmente definida. Nesse cenério, é natural
que muitos vendedores entrem no modo automa-
tico: respondem rapido, passam preco, fecham o
pedido e seguem para o préximo atendimento. O
problema é que essa dindmica, embora comum,
também acomoda. E vendedor acomodado co-
meca a atuar mais como tirador de pedido do que
como profissional de vendas.
E justamente ai que a iniciativa se transforma em
diferencial. Em um mercado que muitas vezes
adota uma postura comercial mais passiva, o ven-
dedor ativo se destaca porque ndo depende ape-
nas do acaso, do cliente que chamou ou da men-
sagem que apareceu na tela. Ele entende que,
mesmo em meio a correria do dia a dia, existem
oportunidades dentro do préprio atendimento,
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ao longo da jornada de trabalho e nos momen-
tos de menor movimento. Em vez de buscar dis-
tragdes na ociosidade, ele aproveita esse tempo
para se conectar com os clientes e gerar novas
oportunidades de venda.

Um vendedor ativo sabe administrar o tempo e
encontra espago para ir além das demandas que
simplesmente chegam até ele. E o profissional
que liga para aqueles clientes que ndo compram
ha algum tempo, apresenta uma promogé&o, ofe-
rece uma condicdo especial ou lembra o cliente
de linhas de produtos e servicos que a empresa
oferece e que fazem sentido para o seu perfil.
Essa atitude amplia o relacionamento, mantém a
empresa presente na memdria do comprador e
aumenta as chances de que a préxima compra
aconteca ali.

Essa mesma iniciativa também faz diferenca no
balcdo e no atendimento diario. Quando o clien-
te pede uma peca, muitas vezes ele esta olhando
apenas para a urgéncia imediata. Cabe ao vende-
dor experiente ampliar essa visdo, fazer pergun-
tas, entender o contexto do reparo e orientar me-
lhor a compra. E oportunidade néo falta: dentro
de uma loja de autopecas, trabalha-se com linhas
para veiculos leves, pesados, pneus, lubrificantes,
acessérios e muitos outros itens. Ou seja, o ven-
dedor ativo esta cercado de possibilidades o tem-
po todo. O que diferencia quem cresce de quem
apenas atende é a capacidade de perceber essas
oportunidades e agir sobre elas.

O vendedor ativo se diferencia porque conduz
a conversa com empatia e iniciativa. Em vez de

apenas responder ao pedido, ele faz as pergun-
tas certas sobre o veiculo, o sintoma, o reparo
em andamento e os itens relacionados. Com isso,
melhora o atendimento, entende a necessidade
real do cliente e abre espago para uma venda
mais completa, util e inteligente. Muitas oportu-
nidades nascem exatamente desse cuidado: itens
complementares, prevencbes importantes e so-
lugdes que o cliente nem sempre havia conside-
rado. Nao se trata de empurrar produto, mas de
unir atengdo comercial e conhecimento pratico
para ajudar melhor.

O vendedor ativo liga, retorna, acompanha, re-
lembra e se faz presente antes que a necessidade
vire pedido para outro. Retornar um orcamento,
acompanhar uma cotacdo em aberto ou lembrar
o cliente de uma reposi¢ao nao é insisténcia — é
atitude comercial. E, em um mercado tao concor-
rido, muitas vezes vence ndo apenas quem tem
o produto, mas quem tem iniciativa para chegar
primeiro a decisdo do cliente.

Prospectar segue a mesma légica. Prospectar é
trazer novos clientes para compor a carteira, abrir
relacionamento com oficinas, frotistas e consu-
midores e reduzir a dependéncia do movimento
espontaneo. O vendedor que sé espera o dia
acontecer limita o proprio resultado. J4 o vende-
dor que vai atras cria novas possibilidades de fa-
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turamento e fortalece a prépria posigdo dentro
da empresa.

Isso se conecta diretamente com a comisséo. No
setor de autopegas, grande parte do ganho do
vendedor esta relacionada ao seu desempenho.
Em outras palavras, ele pode aumentar o salario
que recebe na medida em que amplia sua ca-
pacidade de encontrar oportunidades, melhorar
atendimentos e construir recorréncia.

No fim, ser ativo é mais do que uma técnica de
vendas: é um estado de espirito. E a disposi¢ao
de vencer, de conquistar espaco, de crescer por
mérito e atitude. E hd um componente motiva-
cional forte nisso: quando o resultado vem por-
que vocé prospectou, ligou, acompanhou, per-
guntou e conduziu bem o atendimento, a venda
deixa de ser apenas rotina e passa a gerar satis-
facdo verdadeira.

No mercado de autopecas, a diferenca entre um
vendedor comum e um vendedor de destaque
estd cada vez menos no simples ato de atender
e cada vez mais na capacidade de agir. Quem
prospecta, acompanha, orienta e constréi rela-
cionamento ndo apenas vende mais: conquista
espaco, preferéncia e valor no mercado. No fim
das contas, o vendedor ativo ndo espera a opor-
tunidade aparecer: ele a constréi com iniciativa,
presenca e vontade real de vencer.
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SHINERAY

SHINERAY SHI 400SC

Desafia o mercado das duas rodas

mercado de motocicletas no Ceara e em

todo o Nordeste vive um momento de

efervescéncia e transformacdo, e a Shi-
neray, marca que ja se tornou parte do cotidia-
no do piloto cearense com suas cinquentinhas e
modelos urbanos, acaba de dar o seu passo mais
ambicioso. Com a chegada da nova Shineray SHI
400SC, a fabricante rompe com o esteredtipo
de produzir apenas modelos de baixa cilindrada
para cravar sua bandeira no disputado e desejado
segmento das motocicletas de média cilindrada.
Apresentada com um visual que mescla a robus-
tez de uma scrambler moderna com a agilidade
das motos urbanas, a SHI 400SC foi desenhada
sob medida para quem busca um veiculo versatil,
capaz de encarar o transito pesado das avenidas
de Fortaleza durante a semana e pegar as estra-
das rumo as praias do litoral ou as curvas da Serra
da |Ibiapaba no sabado de manha.
Entrando no aspecto técnico que os leitores da
AUTO REVISTA tanto valorizam, o coragdo da SHI
400SC é um motor monocilindrico de 399 cm3,
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com refrigeracdo liquida e comando de vélvulas
simples no cabecote (SOHC). Esse propulsor é
calibrado para entregar uma poténcia muito ho-
nesta de 28,5 cavalos a 7.500 rpm e um torque
maximo de 3,1 kgfm disponivel logo nas faixas in-
termediarias de rotagdo. Traduzindo esses niume-
ros para o asfalto, a moto oferece arrancadas es-
pertas e uma velocidade de cruzeiro confortavel
para viagens intermunicipais, sem que o motor
trabalhe esgoelado. A transmissdo é manual de
seis marchas, com engates precisos que ajudam
a aproveitar cada gota de desempenho do bloco
mecéanico. Outro ponto técnico de destaque é
o conjunto de suspensdes: na dianteira, a moto
adota garfo telescédpico invertido, uma solugao
refinada que melhora sensivelmente a estabili-
dade em curvas e a leitura das imperfei¢cdes do
solo, enquanto a traseira conta com sistema mo-
nochoque regulavel.

Uma das principais curiosidades que cercam o
desenvolvimento e o lancamento da SHI 400SC
diz respeito a sua estratégia de engenharia global

e identidade visual. A Shineray buscou inspiracdo
nas tendéncias europeias de design neo-retrd,
mas aplicou uma receita estrutural extremamente
focada nas severas condicbes das vias brasileiras.
Diferente de concorrentes que apostam em rodas
de liga leve vulneréveis a buracos, a SHI 400SC
vem de fabrica equipada com rodas raiadas cal-
cadas com pneus de uso misto. A grande sacada
estética e funcional fica por conta do imponente
escapamento duplo de saida alta, que nao ape-
nas confere a moto uma personalidade agressiva
de competicdo classica, mas também protege o
sistema contra subidas repentinas de dgua ou pe-
quenas inundagdes urbanas — um detalhe que o
motociclista fortalezense certamente aprendera a
valorizar no periodo das quadras chuvosas.

“Em termos de tecnologia
embarcada e comodidades, a
Shineray nao economizou para
entregar um pacote competitivo.”

A SHI 400SC conta com iluminag&o full-LED, ga-
rantindo excelente visibilidade noturna nas rodo-
vias estaduais que nem sempre contam com ilu-
minagao publica ideal. O painel de instrumentos é
totalmente digital em tela LCD de alta resolugao,
trazendo velocimetro, conta-giros, indicador de
marcha e computador de bordo de facil leitura.
Para a seguranca ativa, o modelo adota freios a
disco acionados hidraulicamente em ambas as
rodas, trabalhando em conjunto com um sistema
ABS de canal duplo. Essa assisténcia eletronica é
crucial para evitar o travamento das rodas em fre-
nagens de emergéncia sobre pisos escorregadios
ou na areia, oferecendo uma pilotagem muito

mais previsivel e segura tanto para novatos quan-
to para motociclistas experientes.
No quesito financeiro, a Shineray posicionou a

SHI 400SC como uma verdadeira “demolidora

de precos” no mercado local. O modelo chega

as concessionarias autorizadas do Ceard com um
preco sugerido de partida na faixa dos R$ 26.900
a R$ 28.500, dependendo do frete e das condi-
¢oes locais de emplacamento. Esse valor coloca
a média cilindrada da marca em uma posicdo de
isolamento estratégico, custando praticamente
o mesmo que modelos de 250 cm3 das marcas
tradicionais japonesas, mas entregando o torque,
a imponéncia e o desempenho de uma legitima
400 cm3 Com uma garantia de fabrica sdlida e

e o

o fortalecimento da rede de pds-venda no esta-
do, a Shineray SHI 400SC prova ser uma escolha
racional, inteligente e carregada de estilo para
quem quer subir de categoria sem precisar estou-
rar o orcamento familiar.
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SEGURO

Emmanuel Martins
Head de Seguros - M7 Corretora

Especialistas alertam para a importancia de seguros
empresariais, patrimoniais e pessoais em oficinas e

distribuidoras de autopecas

setor de autopecas e oficinas mecanicas

convive diariamente com riscos operacio-

nais que podem comprometer a continui-
dade dos negdcios. Apesar disso, muitos empre-
sarios ainda operam sem protegao adequada para
o patriménio da empresa e para a prépria familia.
Em um segmento que movimenta bilhdes de re-
ais por ano no Brasil, especialistas apontam que a
cultura do seguro ainda é pouco difundida entre
pequenos e médios empresarios do mercado de
reposicdo automotiva. Incéndios, furtos, enchen-
tes, acidentes de trabalho, processos judiciais e
até problemas de sadde envolvendo os proprie-
tarios estdo entre os principais fatores de risco
enfrentados pelo setor.
Segundo Emmanuel Martins, Head de Seguros da
M7 Solugdes Financeiras, ainda existe uma per-
cepcdo equivocada de que o seguro representa
apenas um custo operacional.
“Se olharmos friamente para os danos materiais
que um sinistro pode causar em uma oficina, dis-
tribuidora de autopegas ou motopecgas, o prejuizo
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pode ser muito maior. Seguro é investimento e
a cultura da protecao precisa ser prioridade para
qualquer empreendedor, independentemente do
porte da empresa”, afirma.

0 . .
rcos diarios " <"

No caso das oficinas mecanicas, os desafios sao
ainda maiores. Além de equipamentos de alto
valor e estoque de pecas, os estabelecimentos
lidam diariamente com veiculos de terceiros, am-
pliando a responsabilidade sobre possiveis danos
e acidentes.

Entre os principais riscos enfrentados pelo seg-
mento estdo incéndios causados por instalacoes
elétricas ou produtos inflaméaveis, roubos de fer-
ramentas e equipamentos, danos a veiculos de
clientes, falhas em servicos prestados, acidentes
de trabalho e prejuizos provocados por eventos
climéaticos, como enchentes.

Para minimizar impactos financeiros, o seguro em-

presarial voltado ao setor automotivo pode incluir
coberturas para incéndio, explosdo, roubo e furto
qualificado, danos elétricos, quebra de maquinas,
responsabilidade civil, cobertura para veiculos de
clientes, lucros cessantes e danos a terceiros.

Protecao familiar e
sucessdo ainda sdo pouco
discutidas

“Grande parte dos donos de oficinas e empresas
de autopecas concentra todos os recursos no
proprio negdcio e acaba deixando a protecao
familiar em segundo plano. Hoje, o mercado
segurador oferece um leque de solugbes
personalizadas, tanto para protecdo empresarial
quanto familiar”, destaca Emmanuel Martins.
Segundo ele, em muitos casos, o empresario é
o principal responsavel pela operacao e pelas
decisdes estratégicas da empresa. Em situaces
de afastamento por doenca, invalidez ou
morte, o negdécio pode enfrentar dificuldades
financeiras imediatas.

Nesse contexto, produtos como seguro de
vida empresarial e previdéncia privada ganham
relevancia dentro do planejamento financeiro
das empresas. Entre as coberturas disponiveis
estdo protecdo financeira para a familia,
cobertura por invalidez, assisténcia funeral,
suporte em casos de doengas graves e protegao
para socios e colaboradores.

Mercado de seguros segue
em crescimento

O avanco da conscientizagdo sobre gestdo de
riscos acompanha o crescimento do préprio
mercado segurador brasileiro. Segundo proje-
¢do da Confederacdo Nacional das Segurado-
ras (CNseg), o setor deve crescer 5,7% em 2026,
alcancando arrecadacdo de R$ 808 bilhdes.

O segmento de danos e responsabilidades, que
inclui seguros empresariais, patrimoniais e au-
tomotivos, deve registrar crescimento de 7,4%
no periodo. J& o seguro automével tem expec-
tativa de avanco de 7,1%, impulsionado pelo

aumento na venda de veiculos, especialmente
hibridos e elétricos, além de programas de re-
novacao da frota.

Os seguros de pessoas também seguem em
expansdo. A expectativa é de crescimento de
7,4%, com destaque para os produtos de vida e
viagem, refletindo uma maior preocupagao das
familias e empreséarios com planejamento e pro-
tecado financeira.
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MERCADO AFTERMARKET

Muito alem do carrinho:

SEU CLIENTE COMPRA ONLINE!
MAS NAO E NOS SITES QUE VOCE
CONHECE

s compras online sdo uma realidade, tan-
Ato no nosso dia-dia, quanto na maioria dos
segmentos de negdcios no Brasil.

Apesar de ndo parecer, o Brasileiro é um dos po-
vos mais digitalizados do mundo, globalmente,
mesmo com uma moeda “desvalorizada” compa-
rado aos blocos de paises desenvolvidos, o Brasil
é o terceiro maior mercado consumidor no e-com-
merce em ddlar, e é o segundo pais do mundo em
participagdo do ecommerce no PIB.

Entretanto, em nosso segmento, as vendas online
nunca foram grandes protagonistas, mesmo com
grandes plataformas investindo centenas de mi-
Ihdes de reais e sendo uma das categorias mais
vendidas nos marketplaces como Mercado Livre,
Shoppe e Magalu.

Essa aparente contradicdo tem uma explicacdo
clara: diferentemente do varejo tradicional de
consumo, o mercado de autopecas é centrado na
relacdo B2B (empresa com empresa). Aqui, a ven-
da nao depende apenas do melhor preco ou da
entrega mais rapida; ela é sustentada por pilares
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como crédito faturado, seguranga na aplicagdo da
peca, politica de devolugdes e uma jornada técni-
ca do cliente.

Porém se engana quem pensa que essa comple-
xidade torna o setor mais “analdgico”. Segundo
dados da Fraga Inteligéncia Automotiva em parce-
ria com a ESPM, 56% das empresas mais represen-
tativas do setor ja realizam vendas online através
de plataformas B2B especializadas. Nesses am-
bientes, questdes como multiplas filiais, tabelas
de precos personalizadas e precisdo técnica sdo
100% adaptadas as reais necessidades do setor.
Somado a isso, o uso de aplicativos de mensa-
gens, como o WhatsApp, j&4 é uma realidade em
mais de 83% das empresas do ramo.

O estudo realizado contou com uma coleta estru-
turada de dados de 54 grupos empresariais do
mercado, que somados possuem mais de 1.024
pontos de vendas distribuidos em 13 estados da
federacdo, e traz revelacdes importantes aos to-
madores de decisdo, principalmente aos distribui-
dores e varejistas do setor.

Participacdo do meio comercial por canal de vendas

@ VendoFisica @ Telefone @ WhatsApp, felegram @ B28 @ Markiplaces B2C

Geral

57.09%
3215%

Distribuidor

> 63.00%
e S TS S e S S > 38.07%

k3

Atacarejo

Fi 56.77%
N e [ > 33.08%

Varejo

> 45.25%
- — > 18.44%

»
4

De acordo com os dados apresentados, as vendas através das plataformas B2B ja somam 16,5% do fa-
turamento total dos negécios de autopegas, contra 9.05% dos gigantes marketplaces citados no inicio
deste artigo. Somando todas as formas de comercializagdo online (incluindo Whatsapp) 57,09% das
transagdes do segmento ja sdo realizadas digitalmente, o que deixa explicita a importancia dos investi-
mentos e aperfeicoamento continuo das estratégias digitais no setor.

Apesar da forga desses dados, ainda ha um longo caminho a percorrer para boa parte do setor. O estudo
aponta que 33% das empresas ainda podem ser consideradas “analégicas”, ou seja, ndo disponibilizam
nenhum canal de venda auténoma para o cliente. Outras 16,7% sdo classificadas como “emergentes”,
possuindo poucas alternativas digitais e com baixa representatividade no faturamento.

i
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Segmentacgao do nivel de maturidade digital no aftermarket

Analégico

Nao disponibiliza nenhum canal de venda
auténoma para o cliente

Emergente

Tem poucas alternativas digitais auténomas
com baixa representatividade nos negdcios

Avang¢ado

. , AVANcADo 24.1 0% Possui um pacote completo de canais digitais,
&

com representatividade mediana nos negécios

Lider Digital
LIDER DIGITAL 25.99% Possui pacote completo de canais digitais

com alta representatividade nos negécios

Independentemente da classificacdo atual da sua empresa, o fato é que ampliar o leque de atuacgado
digital ndo é mais uma opgao, mas uma condicdo para a sobrevivéncia. O terreno é fértil para quem
busca garantir crescimento e fortalecimento de marca em um mercado que ndo aceita mais o atraso
tecnolégico.

O “carrinho de compras” no setor de autopegas mudou de forma, mas esta mais cheio do que nunca. O
sucesso digital no nosso mercado nao vird de quem tentar replicar o modelo das lojas de departamento,
mas de quem souber traduzir a confianca do balcdo para a agilidade do clique.

O futuro do varejo e da distribuicdo de autopecgas é hibrido: a tecnologia resolve a fricgdo da transacéo,
enquanto o conhecimento técnico resolve a dor do cliente. No fim, quem dominar essa integragdo entre
o digital e o humano n3o estaréd apenas vendendo pecas, mas liderando a préxima grande transforma-
¢ao da reposicdo automotiva brasileira.
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RECURSOS HUMANOS

endividamento tem se tornado uma re-

alidade cada vez mais presente na vida

de muitos trabalhadores e seus impactos
vdo muito além das finangas. Quando uma pes-
soa enfrenta dificuldades financeiras constantes,
o emocional também sofre. Ansiedade, medo,
inseguranga, irritabilidade, insdnia e sensagdo
de incapacidade passam a fazer parte da rotina
e, inevitavelmente, esses sentimentos chegam ao
ambiente de trabalho.
O colaborador preocupado com dividas tende a
apresentar dificuldade de concentragdo, queda
de produtividade, desgaste nos relacionamentos,
desmotivagdo e maior nivel de estresse. Em alguns
casos, o sofrimento emocional pode evoluir para
adoecimento mental, aumentando afastamentos,
conflitos internos e até riscos operacionais.
Outro reflexo importante para as empresas é o
aumento do turnover. Muitos profissionais acabam
solicitando desligamento para acessar valores res-
cisérios e tentar reorganizar a vida financeira. Esse
movimento gera custos elevados para as organiza-
¢des com novas contratagoes, treinamentos, per-
da de talentos e instabilidade nas equipes.
Diante desse cenario, torna-se importante com-
preender que educacédo financeira também é uma
acao de cuidado emocional e prevencédo dentro
das empresas. Isso ndo significa invadir a privaci-
dade do colaborador ou assumir responsabilida-
de sobre sua vida pessoal, mas reconhecer que
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Izabel Bandeira
Consultora de Gente e Gestdo
izabelband@hotmail.com

dificuldades financeiras impactam diretamente a
salde mental, o clima organizacional e a perfor-
mance profissional.
As empresas podem contribuir de forma pre-
ventiva e humanizada através de agdes simples e
educativas, como palestras sobre organizag&o fi-
nanceira, rodas de conversa, campanhas de cons-
cientizacdo, orientagdes sobre planejamento fa-
miliar e iniciativas integradas de saide emocional.
Incluir a familia nessas acdes também fortalece
resultados, j& que muitos desafios financeiros sdo
vividos dentro do contexto familiar.

lideranca possui um papel essencial nesse
processo. O lider ndo deve controlar ou expor a
vida financeira do colaborador, mas desenvolver
sensibilidade para perceber sinais de sofrimento
emocional, acolher sem julgamentos e orientar
de forma respeitosa quando necessario. Muitas
vezes, uma escuta empdtica e um ambiente mais
humano ja contribuem significativamente para re-
duzir o sofrimento.
Empresas que investem em educacdo financeira
fortalecem ndo apenas a organizagdo econdémica
dos colaboradores, mas também promovem mais
equilibrio emocional, produtividade, engajamen-
to e qualidade nas relagdes de trabalho.
Cuidar das pessoas também é ajuda-las a desen-
volver consciéncia, equilibrio e seguranca para
viver com mais saide emocional dentro e fora do
ambiente organizacional.
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Debate promovido pela CBCPAVE no Congresso Nacional
refor¢ca que a manutenc¢ao preventiva e a segurang¢a
veicular sdo fundamentais para preservar vidas.

Todos os dias, milhoes de brasileiros
utilizam seus veiculos para trabalhar,
estudar, viajar ou simplesmente vol-
tar para casa.

O que muitos ndo percebem é que
a seguranca no transito depende
niao apenas da forma de conduzir,
mas tamhém das condigoes do vei-
culo. Um freio comprometido, pneus
desgastados, falhas na suspensdo ou
problemas de iluminagdo podem au-
mentar significativamente os riscos
de acidentes.

Foi com esse olhar voltado a preser-
vacgao da vida que a Camara Brasi-
leira do Comércio de Pegas ¢ Aces-
sorios para Veiculos (CBCPAVE)
promoveu, no Senado Federal, em
Brasilia, um Caf¢ da Manha Insti-
tucional dentro da programacao do
Maio Amarelo.

O cncontro reuniu parlamentares,
representantes de entidades nacio-
nais e liderancas do aftermarket au-
tomotivo para discutir um tema que
val muito além do setor: a preserva-
cao da vida.

A frente da agenda esteve Ranieri
Leitao, coordenador da CBCPAVE,
presidente do Sincopecas Brasil e
presidente do Sistema Sincopegas
Assopecas  Assomotos (SSA), que
conduziu os debates reforcando uma
mensagem (ue marcou 0 encontro:

Falar sobre
inspecdo técnica
vetcular é, antes

de tudo, falar

sobre vidas.”’

Ranieri Leitiao
Presidente do SSA.

Mais do que discutir normas ou re-
gulamentacoes, o encontro buscou
ampliar a rellexdo sobre prevencio,
responsabilidade e seguranca viaria.

Cada nitrmero possui um rosto
Dados apresentados por Sérgio Al-
varenga, representando o Sincope-
cas Brasil, e Claudio Torelli, repre-

sentando o SIVESP, com base em
levantamento da Conlederagiao Na-
cional do Comércio de Bens, Servi-
¢os e Turismo (CNC), mostram que
o Brasil registrou, somente em 2023,
mais de 22 mil vidas perdidas em
acidentes envolvendo veiculos auto-
motores.

Mas, para os participantes, os name-
ros contam apenas parte da historia.

Por tras de cada estatistica existe
uma familia.

Existe uma auséncia.

Existe alguém que nao voltou para

casa.
T'oi justamente esse aspecto humano
que norteou as discussOes promovi-

das pela CBCPAVE.

Ao longo do encontro, Ranieri refor-
¢ou que a manutengao preventiva e
a seguranca veicular devem ser com-
preendidas como instrumentos de
protecdo a vida, ¢ ndo apenas como
questdes técnicas.

A mensagem foi clara: quando a pre-
vengdo nao acontece, o prego pode
ser uma vida.

A discussao ganhou ainda mais re-
levancia com a participacdo do de-
putado federal Idilvan Alencar, que
trouxe para o debate um tema con-
siderado fundamental para a cons-
trugao de um transito mais seguro: a
educacao.

Em sua manifestacdo, o parlamentar
destacou que a transformacio dessa
realidade passa pela conscientiza¢do
das pessoas ¢ pela formacido de cida-
daos mais responsaveis. Para Idilvan,
a educacdo ¢ uma das principais fer-
ramentas para fortalecer a cultura
da prevencao, do respeito ao proxi-
mo e da valorizagao da vida.

Sua fala complementou a mensagem
defendida pela CBCPAVE. Se a ma-
nutengio preventiva ajuda a evitar
falhas mecanicas, a educac¢io ajuda

a evitar comportamentos que colo-
cam vidas em risco.

Como parte da programagao, a CB-
CPAVE e a CNC realizaram a entrega
de uma cartilha sobre Inspegdo Técni-
ca Veicular aos parlamentarces, autori-
dades e liderancas presentes, amplian-
do o acesso a informagdes técnicas e
reflexdes sobre seguranga viaria.

O encontro contou ainda com a par-
ticipagdo de dirctores do Sincopegas
Brasil, membros da CBCPAVE e re-
presentantes de importantes institui-
¢Oes nacionais, entre clas a ANDAP,
SINDIREPA-SP,  SIVESE  IQA,
SINDIREPA BRASIL, ASDAP e
CONAREM, refor¢cando a unido
de diferentes segmentos em torno de
uma causa comum: salvar vidas.

Mazs consciéncia.
Menos tragédias.
Ao deixarem o encontro, parlamen-

tares, liderancas e representantes das
entidades levaram consigo mais do
que uma cartilha técnica.

Levaram uma reflexao.

A reflexdo de que muitas tragédias
podem ser evitadas antes mesmo de
acontecer.

Porque um veiculo sem condicoes
adequadas de seguranca ndo repre-
senta apenas um problema mecanico.

Ele pode se transformar em um risco
silencioso para todos que comparti-
lham ruas e rodovias.

Durante o debate promovido pela
CBCPAVE, uma mensagem esteve
presente em diferentes momentos
das discussdes: um automoével [oi
projetado para transportar vidas,
ndo para coloca-las em risco.

Nesse contexto, uma frase histérica
das campanhas de conscientizag¢ao
no transito volta a fazer todo sentido:
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Ndio faca do seu carro
wma arma. A vitima
pode ser vocé.”

A frase ¢ forte porque traduz uma re-
alidade que muitas vezes prelerimos
ignorar.

um freio falha, o acidente

olhe suas vitimas.

Quando um pneu estoura por falta de
manuten¢ao, o impacto nao distingue
idade, pro ou cone social.
A vitima pode ser um descont
Pode ser um amigo.
Pode ser alguém da sua familia.

Pode ser voce.

Foi justamente 1 reflexdo que a
CBCPAVE le oresso Na-
cional ao d ler a importancia da
manutenc ventiva, da edu 0
para o transito e da conscientizagao
da sociedade.
orque a seguranga viaria nao c
benas na oficina, na fiscalizz

Fla comega na decisao de cada cida-
dao de assumir sua responsabilidade
diante da vida.

Talvez a pergunta mais importante nao
seja quanto custa fazer a manutengao.

Talvez a pergunta correta seja:

Quanto custa nio fazé-la?

A resposta, infelizmente, muitas fa-

milias brasileiras ja conhecem.

E quando um freio falha, nem sem-

pre é apenas uma peca que quebra.
es, uma vida inteira € transfor-

mada para sempre.

Foi essa a principal mensagem deixada

pela CBCPAVE durante o encontro re-

alizado no Congresso Nacional.

Seguranga veicular nao ¢ uma pauta

do setor automotivo. £ uma pauta

de vidas.
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FOTON AUMAN

FOTON AUMAN
D 2632 CHEGA
COM FIBRA DE
CAMPEAO

cenério do transporte rodoviario e da dis-

tribuicdo de carga no Ceard ganha um

novo e robusto protagonista que promete
agitar as estradas de Norte a Sul do Estado. Re-
cém-apresentado ao mercado brasileiro, o Foton
Auman D 2632 desembarca com a missdo clara
de desafiar os lideres tradicionais no segmento de
semipesados. Trazendo uma roupagem moderna,
com linhas aerodinamicas que otimizam o consu-
mo de combustivel e impdem respeito nas rodo-
vias, o modelo da montadora asiatica combina
a reconhecida inteligéncia de engenharia global
com as severas demandas logisticas das nossas
rotas. Seja cruzando o Porto do Pecém, enfren-
tando as serras cearenses ou operando na movi-
mentada Regido Metropolitana de Fortaleza, este
caminh3o rigido trucado projeta eficiéncia, robus-
tez e um custo-beneficio extremamente agressivo
para frotistas e motoristas auténomos.
Indo direto ao coragdo técnico dessa maquina, o
Auman D 2632 esbanja vigor mecénico. Ele vem
equipado com o respeitado motor Cummins F6.7
de seis cilindros, capaz de despejar impressio-
nantes 320 cavalos de poténcia e brutais 122,3
kgfm de torque. Toda essa forga bruta ndo fica
solta no asfalto: ela é lapidada por uma transmis-

82 - AUTO REVISTA CEARA

sdo automatizada ZF de nove marchas, projetada
especificamente para extrair a melhor eficiéncia
energética em giros controlados. O grande trun-
fo estrutural do caminhdo estéd no seu Peso Bru-
to Total (PBT) técnico de 26 toneladas. Enquanto
muitos concorrentes rodam sufocados no limite
da capacidade legal, o modelo da Foton entrega
uma folga estrutural invejavel, o que se traduz di-
retamente em menor desgaste de componentes,
maior durabilidade e uma margem de seguranca
operacional superior, ideal para os desafios do
transporte misto.

Uma das principais curiosidades tecnoldgicas que
cercam o desenvolvimento do Auman D 2632 é
o seu foco em versatilidade de nichos, especial-

mente no agronegdcio e no transporte de cargas
sensiveis. De féabrica, ele traz uma avancada sus-
pensdo a ar no eixo traseiro, um item refinado que
isola com maestria os impactos do solo e garan-
te que mercadorias frageis cheguem intactas ao
destino — uma caracteristica muito celebrada por
quem transporta frutas do ecossistema cearense
ou componentes industriais tecnoldgicos. Além
disso, o caminh3o conta com uma curiosa e ino-
vadora funcgdo eletronica de alerta de sobrecarga
integrada ao painel. Esse sistema avisa o condu-
tor caso o veiculo passe do peso recomendado
antes mesmo de ele cruzar a balanca da rodovia,
evitando multas e protegendo o patriménio me-
canico de abusos operacionais.

Sentar-se ao volante do novo semipesado é uma
experiéncia que se aproxima muito a de guiar um
automovel premium moderno. A engenharia da

Foton desenhou uma cabine ampla, com exce-
lente isolamento acUstico e ergonomia pensada
para mitigar o cansaco das longas jornadas. O
motorista desfruta de um banco com suspensao
pneumatica totalmente ajustavel e um painel de
instrumentos digital que oferece leitura clara de
todas as funcdes vitais do caminh3o. Itens de con-
veniéncia como ar-condicionado digital de alta
capacidade, vidros elétricos, travas por controle
remoto e volante multifuncional com piloto auto-
méatico vém de série. O habitaculo ainda atende
aos mais rigidos padrdes europeus de seguranca
em testes de colisdo, assegurando tranquilidade
méaxima para quem faz das estradas o seu escri-
toério diario.

Quando o assunto é o bolso do transportador,
a Foton decidiu jogar pesado para balancar o
mercado regional. O prego estimado de partida
para o Auman D 2632 gira em torno de R$ 480
mil a R$ 520 mil, a depender das configuracdes
de entre-eixos e pacotes de acabamento con-
tratados junto aos concessionarios autorizados.
Esse posicionamento de valores coloca o bruto
em uma situacdo extremamente vantajosa frente
aos competidores nacionais ja estabelecidos, ofe-
recendo um pacote mecénico de grife (Cummins
+ ZF) por um custo de aquisi¢do significativamen-
te mais atraente. Com uma garantia de fabrica
competitiva e planos de manutenc3o flexiveis, ele
promete um dos melhores custos por quildmetro
rodado de sua categoria. O Foton Auman D 2632
prova que a robustez e a alta tecnologia nao pre-
cisam carregar cifras astrondmicas, desenhando-
-se como o novo parceiro ideal para acelerar os
negdcios do transporte cearense.
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ADITIVO

ENTENDA COMO A QUIMICA
DOS ADITIVOS PROTEGE

O SISTEMA DE INJVECAO E
GARANTE A EFICIENCIA

DO MOTOR.

motor a diesel é reconhecido mundial-

mente pela sua forca, durabilidade e efici-

éncia térmica. No entanto, para que esse
gigante de ferro entregue todo o seu potencial,
o combustivel que corre em suas artérias precisa
estar impecavel. E ai que entram os aditivos de
combustivel, componentes quimicos essenciais
que vdo muito além de um simples “extra” na
hora de abastecer. No cenério atual, com sis-
temas de injecdo eletronica trabalhando sob
pressdes absurdamente altas — que podem su-
perar os 2.000 bar nos sistemas Common Rail
—, o uso de um bom aditivo deixou de ser um
capricho e se transfor-
mou em parte de uma
rotina inteligente de
manutencao preventi-
va para vans, picapes,
caminhdes e 6nibus.
A principal fungdo do
aditivo para motor a
diesel é atuar como um
agente protetor e de
limpeza profunda. O
6leo diesel comercializado no Brasil possui uma
parcela obrigatdria de biodiesel. Embora essa
mistura reduza emissGes de poluentes, ela au-
menta a capacidade de absorver a umidade do
ar. Essa dgua suspensa no tanque facilita a prolife-
racdo de colénias de bactérias e fungos, gerando
uma borra escura que entope filtros e restringe
o fluxo de combustivel. O aditivo combate esse
problema na raiz por meio de propriedades que
separam a agua do 4leo para que ela seja retida
corretamente no filtro separador, evitando que a
umidade chegue a bomba de alta pressdo. Além
do controle microbioldgico, esses fluidos contém
detergentes e dispersantes de (ltima geracéo.
Eles removem os depdsitos de carbono que se
acumulam nas pontas agulhadas dos bicos injeto-
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res. Um bico sujo altera o padrdo de pulverizagdo
do combustivel dentro da cdmara de combustao,
resultando em fumaca preta, perda de torque e
aumento expressivo no consumo. Ao manter o
sistema limpo, o aditivo assegura uma queima
homogénea e eficiente. H4 também o ganho em
lubrificacdo: o diesel atual possui baixo teor de
enxofre (como o Diesel S10), o que o torna menos
poluente, mas também reduz sua capacidade lu-
brificante natural. Os aditivos suprem essa carén-
cia, diminuindo o atrito e o desgaste prematuro
de pecas internas carissimas.

Apesar dos inimeros beneficios, o motorista pre-
cisa adotar certos cuidados
na hora da aplicagdo. O erro
mais comum é errar a dosa-
gem: colocar produto de me-
nos ndo gera o efeito deseja-
do, enquanto o excesso pode
saturar o sistema e alterar as
propriedades de queima do
combustivel. A recomenda-
¢3o padrao é seguir rigorosa-
mente a proporcdo indicada
no rétulo, despejando o fluido no tanque pre-
ferencialmente antes de iniciar o abastecimento
para garantir uma mistura homogénea. Outro
ponto critico é jamais misturar tipos diferentes
de aditivos no mesmo tanque, pois a reagdo en-
tre formulagdes distintas pode anular os benefi-
cios ou causar reacdes adversas. Integrar o uso
constante do aditivo ao cronograma rigoroso de
trocas de filtros de combustivel a cada reviséo é
a receita ideal para proteger o bolso contra que-
bras catastroficas. Afinal, manter o sistema de ali-
mentagao limpo, monitorado e devidamente ve-
dado custa uma fragdo do preco de um conjunto
novo de bicos injetores e garante que o motor
continue rodando com torque maximo por milha-
res de quildmetros.

BRONZINA

O CORACAO
DO MOTOR:

COMO AS
BRONZINAS
GARANTEM A
VIDAUVUTILEO
DESEMPENHO
DO BLOCO

o complexo ecossistema de um motor de

combustao interna, algumas das pecas

mais vitais operam longe dos olhos e sob
condicoes extremas de pressdo e temperatura.
As bronzinas sdo componentes de precisado abso-
luta que atuam como apoios para o virabrequim
e para as bielas, reduzindo o atrito e permitindo
que as partes moveis girem livremente.
A producdo de uma bronzina exige engenharia
metallurgica avangada, pois o componente pre-
cisa suportar forcas colossais a cada ciclo de
queima. Por essa razdo, elas ndo sdo feitas de
um Unico material, mas sim formadas por uma
estrutura multicamadas de alta tecnologia. Essa
arquitetura permite uma propriedade crucial
chamada incorporabilidade, que é a capacidade
de reter pequenas microparticulas de impurezas
que estejam circulando no éleo, evitando que
elas risquem o colo do virabrequim.
Apés a fabricacao, a aplicagdo correta das bron-
zinas exige rigor técnico absoluto por parte do
aplicador ou retificador, e o maior erro em uma
montagem é negligenciar a folga de dleo, que
é a distancia milimétrica entre a superficie da
bronzina e o colo do eixo. Se a folga for muito
justa, o filme de dleo lubrificante ndo consegue
se formar, gerando contato direto de metal com
metal e o imediato travamento do motor, ao
passo que, se a folga for excessiva, havera fuga
de pressdo de dleo, batidas internas e desgaste
prematuro do conjunto. O uso de ferramentas
de medicdo de precisdo, como micrémetros e o
classico Plastigage, é obrigatério para assegurar
que a folga especificada pelo fabricante seja ri-
gorosamente respeitada.

No que diz respeito a manutengao e aos cuidados
diarios, dizer que a vida Gtil da bronzina depende
diretamente do dleo lubrificante é uma lei fisica,
pois, quando o motor estd funcionando corre-
tamente, o virabrequim flutua sobre um filme
hidrodinamico de 6leo e nunca toca a bronzina.
Por isso, os cuidados essenciais incluem a troca
rigorosa de dleo e filtro no prazo recomendado.
Quando ocorre uma falha na regido das bron-
zinas, a primeira reacdo do mercado costuma
ser acionar a garantia do fabricante alegando
defeito de fabricagdo, mas as andlises labora-
toriais e a pericia técnica automotiva demons-
tram que a imensa maioria dos problemas esta
ligada a fatores externos. O diagnéstico visual
das bronzinas substituidas revela o histérico do
motor, de modo que marcas de escoriacédo loca-
lizada indicam desalinhamento do bloco ou do
virabrequim, enquanto o desgaste total da ca-
mada superficial aponta diretamente para a falta
crénica de lubrificacdo ou pressdes de éleo ina-
dequadas. Ja o descascamento por fadiga pode
ser fruto de sobrecarga severa no motor, como
operar em rotacdes excessivamente baixas sob
carga alta. As fabricas mantém critérios rigidos
de garantia, cobrindo defeitos metaldrgicos ou
de dimensional, mas recusam pleitos quando fica
constatada a contaminacdo do lubrificante ou
erro na instalagdo. Em suma, a bronzina carrega a
responsabilidade de manter o motor girando sua-
vemente sob as condigdes mais severas, e respei-
tar os processos de montagem, escolher marcas
tradicionais e manter a disciplina na lubrificacdo
sd0 os Unicos caminhos para assegurar que o co-
ragcdo do veiculo continue batendo forte.
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SINDIREPA BRASIL

. JBRASIL
Slncllrepa

A ENTIDADE OFICIAL DO
REPARADOR AUTOMOTIVO BRASILEIRO

Por Alexandre Mol,
Presidente Sindirepa Brasil

O 3o CONGRESSO NACIONAL DA
REPARACAO AUTOMOTIVA EO
FUTURO QUE O SETOR PRECISA

CONSTRVUIR

altam alguns meses para agosto, més em

que acontecerd o 3° Congresso Nacional da

Reparacdo Automotiva, em Sao Paulo. Apds
o éxito das duas edi¢bes anteriores, o evento se
consolida como o principal espaco estratégico de
discussdo e alinhamento de toda a cadeia da re-
paracdo automotiva brasileira.
Mais do que um encontro técnico, este Congres-
so surge em um momento decisivo para o setor.
Com mais de 156 mil oficinas independentes em
operagao no pais, a reparagao automotiva é um
dos segmentos mais relevantes da economia
nacional, gerando emprego, movimentando re-
cursos e garantindo a mobilidade de milh&es de
brasileiros todos os dias. No entanto, enfrenta de-
safios profundos: avanco acelerado da tecnologia
embarcada, relacdo desequilibrada com montado-
ras e seguradoras, escassez de mao de obra qualifi-
cada, pressao por sustentabilidade e a necessidade
urgente de fortalecimento institucional.
E exatamente para enfrentar esses temas com
profundidade que o 3° Congresso foi idealizado.
Ao longo de sua programacéo, serdo debatidos as-
suntos criticos como a transformacéo digital no af-
termarket, a qualificagdo técnica e empresarial das
oficinas, a construgdo de relacdes comerciais mais
justas e transparentes, os avangos em sustentabili-
dade, regulamentacao e compliance, além do pa-
pel fundamental da representacao sindical na defe-
sa dos interesses do segmento em dmbito nacional.
O evento reforca o papel do Sindirepa Brasil
como articulador nacional, promovendo a inte-
gragdo entre os Sindirepas estaduais e ampliando
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a voz do reparador independente nos ambientes
econdmico, politico e regulatério. Trata-se de um
espaco de didlogo maduro, troca de experiéncias
e construcgao coletiva de solugdes praticas.

Para cias de seguro, empresas de sistemas, loca-
doras, frotistas, e empresas do aftermarket como
industrias de autopecas, fabricantes de equipa-
mentos diagndsticos, ferramentas especiais, sis-
temas de gestdo, distribuidores e prestadores de
servicos, o Congresso representa uma oportuni-
dade Unica de estar presente onde as decisbes
estratégicas do setor sdo discutidas. O apoio e o
patrocinio de empresas comprometidas com o de-
senvolvimento da reparagdo ndo sdo apenas uma
acdo de marketing: sdo um investimento direto no
fortalecimento de toda a cadeia produtiva.

A histdria nos mostra que grandes transformagoes
nao acontecem por acaso. Elas resultam de momen-
tos em que o setor decide parar de reagir e comega
a agir de forma unida, propositiva e visionéria.

O 3° Congresso Nacional da Reparacdo Automoti-
va é um desses momentos.

Reforco, aqui, o meu convite a todos os lideres
de oficinas, técnicos, gestores e, especialmen-
te, as empresas que acreditam no potencial e na
importancia estratégica da reparacdo automotiva
brasileira. Sua presenca e participagdo ativa fardo
toda a diferenca na construcdo de um setor mais
moderno, profissional, rentavel e respeitado.

O futuro que desejamos para as oficinas indepen-
dentes esta sendo desenhado agora. E o dia 17 de
agosto de 2026 sera uma das datas mais importan-
tes nessa jornada.
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conforto em cada quilémetro.
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sempre em movimento.
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Joaquim Cartaxo -
superintendente do Sebrae/CE

EMPREENDEDORISMO E O
SONHO DO BRASILEIRO

Artigo do superintendente do Sebrae/CE, Joaquim
Cartaxo, destaca a relacao do brasileiro com o tema do

empreendedorismo

dorismo se inseriu de vez no dia a dia dos

brasileiros. O sonho de ter o préprio ne-
gécio é alimentado por milhdes de pessoas. De
acordo com a pesquisa Monitor Global de Empre-
endedorismo (Global Entrepreneurship Monitor —
GEM 2025), no Brasil realizada pelo Sebrae, ser
dono de uma empresa é, atualmente, o segundo
maior sonho do brasileiro, atrds apenas do desejo
de comprar a casa propria.
N3o é a toa que, a cada ano, cresce o nimero de
empresas formalizadas no pais, sendo a esmaga-
dora maioria composta por pequenos negdcios:
microempreendedores individuais (MEI), microem-
presas (ME) e empresas de pequeno porte (EPP).
Em 2025, o Brasil registrou a abertura de mais de
5,1 milhdes de empresas, das quais 96,4% perten-
cem ao segmento dos pequenos negbcios, que
somou, nos cinco primeiros meses de 2026, cerca
de 2,4 milhdes de novos empreendimentos, re-
presentando um crescimento de 14% em relagdo
ao mesmo periodo do ano passado.
Ainda segundo a pesquisa GEM, esse nimero
deve crescer ainda mais nos préximos anos. Se-
gundo o estudo, o Brasil possui 42,5 milhdes de
adultos (com idade entre 18 e 64 anos) que ainda

Em especial na dltima década, o empreende-
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ndo tém o préprio negdcio, mas gostariam de co-
mecar a empreender nos proximos trés anos.

Em um ranking global que redne 110 economias
mundiais, esse resultado coloca o pais na segun-
da posicdo, atras apenas da India, com 150 mi-
Ihdes de adultos interessados em empreender. O
ndmero de brasileiros considerados empreende-
dores potenciais é superior, por exemplo, ao dos
Estados Unidos, que é de 20 milhdes de pessoas
adultas.

A pesquisa GEM também mostra que, da popula-
¢do adulta potencial empreendedora em até trés
anos, a Taxa de Empreendedorismo Potencial do
pais alcangou 45%, o sexto lugar no ranking glo-
bal. O estudo revelou que quanto a Taxa de Em-
preendedores Estabelecidos, indicador que avalia
a proporgao da populagdo adulta que possui um
negdcio, formal ou ndo, com mais de 3,5 anos de
atividade, o Brasil manteve a 6 posicdo mundial.
Estes dados mostram o desejo e o protagonismo
dos brasileiros em empreender, transformando
sonhos em negdcios e negdcios em desenvolvi-
mento para o Brasil. Cabe ao poder publico e a
instituicdes como o Sebrae, o papel de ajudar este
milhdes de brasileiros a alcancgar este objetivo de
transformar suas vidas e de suas comunidades.
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IMHAHLE

RESISTENCIA E EFICIENCIA

Alta performance, agora com revestimento em polimero.

Desenvolvidas para maxima confiabilidade e desempenho, o revestimento em polimero
oferece mais durabilidade com maior resisténcia ao desgaste.

.J

Beneficios: - Inovacéo que Impulsiona!

= Redugdo significativa de atrito; 0 revestimento em polimero representa a mais recente evolugao
tecnologica na redugdo de atrito aplicada a bronzinas, refletindo
o compromisso da MAHLE com inovagéo e exceléncia em

= Maior durabilidade com até 30% mais resisténcia ao desgaste; engenharia.

= [xcelente desempenho em partida a seco (start-stop);

= Melhor adaptacdo aos desalinhamentos de usinagem

de outros componentes. A MAHLE € a tnica marca fabricante desse produto no Brasil,

com duas fabricas em Sao Bernardo do Campo/SP e Itajubd/MG.

A tecnologia de revestimento pode variar conforme

a necessidade de cada aplicagao. A empresa opera com os mais elevados padr@es globais de

qualidade, utilizando ligas avangadas e revestimentos tecnolégicos

Nesses o/iossa cabilogo travée o OF boda paraisiber fie: E_yﬁlil para garantir desempenho, confiabilidade e durabilidade.
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